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TITULO: Diagnéstico econémico y financiero de Electronitartinez de Cartagena
AUTORA: Nuria Garcia Garcia

TUTORA: Maria Luz Maté Sanchez-Val

RESUMEN:

En este trabajo se va a realizar un diagnéstico@uo y financiero de la empresa
Electrénica Martinez de Cartagena y de dos emprgsason competencia de esta,
ademas de su comparacion con la media sectoriabi€a se realizara un analisis

DAFO para conocer los elementos estratégicos demnalevancia en la empresa.
PALABRAS CLAVES:

Ratios, andlisis econdémico y financiero, diagnastiortalezas, debilidades,

oportunidades, amenazas.



1. INTRODUCCION

Este Trabajo Fin de Méster esté incluido en losdiss del Master en Contabilidad y
Finanzas Corporativas realizados en la UniversiRiadécnica de Cartagena en el curso
académico 2014-2015.

El objetivo principal de este proyecto es realimaranalisis economico Yy financiero de
la empresa Electronica Martinez de Cartagena, éhlLel periodo de 2008 a 2013,
mediante la utilizacion de una serie de técnicasdesdas a lo largo de la carrera y
perfeccionadas durante el Master de Contabilid&thgnzas Corporativas (COFIC). A
través de las técnicas aplicadas podremos conaééffue la evolucidén de la empresa
durante el periodo analizado asi como la situaainal en la que se encuentra. Para
ello, a partir del disefio de una hoja de céalculelegue se importa la informacion de las
cuentas anuales de la empresa obtenemos los desulla distintos ratios financieros
asi como un sistema de alertas. Posteriormentarrdéamos los mismos célculos con
dos empresas de la competencia y con la mediariségiara evaluar la relevancia de
los resultados obtenidos en este estudio y comprebd&lectronica Martinez se

encuentra en sintonia con la realidad de las empsla competencia y del sector.

Tras este andlisis cuantitativo, desarrollamos nddisis DAFO de las debilidades y

fortalezas internas de la empresa asi como det@tunidades y amenazas del sector.

Por dltimo proponemos una serie de recomendacipass solucionar los problemas
que sufre actualmente la empresa y que han sidetddbs mediante el analisis que

hemos realizado.



2. MEMORIA PRACTICAS

% Datos del estudiante:
* Nombre y apellidos: Nuria Garcia Garcia
* DNI: 23301056D
» Titulacion: Master Universitario en ContabilidadFynanzas Corporativas.

« Datos de la empresa:
* Razodn social: Raditel Levante, S.L.
 CIF: B73035966
» Direccion postal: Calle Datil, N° 1 Poligono Indiedtde La Palma, 30593

La Palma. Murcia.

Las practicas curriculares se desarrollaron emiaresa Raditel Levante, S.L., dedicada

al sector de las comunicaciones.

Mi tutora fue Adoracién Navarro Sanchez, encardddarecursos humanos en la

empresa.

La fecha de comienzo de las practicas fue el 1Zmo de 2015 y la fecha de
finalizacién el 10 de abril de 2015.

La empresa esta ubicada en el poligono industeala Palma. Los duefios de esta
empresa también lo son de la empresa Electroniagéirida de Cartagena, S.L. y son

socios mayoritarios de la empresa de seguridadySadeirteen.

Las tres empresas residen en el mismo domicilianyparten oficina. Por esta razén los
departamentos de contabilidad y de recursos hunteatogan conjuntamente todas las

empresas.

En principio yo formaba parte del departamento aoletabilidad, pero habitualmente
también servia de apoyo para el departamento desteschumanos y de administracion,

y ocasionalmente al departamento técnico.
Las Principales tareas desempefiadas durante etlpele practicas fueron

- Realizacion de dos informes (uno de la empresa euné realizaba las practicas
y la otra de Electronica Martinez de Cartagenajestis gastos recogidos en el
afio 2014 en el programa de contabilidad anteri@ wilizaba la empresa,

ordenandolos mensualmente, por acreedor/proveegor jinalidad. El fin de



esta tarea era reducir los gastos, por lo que eaatarminado el informe el
gerente de la empresa estudiaria estos para sabeagagtos podrian reducirse

este afio.

Gestion del cobro a clientes: en el departamentAdiministracion estuve
encargada durante semanas de gestionar los impdgdes clientes que
provenian de la devolucion por parte del bancaoetgbo que la empresa pasaba
a mediados de mes a sus clientes. En primer llsgaaba a estos informéandoles
de la situacion de impago en la que se encontrabana empresa para ver
cuales eran sus respuestas, y si finalmente hmlwais problema aislado y no
intencionado, se le comunicaba la deuda final, y& @ importe debido podia
ser de un mes o varios y ademas incluia un costdgulucion del recibo por
el banco, y se les informaba de las diferentescewmias para saldar su deuda.
Toda la evolucion de este proceso debia estartnadgpsy actualizada en el
programa que el departamento de administracionzaltih, para que asi,

cualquier compariero del departamento pudiera combestado del impago.

Comprobacion de las transacciones efectuadas pagdbacion de las cuentas
anuales: era necesario realizar una comparacide &g ingresos y gastos
contabilizados en el programa de contabilidad dengpresa y los cobros o
pagos finales que aparecian en los extractos deblgzara comprobar que todos
los pagos a proveedores correspondieran a unadactue los proveedores no

hubieran cobrado ningun importe de mas que no ieséugontabilizado.

Realizacion del modelo 347: En esta tarea tamhiémé&cesario comprobar que
la informacion que teniamos en nuestra contabiligdd que tenian nuestros
proveedores y clientes sobre nuestras relacioneerceales coincidian. En el
caso de que esto no sucediera era necesario pddirempresa cliente o

proveedor el extracto de operaciones gque teniamalzitinadas con nuestra
empresa para comparar la que teniamos nosotroltms y solventar las

discrepancias.

Comprobar que en 2014 la empresa financiera quelilstes utilizaban para

financiar sus compras le hubieran ingresado tooksnportes correspondientes
a las ventas gue se habian realizado mediantéoesia de pago.



- Tareas varias:
Organizar las facturas segun la empresa a la quenpeieran, el
departamento y si estaban contabilizadas pararpwstente archivarlas
o entregarlas al departamento al que pertenecieran.
Archivar facturas y documentos de afios anteriores ga no se
utilizaban.
Controlar que ciertas facturas pasaran por el tlmpanto de recursos
humanos para que le dieran el visto bueno a estas.
Recibir llamadas en el departamento de administnacuando sus
empleados estaban reunidos.
Realizar llamadas a los clientes.

Reclamar facturas a los proveedores.

3. ANALISIS EMPIRICO
3.1.ELECTRONICA MARTINEZ

Esta empresa esta situada en La Palma, una diputdei Cartagena. Comenzo su
actividad comercializando y reparando electrodoim@st hasta que las
comunicaciones fueron adquiriendo importancia yidiemn entonces centrarse en
ellas, debido principalmente a las necesidadesetigector agricola de su zona de
influencia. En la actualidad ofrecen servicios @e,wadio, Networking, energia,
megafonia, alquiler de equipos para eventos, caéblganantenimiento a diferentes
niveles. La mayor parte de su actividad se cemtiseevicios de voz y Networking.
Sus accionistas principales y directores de la esaprson Alfonso Martinez
Martinez y Jose Martinez Martinez, director finenci y director comercial

respectivamente.

3.2.LECTURA PREVIA

Mediante el andlisis del balance y de la cuentgpdélglidas y ganancias (véase
ANEXO 1) vamos a realizar una lectura previa aateai los ratios para hacernos
una idea generalizada sobre la situacion de la esapiPara la realizacion de la

lectura previa hemos creado tablas que resumenpalrie total de algunas cuentas



referentes para ayudar a comprender el analisislodediferentes aspectos

estudiados.

Caracteristicas de la empresa:

Electronica Martinez se encuentra dentro del saltdias instalaciones eléctricas,
codigo 4321 dentro de la clasificacibn CNAE 2009aé@icacion Nacional de

Actividades Econdmicas).

La empresa cuenta con 11 trabajadores en su Umileaes) La Palm&u cifra de
ventas del ultimo afio es de 811.241 € y la cifraaddivo de 1.425.224 €.

Tabla 1: Magnitudes de clasificacion de empresasgmoanos.

MICROEMPRESA PEQUENA MEDIANA GRANDE
N2 TRABAJADORES <10 <50 <250 >=250
ACTIVO <2.000.000 € <10.000.000 € <43.000.000 € >=43.000.000 €
CIFRA NEGOCIOS <2.000.000 € <10.000.000 € <50.000.000 € >=50.000.000 €

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datddigados en el Real Decreto 1515/2007, de

16 de noviembre.

En funcion de la informacion de la empresa y laeslde la Tabla 1, consideramos
a Electronica Martinez como microempresa ya quelddss requisitos que cumple

son de esa categoria.

Electronica Martinez comenz6 a funcionar en el 50 por lo que es una empresa
madural. En el afio 2013 obtuvo unos beneficios de 25.082,8as un periodo en
el que la mayoria de los afios obtenia perdidasesarpde estos resultados, la cifra
de activo y de inmovilizado ha tenido tendenciacdadente en los ultimos afios.

Por tanto, concluimos que estamos analizando uneoempresa con una recesion

moderada debido a la situacion de crisis econdautiaal.

A continuacion procedemos a comentar algunas dedamitudes fundamentales de

la empresa.

! Garcia Pérez de Lema, Domingo. Material didactico para el Méster COFIC 2014-2016.



En primer lugar analizamos la rentabilidad de Ip®sa. Para esto nos centraremos
en los resultados obtenidos por la empresa quaisstran en la Cuenta de Pérdidas
y Ganancias, principalmente en el Resultado deotaqbn y en el Resultado del

ejercicio.

Tabla 2: Rentabilidad mediante los resultados @rpresa

2012 2011 2010 2009

Resultado de explotacion 42.627,12€ |-  3.562,90€ 50.796,63€ - 26.912,10€ - 139.516,49€ - 13.207,90€

Resultado del ejercicio 25.082,97€ |- 10.327,96 € 30.640,49€ - 27.431,22€ - 125.041,23€ - 36.432,55€

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En el periodo estudiado la empresa ha tenido laonmeamyde afios resultados
negativos, tanto en el resultado de explotaciénocem el resultado del ejercicio,
aungue en los ultimos afos parece que ambos mssltaejoran, ya que las

pérdidas empiezan a ser menores y los resultadis/ps.

A continuacién analizamos el endeudamiento fijaodoan el Pasivo Corriente, el
Pasivo No Corriente y el Patrimonio Neto y la paptcion de cada uno de estos en

la estructura financiera de la empresa.

Tabla 3: Endeudamiento mediante la estructura ¢ieaa

2013 % 2012 % 2011 % 2010 % 2009 % 2008 %

P.NETO| 436.474,10€ | 30,6% | 411391,13€ 30,2%| 181.238,27€ 13,5% 150.597,78 € | 10,7% | 178.029,00 € | 12,3% | 303.070,23€ 19,1%
PNC 692.940,74 € | 48,6% | 705.850,27 € 51,9%| 920.802,85€ 686% 365.899,04€ | 259% | 425.234,55€ | 294%| 372.24531€ 23,5%
PC 295.808,67 € | 20,8% | 243.770,58 € 17,9%| 239.416,49€ 17,8% 894.359,60€ | 63,4%| 841.533,83 € |582%| 908.980,45€ 57,4%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdésrotos de Sabi.

A pesar del cambio que se produce en 2012 y 2043l anicio del periodo
estudiado la empresa se financiaba en un 80-85r2tecmrsos ajenos. Estaba muy
poco capitalizada. Finalmente la empresa realizb ampliacion de capital muy
importante y aumento las reservas de la emprespyddia hecho que actualmente
tenga una mayor autonomia financiera y no depearita tle recursos externos. El
nivel de endeudamiento actual se podria consideecuado.

Las cargas financieras de la empresa son analinagidisinte los gastos financieros

que aparecen en la Cuenta de Pérdidas y Gananciastos a su vez son
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comparados con el importe neto de la cifra de negquara conocer el porcentaje

gue suponen las cargas financieras sobre las védaiasempresa.

Tabla 4: Cargas financieras mediante los GastamEieros y el INCN

2013 2012 2011 2010 2009 2008
Gastos financieros 9.512,03 € 10.216,44 € 9.943,48 € 9.935,05 € 27.298,94 € 35.418,55€
811.240,93 € 784.814,40€ | 849.468,40€ | 889.847,75€ | 1.085.738,41€ | 1.397.553,60€

Cargas financieras/INCN 1,17% 1,30% 1,17% 1,12% 2,51% 2,53%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdasroios de Sabi.

Como hemos comentado en el apartado anterior,maleoao del periodo la gran

mayoria de los recursos de la empresa eran ajpook) que las cargas financieras
gue soportaba la empresa, a pesar de que las \&nts®e momento eran mayores,
seguian siendo muy altas, entorno al 2,5 %. A mpddi2011 la empresa reduce
considerablemente los gastos financieros y auragiedntas van en disminucion,

logran que los niveles de cargas a soportar sessuados, entorno al 1,20 %.

El equilibrio financiero lo analizamos mediantetanparacion del Activo Corriente
con el Pasivo Corriente. Como veremos en los rate®quilibrio financiero, lo
adecuado es que este resultado sea positivo onoeecaero, pero los resultados

negativos son perjudiciales para la empresa.

Tabla 5: Equilibrio financiero mediante el FondoManiobra.

2013 2012 2011 2010 2009 2008
Activo corriente 223.166,16 € 230.903,20€ 325.927,04 € 393.960,52 € 356.343,78 € 447.241,29 €
Pasivo corriente 295.808,67 € 243.770,58 € 239.416,49 € 894.359,60 € 841.533,83 € 908.980,45 €
Diferencia o FM - 72642,51€ |- 12.867,38€ 86.510,55 € |- 500.399,08 € |- 485.190,05€ |- 461.739,16 €

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datasrotios de Sabi.

Tras estos resultados comprobamos que la emprgstoegmente en desequilibrio
financiero. En uno de los afos estudiados condigner un fondo de maniobra
positivo mientras que los demas son todos negattvalbe destacar que en los tres
altimos afos el capital circulante negativo se éducido en gran medida en
comparacion con el de los tres afios anterioress posible que en el proximo

ejercicio la empresa tenga un fondo de maniobi@aoera cero o positivo.

A continuacion, afiadimos a la lectura previa unagaracion de la evolucion de

algunas cuentas de la empresa con respecto a laciéwvo del sector al que
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pertenece la empresa durante el periodo 2010-2G thformacion del sector ha

sido obtenida de la pagina web del Instituto de &um de la Regién de Muréia

Las cuentas que hemos considerado son los inglesasplotacion, el inmovilizado

de la empresa y el volumen del activo.

* Ingresos de explotacion:

Tabla 6: Evolucion de los Ingresos de explotaciéikectronica Martinez y del

sector
2012 2011 2010
E. MARTINEZ -7,4% -8,9% -14,8%
SECTOR -12,9% -17,3% -17,0%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdasrotdos de Sabi y de Info.

Tanto los ingresos de la explotacion de ElectréMestinez como los del sector
van decreciendo todos los afios, pero cabe destasarel porcentaje de
disminuciéon de Electrénica Martinez es bastante ameque el de la
competencia. De esta forma, mientras en 2012 ragenfjue la empresa
disminuia sus ingresos un 7,4 % en comparacioretafio anterior, la media

del sector lo hacia en un 12,9 %.
* Inmovilizado de la empresa:

Tabla 7: Evolucion del Inmovilizado de ElectronMartinez y del sector

2012 2011 2010

E. MARTINEZ 2,9% 0,9% -7,9%

SECTOR -1,5% -2,3% -4,4%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdéerotios de Sabi y de Info.

El inmovilizado de Electronica Martinez sufre unsnanucion del 7,9 %
obtenido en 2010, pero en los afos posterioresld BOempresa comienza a
invertir en inmovilizado de nuevo y este va aumeadasutiimente. Mientras
tanto la media del sector sigue teniendo una temaeregativa y disminuye su

inmovilizado todos los afios.

2 https://www.institutofomentomurcia.es/web/portal/bienvenido
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* Volumen del Activo:

Tabla 8: Evolucion del volumen del Activo de Elédica Martinez y del sector

2012

2011

2010

E. MARTINEZ

1,5%

-4,9%

-2,3%

SECTOR

-4,8%

-2,3%

3,8%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsretlos de Sabi y de Info.

En este caso la empresa y el sector no compartehamisemejanzas en cuanto

a la evolucion de esta cuenta se refiere. EledadMartinez disminuye el

importe de sus activos en 2010 y 2011, y en 20h@derra un leve aumento de

este elemento. Sin embargo, el sector aumentdiso aasi un 4% en 2010 y en

los afos posteriores reduce su activo en un 2,31%04/8 % respectivamente.

En general no se dan muchas similitudes en la ewmiude las cuentas de

Electronica Martinez y el sector. En los ingreseseadplotacion siguen la misma

tendencia mientras que el inmovilizado y en el n@n del activo siguen

evoluciones opuestas.

3.3. ANALISIS DE LA ESTRUCTURA DE LA EMPRESA

3.3.1. ESTRUCTURA ECONOMICA

En este apartado vamos a analizar la estructurka dempresa mediante el
analisis del balance y de la cuenta de pérdidasgrrias del periodo de 2008 a
2013 (ANEXO 1). Para realizar estos analisis hemtiizado la Hoja de

Célculo Excel y sus herramientas gréficas.

En primer lugar comenzamos con la estructura ecmadde la empresa cuyos

resultados se presentan en la siguiente Figura 1
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Figura 1: Composicion de la estructura econdmicia @enpresa

ACTIVO
100%
75%
50% B ACTIVO CORRIENTE
® ACTIVO NO CORRIENTE
25%
0%

2013 2012 2011 2010 2009 2008

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datderobbos de Sabi

Centrandonos en la participacion que tiene cada dp activo en el total, la
estructura si ha sufrido cambios relevantes ermbgo estudiado: el porcentaje
de activo corriente ha ido en disminucion a pesétigero incremento que sufre
en 2010 y, sin embargo, el peso del activo no eotei ha aumentado dentro del

total del activo.

Tabla 9: Distribucién del Activo No Corriente

| A) Activo no corriente 1.202.057,35 € 1.130.108,78 € 1.015.530,57 € 1.016.895,90 € 1.088.453,60 € 1.137.054,70 €
Variacion / 6,4% 11,3% -0,1% -6,6% -4,3%

| Inmovilizado intangible 2.017,54 € n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Inmovilizado material 1.057.646,92 € 980.540,20 € 953.309,00 € 944.460,83 € 1.025.162,27 € 1.090.443,78 €
Variacién / 7,9% 2,9% 0,9% -7,9% -6,0%

Il Inversiones inmobiliarias n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

IV Inversiones en empresas del grupoy 93.066,09 € 93.066,09 € 9.161,73 € 9.161,73 € 9.161,73 € 9.161,73 €
Variacién / 0,0% 915,8% 0,0% 0,0% 0,0%

V Inversiones financieras a largo plazo 1.525,00 € 305,00 € 305,00 € 305,00 € 305,00 € 25.305,00 €
Variacién / 400,0% 0,0% 0,0% 0,0% -98,8%

VI Activos por impuesto diferido 47.801,80 € 56.197,49 € 52.754,84 € 62.968,34 € 53.824,60 € 12.144,19€
Variacién / -14,9% 6,5% -16,2% 17,0% 343,2%

VII Deudas comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdésrotdos de Sabi.

Como vemos a lo largo de estos seis afios no septwiucido cambios
significativos en la cifra activo no corriente. @11 y 2010 vemos como ha
decrecido debido principalmente a la disminuciofrida en el inmovilizado

material, pero en 2012 y 2013 llega a alcanzarugwa una cifra similar a la de
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2008, siendo la causa vital el aumento de inversidommovilizado material que
nuevamente alcanza niveles anteriores y las nuevassiones en empresas del

grupo que se han producido esos dos ultimos afos.

Tabla 10: Distribuciéon del Activo Corriente

0 0 0
| B) Activo corriente 223.166,16 € 230.903,20 € 325.927,04 € 393.960,52 € 356.343,78 € 447.241,29 €
Variacion / -3,4% -29,2% -17,3% 10,6% -20,3%

| Existencias 133.980,14 € 177.210,40€ 213.675,23 € 247.935,36 € 239.177,63 € 322.559,09 €
Variacién / -24,4% -17,1% -13,8% 3,7% -25,8%
Il Deudores comerciales y otras cuentas 71.624,49 € 52.058,54 € " 108.732,29 € " 133.665,22 € i 112.813,43 € 87.303,89 €
Variacién / 37,6% -52,1% -18,7% 18,5% 29,2%
1. Clientes por ventas y prestaciones de ser\ 64.962,93 € 46.771,65 € 96.814,22 € 124.258,25 € 107.752,68 € nd.
a) Clientes por ventas y prestaciones de ser n.d. n.d. n.d. 124.258,25 € 107.752,68 € n.d.
b) Clientes por ventas y prestaciones de ser 64.962,93 € 46.771,65 € 96.814,22 € n.d. n.d. nd.
2. Accionistas (socios) por desembolsos exi nd. n.d. nd. n.d. n.d. nd.
3. Otros deudores 6.661,56 € 5.286,89 € 11.918,07 € 9.406,97 € 5.060,75 € nd.
Il Inversiones en empresas del grupo y 2.379,50€ n.d. n.d. n.d. n.d. 1.352,00 €
IV Inversiones financieras a corto plazo n.d. 1.002,02 € 1.652,02 € 1.652,00 € 1.352,00 € n.d.
Variacién / / -39,35% 0,001% 22,19% /
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Efectivo y otros activos liquidos equi 15.182,03 € 632,24 € 1.867,50 € 10.707,94 € 3.000,72 € 36.026,31€
Variacién / 2301,3% -66,1% -82,6% 256,8% -91,7%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En este caso vemos como la cifra de activo comisntha sufrido cambios

notables llegando a reducirse en seis afios a Edmdig su importe inicial en

2008.

Cuentas principales activo corriente
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300.000,00 €
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71.624,49 €
100.000,00 € 52.058,54 €

50.000,00 €
0,00 €
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-—@= | Existencias —@= || Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar

Figura 2: Cuentas principales del Activo Corriente

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Centrandonos en las cuentas principales que coaforeh activo corriente,

existencias y deudores comerciales y otras cuantabrar, podemos ver como
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el cambio mas importante se ha dado en las egiatnya que estas se han
visto reducidas casi en dos terceras partes denparte inicial, pasando de
322.559,09 € en 2008 a 133.980,14 € en 2013.

Con respecto a la cifra de deudores podemos desfaeaumento en el periodo
de 2009 a 2011, y que, ademas, no se correspondencaumento de las ventas.
Dado el periodo de anadlisis que estamos examinaatlfijuimos estos
resultados a la ampliacion del plazo de cobro addntes debido a las

dificultades econdmicas a la hora de efectuar @b par parte de las empresas.

Figura 3: Evolucion del Efectivo en los afios estdds

VI Efectivo y otros activos liquidos equivalentes

40.000,00 € 36.006.31€
30.000,00 €
20.000,00 €
15.182,03 €
10.707,94 €
10.000,00 €
2,24€
0,00€
2013 2012 2011 2010 2009 2008

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotos de Sabi.

Con respecto a la Tesoreria vemos que disminuyarenta un 91 % en el
escaso periodo de un afio (2008-2009). A pesar desquos siguientes afos
sufre diferentes variaciones finalmente alcanzacifna que supone la mitad del

efectivo del que disponia la empresa en 2008.
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3.3.2. ESTRUCTURA FINANCIERA

PATRIMONIO NETO Y PASIVO

100,00%

75,00%

o PN
HPNC
mPC

50,00%

25,00%

0,00%
2013 2012 2011 2010 2009 2008

Tabla 10: Composicion de la estructura financiera.

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

En términos generales se producen cambios impegaeh la estructura
financiera de la empresa a lo largo del periododéstio. Podriamos diferenciar

dos tendencias claras en la composicion de este:

* Tendencia negativa: durante los tres primeros B®oseCcursos propios son
muy escasos. La forma de financiacion predominastéa deuda a corto
plazo que es el doble que la deuda a largo plazo.

» Tendencia positiva: durante los tres ultimos afosstructura es totalmente
diferente. A pesar de que en el 2011 los recursm@gs siguen suponiendo
un porcentaje minimo, a partir del 2012 este pdajerse duplica. En este
caso las deudas a corto plazo disminuyen drastit@nydas deudas a largo
aumentan, hasta incluso llegar a triplicar en 281ldorcentaje que suponen
las deudas a corto plazo. En general se ha pramlueid reclasificacion de

la deuda que ha pasado de corto plazo a largo.plazo
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PATRIMONIO NETO

Tabla 11: Distribucién del Patrimonio Neto

| A) Patrimonio neto 436.474,10 € 411.391,13 € 181.238,27 € 150.597,78 € 178.029,00 € 303.070,23 €
|Variacién | / | 6,1% 127,0% 20,3% -15,4% -41,3%

A-1) Fondos propios 436.474,10€ 411.391,13€ 181.238,27 € 150.597,78 € 178.029,00 € 303.070,23 €

| Capital 264.445,32 € 264.445,32 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 €
Variacién / 0,0% 1001,9% 0,0% 0,0% 0,0%

1. Capital escriturado 264.445,32 € 264.445,32 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 €

2. (Capital no exigido) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Prima de emisién n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Ill Reservas 315.538,28 € 274.268,62 £ 274.233,12€ 274.233,12€ 274.233,12€ 274.233,12€
Variacion / 15,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%

IV (Acciones y participaciones en patrin n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

V Resultados de ejercicios anteriores -168.592,47 € -116.994,85 € -147.635,34 € -120.204,12 € 4.837,11€ 41.269,66 €
Variacién / -44,1% 20,8% -22,8% -2585,0% -88,3%

VI Otras aportaciones de socios nd. nd. n.d. nd. nd. nd.

VIl Resultado del ejercicio 25.082,97 € -10.327,96 € 30.640,49 € -27.431,22 € -125.041,23 € -36.432,55€
Variacion / 342,9% -133,7% 211,7% 78,1% -243,2%

VIl (Dividendo a cuenta) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

A-2) Ajustes por cambios de valor n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

A-3) Subvenciones, donaciones y legadc n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrotos de Sabi.

Del patrimonio neto podemos destacar el aumentcagi#al que se produce en
2012 y que hace que el capital de la empresa @a24.600 € a 264.445,32 €, lo

gue conlleva un significativo aumento en la cifeaghtrimonio de la empresa,

alrededor de 10 veces mas que en 2011. Otro dewante es el aumento de

reservas que se produce en el dltimo afio estudjiaesupone un 15 % mas de

reservas con respecto al afio anterior.

Tabla 12: Distribucion del Pasivo Corriente

B) Pasivo no corriente 692.940,74 € 705.850,27 € 920.802,85 € 365.899,04 € 425.234,55 € 372.245,31 €
Variacion / -1,8% -23,3% 151,7% -14,0% 14,2%

| Provisiones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

1l Deudas a largo plazo 484.916,22 € 497.825,75 € 746.502,85 € 226.459,04 € 285.794,55 € 372.245,31 €
Variacién /f -2,6% -33,3% 229,6% -20,8% -23,2%

1. Deudas con entidades de crédito 173.237,46 € 148.102,80 € 172.547,66 € 226.459,04 € 285.794,55€ 372.245,31 €
Variacion i 17,0% -14,2% -23,8% -20,8% -23,2%

2. Acreedores por arrendamiento finan: n.d. n.d. n.d. nd. n.d. nd.

3. Otras deudas a largo plazo 311.678,76 € 349.722,95€ 573.955,19€ nd. n.d. nd.
Variacién / -10,9% -39,1% / / /

11l Deudas con empresas del grupo y aso 208.024,52 € 208.024,52 € 174.300,00 € 139.440,00 € 139.440,00€ n.d.
Variacion / 0,0% 19,3% 25,0% 0,0% /

1V Pasivos por impuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

V Periodificaciones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VI Acreedores comerciales no corriente n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VIl Deuda con caracteristicas especiales n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrotlos de Sabi
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El pasivo no corriente de la empresa esta formadaeudas a largo plazo por
préstamos recibidos y deudas con empresas del grapociadas

En la siguiente Figura 4 se representa la evolud@estas dos cuentas a lo largo

del periodo estudiado.

Figura 4: Cuentas principales del Pasivo No Cotgien

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Como podemos ver, las deudas a largo plazo desciegn los tres primeros
afios hasta que en 2011 aparece una importanteladmdrrespondiente a la
cuenta “Otras deudas a largo plazo”, que represenias proveedores de
inmovilizado a largo plazo, que a pesar de ir esteleso, probablemente por la
venta de naves, locales, transportes y otros inmagos de la empresa,

supone una cantidad significativa del total.

Las deudas con empresas de grupo o asociadas senaarestables durante el
afio 2009 y 2010. En 2011 y 2012 la empresa aunestedipo de deuda.

19



PASIVO CORRIENTE

Tabla 13: Composicion del Pasivo Corriente

2013 2012 2011 2010 2009 2008
| C) Pasivo corriente 295.808,67 € 243.770,58 € 239.416,49 € 894.359,60 € 841.533,83 € 908.980,45 €
Variacién / 21,3% 1,8% -73,2% 6,3% -7,4%
| Provisiones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
11 Deudas a corto plazo 125.402,81€ 63.482,90€ 53.859,15 € 59.076,02 € 85.467,19€ 127.650,92 €
Variacion /! 97,5% 17,9% -8,8% -30,9% -33,0%
1. Deudas con entidades de crédito 74.989,59€ 63.482,90€ 53.859,15 € 59.076,02 € 85.467,19€ 127.650,92 €
Variacion / 18,1% 17,9% -8,8% -30,9% -33,0%
2. Acreedores por arrendamiento finan: 1.765,24 € n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
3. Otras deudas a corto plazo 48.647,98€ n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
11l Deudas con empresas del grupo y aso n.d. n.d. n.d. 34.860,00 € 34.860,00 € n.d.
IV Acreedores comerciales y otras cuent 170.405,86 € 180.287,68 € 185.557,34 € 800.423,58 € 721.206,64 € 781.329,53 €
Variacion -5,5% -2,8% -76,8% 11,0% -7,7%
1. Proveedores 87.296,45€ 83.766,95 € 81.291,35€ 188.772,35€ 151.623,99 € 188.648,36 €
Variacion / 4,2% 3,0% -56,9% 24,5% -19,6%
a) Proveedores a largo plazo n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
b) Proveedores a corto plazo 87.296,45€ 83.766,95 € 81.291,35€ 188.772,35€ 151.623,99 € 188.648,36 €
2. Otros acreedores 83.109,41€ 96.520,73€ 104.265,99 € 611.651,23 € 569.582,65 € 592.681,17 €
Variacion / -13,9% -7,4% -83,0% 7,4% -3,9%
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Deuda con caracteristicas especiales n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Figura 5: Cuentas principales del Pasivo Corriente
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Fuente: Elaboracién propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Como se puede apreciar en la Figura 5 el pasivieote esta compuesto de tres

cuentas.

* La deuda a corto plazo ha ido en disminucion d@8@8 hasta 2011 por

el pago de la deuda actual, pero en 2012 y 20&Bf&resa obtiene nueva
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financiacion a través de entidades de crédito.@®r2 21 importe de deuda
a corto plazo aumenta notablemente debido a laratantdon de
arrendamientos financieros y de otras deudas addmgsor la nueva

obtencioén de financiaciéon anteriormente citada.

La empresa en 2011 reduce drasticamente la deudsusoacreedores y
proveedores a corto plazo mediante un significapago de parte del
importe adeudado. Los afos posteriores sigue digmndo la deuda

pero en menor medida.

En 2011 y durante dos afos la empresa obtienecfa@an mediante las
empresas de grupo o asociadas. Esto sucede pagme, ya hemos
comentado anteriormente, Electronica Martinez fumeiconjuntamente

con otras dos empresas y es comun que se prestn dntre ellas.
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3.3.3. CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS

Tabla 14: Composicién de la cuenta de Pérdidasna@aas

Cuenta de pérdidas y ganancias

1. Importe neto de la cifra de negocios 811.24093 € 784.814,40 € 849.468,40 € 889.847,75€ 1.085.738,41€ 1.397.553,60€
Variacién / 3,4% -7,6% -4,5% -18,0% -22,3%
2. Variacion de existencias de productos n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
3. Trabajos realizados por la empresa pa n.d. n.d. nd. n.d. n.d. nd.
4. Aprovisionamientos -295.694,50 € -241.449,64 € -241.246,49 € -333.955,18€ -481.957,46 € -524.126,26 €
Variacién / -22,5% -0,1% 27,8% 30,7% 8,0%
5. Otros ingresos de explotacion 14.446,47 € 14.524,66 € 13.695,61€ 57.206,13 € 26.29591 € 41.188,64 €
6. Gastos de personal -299.303,39€ -343.945,49 € -393.001,28 € -418.516,59€ -515.926,67 € -634.559,50 €
Variacién / 13,0% 12,5% 6,1% 18,9% 18,7%
7. Otros gastos de explotacion -135.588,88 € -155.560,85 € -142.338,81 € -140.792,77 € -172.367,54 € -218.845,42 €
Variacién / 12,8% -9,3% -1,1% 18,3% 21,2%
8. Amortizacion del inmovilizado -69.109,96 € -71.482,31€ -36.110,80 € -80.701,44€ -82.496,43 € -83.136,54 €
Variacién / 3,3% -98,0% 55,3% 2,2% 0,8%
9. Imputadién de subvenciones de inmo n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
10. Excesos de provisiones n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
11. Deterioro y resultado por enajenacic -1.079,21€ n.d. nd. n.d. 1.197,29€ 8.717,58 €
12. Otros resultados 17.715,66 € 9.536,33€ 330,00 € n.d. n.d. n.d.
A) Resultado de explotacién 42.627,12 € -3.562,90 € 50.796,63 € -26.912,10€ -139.516,49 € -13.207,90 €
Variacién / 1296,4% -107,0% 288,8% 80,7% -956,3%
13. Ingresos financieros 363,57€ 8,73€ 0,84€ 272,19€ 93,79€ 49,71€
Variacién / 4064,6% 939,3% -99,7% 190,2% 88,7%
a) Imputadon de subvenciones, donaci n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
b} Otros ingresos finandieros 363,57 € 8,73€ 0,84€ 272,19€ 93,79€ 49,71€
14. Gastos financieros -9512,03€ -10.216,44 € -9.943,48€ -9.935,05€ -27.29894€ -35.418,55 €
Variacién / 6,9% -2,7% -0,1% 63,6% 22,9%
15. Variacion de valor razonable eninstr n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
16. Diferencias de cambio n.d. n.d. nd. n.d. n.d. n.d.
17. Deterioro y resultado por enajenacic n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
| B) Resultado financiero -9.148,46 € -10.207,71 € -9.942,64 € -9.662,86 € -27.205,15€ -35.368,84 € |
| C) Resultado antes de impuestos 33.478,66 € -13.770,61 € 40.853,99 € -36.574,96 € -166.721,64 € -48.576,74 € |
18. Impuestos sobre beneficios -8.395,69 € 3.442,65€ -10.213,50 € 9.143,74€ 41.680,41€ 12.144,19€

D) Resultado del ejercicio

Vai

25.082,97 €

/

-10.327,96 €

342,9%

30.640,49 €
-133,7%

-27.431,22 €

211,7%

-125.041,23 €
78,1%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

-36.432,55 €
-243,2%

. Las ventas de la empresa van decreciendo, aunguined afio sufre un

pequefio aumento que puede suponer el inicio deeniodo de evolucion

positiva en la empresa. Al igual que las ventasctaspras siguen el mismo

comportamiento.

. Los gastos de la empresa, tanto de explotaciéon cemersonal, tienen

una tendencia negativa a lo largo de los afnos.Irke@rde llegan a reducirse
ambos entorno a la mitad de su importe inicial. lgastos de personal
disminuyen drasticamente debido a los importardesrtes de personal que ha

realizado la empresa en los ultimos afios.
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. La amortizacion del inmovilizado va en sintonia ctan cifra de
inmovilizado material. Ambos disminuyen hasta 2Q@1l4a partir de este afno
comienzan a ascender.

. En los tres primeros afos estudiados la empresaneban resultado de
explotacion negativo alto, aunque en 2011 obtieneesultado de explotaciéon
positivo debido a que la amortizacion del inmowtis ha disminuido. En 2012
también tiene un resultado negativo pero mas ceraasero, y finalmente en el
ultimo afio se produce un aumento en las ventas yisminucion en los gastos
gue hace que esta cifra sea positiva.

. El resultado financiero de la empresa es negativel @eriodo debido a
los escasos ingresos financieros que obtiene g allos gastos a los que tiene
gue hacer frente.

. La empresa tiene perdidas en la mayoria de los. a@asspérdidas mas
importantes se encuentran en los tres primeros &fipssar de que en 2011 se
obtiene beneficio, en 2012 vuelve a tener un radaltnegativo, aunque de
menor magnitud que las pérdidas de los afios argsribinalmente en 2013 se

obtienen ganancias debido a un crecimiento endiatas.

4. EMPRESAS DE LA COMPETENCIA

En este apartado vamos a realizar una breve deserige Fibramur y Vegamedia,
empresas elegidas como competencia para Electrbfacénez. Ambas han sido
elegidas porque pertenecen al sector de la eléca;6el mismo que Electronica
Martinez cuyo coédigo CNAE es 4321.

4.1 FIBRAMUR?

Es una empresa situada en Molina de Segura quenzdrsa actividad en 1985 con
el objetivo de satisfacer las necesidades del merc¢adustrial, en el que se
comenzaban a implantar los sistemas informaticdasynuevas tecnologias. Su
principal actividad se basa en la planificaciéecagion y mantenimiento de redes
de comunicaciones, realizaciébn de instalacionestralas y su correspondiente

mantenimiento y sistemas de alimentacion inintepidia

3 http://www.fibramur.com/
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En sus trabajos utilizan la tecnologia mas avanzadaenta con un equipo humano
con muchos afios de experiencia que procura estaémolose constantemente para
dar el mejor servicio posible a sus clientes ereesg como la comercializacién,

instalacion y servicio post-venta del producto.

Algunos de sus clientes mas importantes son Agaalluatcia, Estrella Levante,

Aquagest Levante, la Agencia Tributaria o el INEMre otros.

4.2 VEGAMEDIA*

Esta empresa también situada en Molina de Segereofustituida por profesionales

del sector que contaban con una amplia experiemcel afio 1996.

En general esta empresa ofrece servicios relacisnadn la automatizacion y
programacion y las instalaciones eléctricas de tqump industriales, comerciales,
domesticas de media y baja tension, y domotizadagalacion inteligente) entre

otras.

Ella misma se presenta como una empresa con elewadaion de servicio hacia
sus clientes, que realiza trabajos de mantenimientta mayoria de ocasiones en
locales de publica concurrencia, como pueden gdgrasecomerciales, cafeterias y

pequefios comercios

Después de una breve descripcion de cada empresas & proceder a analizar

aspectos economicos relevantes para el estudio.

4.3.TAMANO DE LAS EMPRESAS

En las tablas 15 y 16 recogemos la informacionsae para conocer el tamafio de

las empresas de la competencia:

* http://www.vegamediasl.com/
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Tabla 15: Criterios de clasificacion de Fibramur famafio

N2 TRABAJADORES 17
ACTIVO 902.345,60 €
CIFRA NEGOCIOS 1.017.738,22 €

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Tabla 16: Criterios de clasificacion de Vegamediatpmario

N2 TRABAJADORES 10
ACTIVO 649.796,51 €
CIFRA NEGOCIOS 798.642,21€

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datderotios de Sabi.

Segun los criterios seguidos por la Tabla 1 qusifida las empresas segun su
tamafio, ambas cumplen con dos de los tres requisto la categoria de

microempresa.

4.4 ANALISIS COMPARATIVO DE LA COMPETENCIA CON EL
SECTOR

A continuacion vamos a realizar el mismo analisimparativo con el sector que
hicimos anteriormente con los datos de Electroritartinez pero esta vez

analizando los datos de las empresas de la congpeten
FIBRAMUR

o Ingresos de explotacion:

Tabla 17: Evolucion de los Ingresos de explotadiéribramur y del sector

2012 2011 2010
FIBRAMUR -17,1% -18,4% 9,1%
SECTOR -12,9% -17,3% -17,0%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdéerotios de Sabi y de Info.

En los dos ultimos afios el comportamiento que Hmadde Fibramur y el
comportamiento del sector han sido muy similare@sebargo en el afio 2010 la

evolucion de los ingresos ha seguido una evoludtaimente diferente. Mientras
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el sector disminuia sus ingresos de explotacionrett’7 %, Fibramur conseguia

hacer que estos crecieran un 9,1 %.
0 Inmovilizado de la empresa:

Tabla 18: Evolucion del Inmovilizado de Fibramude} sector

2012 2011 2010

FIBRAMUR -12,8% -1,1% -1,8%

SECTOR -1,5% -2,3% -4,4%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datesratdos de Sabi y de Info.

La tendencia seguida por el inmovilizado ha sidy similar en el sector y en
Fibramur, aunque cabe destacar que en el afio 28H2jdtos del sector
proyectaban una disminucion leve, y Fibramur larigsuen mucha mayor

intensidad con un decremento de un 12,8 %.

o Volumen del activo:

Tabla 19: Evolucion del volumen del Activo de Fitorar y del sector

2012 2011 2010

FIBRAMUR -5,4% -6,4% 32,4%

SECTOR -4,8% -2,3% 3,8%
Fuente: Elaboracién propia a partir de los datesratdos de Sabi y de Info.

En el afio 2010 el sector y la empresa aumentabantsw, pero esta ultima lo
hacia de una forma mucho mas importante, asi ragemue el activo de la
media del sector aumentaba un 3,8 % el de la emjodsacia en mas de un 32
%. Sin embargo en los afios posteriores en los lggextr disminuia su activo,

la empresa también lo hacia, pero de nuevo en nmagdida que el sector.

En general esta empresa ha seguido un comportansgeniiar al del sector en los
afos estudiados. Cabe destacar que en 2012 la samguée unas variaciones
negativas mayores que las del sector, y esto pesde influenciado por la noticia
gue publico el periédico La Verdad en el que poorencluia esta empresa en una

lista de empresas que se encontraban en concussweakglored

5> “Fibramur S.L. no se encuentra en concurso de Acreedores” Laverdad.es, 2012.
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VEGAMEDIA
o Ingresos de explotacion:

Tabla 20: Evolucion de los Ingresos de explotad@ivegamedia y del sector

2012 2011 2010
VEGAMEDIA -7,5% -15,1% 0,3%
SECTOR -12,9% -17,3% -17,0%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrodos de Sabi y de Info.
Los ingresos de Vegamedia se reducen todos lasaiigual que sucede con los
ingresos del sector, a excepcion del afio 2010 quesla empresa incrementa sus
ingresos en un 0,3 % mientras que el sector los@aien un importante 17 %.

0 Inmovilizado de la empresa:

Tabla 21: Evolucion del Inmovilizado de Vegamedi@dey sector

2012 2011 2010

VEGAMEDIA -5,2% -5,3% -5,6%

SECTOR -1,5% -2,3% -4,4%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datesratdos de Sabi y de Info.

Al igual que sucede con el sector, la empresa eedudnmovilizado todos los
afnos, la diferencia reside en que Vegamedia sietopnace en mayor medida
que el sector.

o Volumen del activo:

Tabla 22: Evolucion del volumen del Activo de Vegatia y del sector

2012 2011 2010

VEGAMEDIA -0,2% -3,1% 10,5%
SECTOR -4,8% -2,3% 3,8%
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrodos de Sabi y de Info.

En este caso, la empresa disminuye y aumenta iso & mismos afos que la
media del sector lo hace. Para destacar algundsgreievantes comentaremos
gue en el 2010 mientras que el sector aumentalsctsto en un 3,8 %, la
empresa lograba hacerlo en un 10,5%, y mientraequ912 el sector reducia
su activo en un 4,8 %, la empresa lograba amirestar decrecimiento hasta un
0,2%.
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La empresa Vegamedia ha seguido generalmentedarteia del sector, aunque
en algunos casos ha logrado mejorar la evoluci®udeuentas y ha conseguido

disminuir el decrecimiento que el sector sufria.

Mientras que Fibramur y Vegamedia seguian la miemdencia que el sector, una
con mayores variaciones y otra con menores, El@caoMartinez seguia una

trayectoria muy diferente, evolucionando de macerdraria a la del sector.

5. DIAGNOSTICO ECONOMICO Y FINANCIERO.

En este apartado procedemos a desarrollar un ianétisndmico financiero de la
empresa Electronica Martinez asi como de la competePara hacer este analisis
utilizamos la herramienta de formato condicionaladeloja de Calculo que permite
de forma automatica definir los criterios de vadacde cada ratio e identificar
resultados no adecuados para la empresa en lastadistdimensiones que
analizamos. Para esto, acompafiamos cada resuléado tcono que facilite la

interpretacion de los resultados obtenidos.

< El aspa verde significa que el resultado obteegldueno para la empresa, es

favorable.

O gl punto amarillo significa que hemos obtenido esuitado adecuado dentro de

los margenes utilizados. No es un resultado maim pe puede mejorar.

X El aspa roja significa que estamos obteniendo teetod desfavorables para la

empresa, son perjudiciales.

Para realizar este analisis se han tomado comaenefa unos margenes
individuales teéricos para cada ratio que son reEsspara la evaluacion de los
resultado% Estos margenes son simplemente orientativos dad® para el

establecimiento de estos es necesario considerastado global de la empresa
asi como sus caracteristicas particulares. Losvaltes utilizados en este trabajo

han sido los siguientes:

6 Estos ratios han sido obtenidos del material didactico del Grado en Administracién y Direccién de
Empresas en la Universidad Politécnica de Cartagena.
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Tabla 23: Intervalos utilizados para analizar Esuttados de los ratios

LIQUIDEZ CORTO PLAZO 80-90%
LIQUIDEZ MEDIO PLAZO 110- 120 %
GARANTIA A LARGO PLAZO 135- 140 %
% CAPITAL CORRIENTE 5-15%
FONDO DE MANIOBRA >0
RENTABILIDAD ECONOMICA 8-14%
RENTABILIDAD FINANCIERA 10-15%
APALANCAMIENTO FINANCIERO <1
AUTONOMIA FINANCIERA 25-35%
CARGAS FINANCIERAS 1-2%
DEVOLUCION DE DEUDAS 8-15%
PERIODO MEDIO DE PAGO
PMM FINANCIERO <0

Fuente: Elaboracion propia a partir del materidhdtico de afios anteriores.

5.1. EMPRESA ELECTRONICA MARTINEZ
5.1.1. RATIOS DE LIQUIDEZ

o0 LIQUIDEZ A CORTO PLAZO

A. Corriente — Existencias — ANC mantenidos para la venta

100
P.Corriente — PNC mantenidos para la venta x

Analiza la relacion entre los activos liquidos disiples y realizables (sin tener
en cuenta las existencias ni los activos no cdggemantenidos para la venta) y

los recursos ajenos a corto plazo.

En este caso la empresa no cuenta con activosrrnentes mantenidos para la

venta ni pasivos no corrientes mantenidos paranav
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Tabla 24: Liquidez a corto plazo de Electronica tihez

2013 2012 2011 2010 2009 2008

2 30,15 2 22,03 £ 46,89 2 1633 |3 13,92 i€ 13,72
Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Electronica Martinez en el periodo estudiado tiana capacidad insuficiente
para hacer frente con su activo liquido a sus deadaorto plazo. En 2008
Uunicamente pudo afrontar el 13,72 % de sus deydapesar de que en los afios
posteriores este porcentaje aumenta sigue siengodeficiente. El afio con
mayor porcentaje es 2011 con un 46,89 %, muy ptwajdedel intervalo

apropiado que es del 70-90 %.
o LIQUIDEZ A MEDIO PLAZO

A.Corriente 100
P.Corriente x

Mide la relacion de los activos corrientes de lgpeasa con respecto a las
deudas a corto plazo. Nos muestra la capacidadtigone la empresa para

enfrentarse a las deudas a corto plazo con ladathtle su activo corriente.

Tabla 25: Liquidez a medio plazo de Electronicativiez

2013 2012 2011 2010 p200 ) 2008
% 7544 #9472 " 136,13 3 2405 |3€ 42,34 |3 49,20

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

La empresa se encuentra en general muy por deblajardjo adecuado para que

pueda afrontar sin dificultad el pasivo corriente.

En los tres primeros afios estudiados con su actutente es capaz de hacer
frente entorno al 40-50 % de su pasivo corrientando lo conveniente seria un
110-120 %. El unico afio cuyo valor fue favorable 2011, debido a que las
deudas a corto plazo se reducen drasticamenterasaqe el activo corriente se
mantiene relativamente estable, lo que hace qum@dcun nivel de 136,13 %.
Los afios posteriores siguen una tendencia decte@eno no tan baja como los

iniciales, causada principalmente por una dismowale las deudas a corto
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plazo, que aungque hace que este ratio mejore,amairdiyen lo suficiente para
gue sea un resultado adecuado, porque a su vediwb &orriente también

disminuye.
0 GARANTIA A LARGO PLAZO

Total Activo
P.Corriente + P.No Corriente (Total pasivo) x

100

Nos muestra la liquidez que tiene la empresa @ lplazo como garantia frente
a terceros. Relaciona el total de activos contal tte las deudas, tanto a corto

como a largo plazo.

Tabla 26: Garantia a largo plazo de ElectronicatiMez

2013 2012 2011 2010 2009 2008
o 144,14 o 143,32 3 115,62 111,95 |3€ 114,05 |3€ 123,65

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En los cuatro primeros afios estudiados la empresagna obtener un nivel
Optimo de liquidez. En 2008 es capaz de hacerdrenoh todo su activo al
123,65 % de sus deudas. Posteriormente este ratioindye ligeramente
aunque los dos ultimos afios la posicién de garantdago plazo de la empresa

es favorable, con unos resultados de 144,14 y 248,3

5.1.2. RATIOS DE EQUILIBRIO FINANCIERO

o0 FONDO DE MANIOBRA'Y CAPITAL CIRCULANTE SOBRE ACTIVO

El equilibrio de la empresa se mide mediante elutdldel capital circulante o
fondo de maniobra de la empresa, que es la diferemtre el activo corriente y
el pasivo corriente. Finalmente calcularemos et@ataje que supone este sobre

el total del activo de la empresa.

Este ratio es relevante a la hora de saber si jme=a se encuentra en equilibrio

o0 si por el contrario la estructura de la empresanguentra en desequilibrio.

F.maniobra: Activo Corriente — Pasivo Corriente
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Tabla 27: Fondo de Maniobra de Electrénica Martinez

-72.642,51€ | -12.867,38€ | 86.510,55€ | -500.399,08 € | -485.190,05 € | -461.739,16 €

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

El fondo de maniobra de la empresa es negativestlmdoarnios excepto el 2011.
Ademas de ser negativo las cifras obtenidas songrandes, sobre todo en los
tres primeros afos. Posteriormente al 2011 laascifiguen siendo negativas

pero mucho menor que las anteriores.

Que el capital circulante de una empresa sea negats dice que esta empresa
se encuentra en desequilibrio financiero y queepdet activo a largo plazo esta

siendo financiado con deudas a corto plazo.

Como vemos en la Figura 6, en el afio 2010, quéa®e=n el que mayor fondo
de maniobra negativo hay, el pasivo corriente sup@ractivo corriente en
500.399,08 €. Lo que significa que el activo coreey parte del no corriente

esta siendo financiado con deudas a corto plazo.

Figura 6: Representacion de las masas patrimoryaesondo de Maniobra en
2010

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datasrotdos de Sabi.
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] ) ) A.Corriente — P.Corriente
%Capital circulante sobre activo: - x 100
Total Activo

Tabla 28: Capital Circulante sobre Activo de Elégica Martinez

2011 2010

¥ -510 ¥ -0,95 6,45 3 -35,47 |3€ -33,58 |3€ -29,14

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Al ser el fondo de maniobra negativo el ratio damicentaje de capital circulante
sobre activo también lo es. El margen general aslinpara que el resultado
fuera positivo es de entre el 5% y el 15 %. Commogla mayoria de afos se
obtiene un resultado menor al 5 % e incluso negasivexcepcion del 2011, afio
en el que se consigue que el fondo de maniobrgastvo representando el
6,45 % del total del activo.

5.1.3.RATIOS DE ENDEUDAMIENTO

0 AUTONOMIA FINANCIERA

Patrimonio Neto
x 100

Total pasivo y P.Neto
Nos muestra el porcentaje que representan loss@sropios sobre el total de

la estructura financiera de la empresa.

Tabla 29: Autonomia Financiera de Electronica NMati

(30,62 30,23 3 13,51 ¥ 10,67 ® 12,32 ¥ 19,13

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Durante los cuatro primeros afios Electrénica Meaztimo tiene resultados
adecuados ya que el patrimonio neto de esta empress suficiente para el
desarrollo normal de la empresa. Su nivel de resues desfavorable para la

empresa.
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El aflo 2012 la empresa realiza una ampliacion deatay en 2013 un aumento
de las reservas, que hace gque estos dos uUltimesadaecursos aumenten y que

alcance un nivel aceptable de autonomia financiera.

Como vemos dentro de las deudas de la empresa eskerpuistinguir dos
tendencias claras en el periodo estudiado. En res primeros afios era
predominante la deuda a corto plazo, mientras guesetres ultimos afios lo era

la deuda a largo plazo.

o ENDEUDAMIENTO A CORTO PLAZO

P.Corriente
x 100

Total pasivo y P.Neto

Este ratio nos muestra el porcentaje que suposeticladas a corto plazo sobre
el total de la estructura financiera.
Tabla 30: Endeudamiento a corto plazo de ElecteoMiartinez

2013 2012 2011 2010 2009 2008
20,76 17,91 17,85 63,39 58,25 57,37

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

En el periodo del 2008 a 2010 el porcentaje de @aucbrto plazo de la empresa
era demasiado alto. Esto hacia que la empreseaceatesra frente a un fondo de

maniobra negativo muy alto.

o ENDEUDAMIENTO A LARGO PLAZO

P.No Corriente
x 100

Total pasivo y P.Neto

Estudia el porcentaje que suponen los acreeddaeg@plazo sobre el total de

la estructura financiera de la empresa.
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Tabla 31: Endeudamiento a largo plazo de ElecteoNiartinez

2013 2012 2011 2010 2009 2008
48,62 51,86 68,64 25,93 29,43 23,50

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

0 RECURSOS PERMANENTES

P.Neto + P.No Corriente

100
Total pasivo y P.Neto x

Nos muestra el porcentaje de recursos a largo pmamolos que la empresa
cuenta sobre el total de la estructura de finaiaiac
Tabla 32: Recursos permanentes de Electronicaméart

2013 2012 2011 2010 2009 2008
79,24 82,09 82,15 36,61 41,75 42,63

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Como podemos apreciar los recursos permanentes elagresa no siguen una
tendencia clara en el periodo estudiado. Del 2008040 sufren un ligero
decremento. En 2011 aumentan mas del doble deém@aje que suponian en
2010, y los afos posteriores disminuyen sutilmente.

0 CARGAS FINANCIERAS

Gastos financieros
100

X
Importe Neto Cifra de Negocios
Este ratio analiza el importe de gastos financialogue la empresa tiene que

hacer frente en comparacion con el nivel de ventas.

Tabla 33: Cargas financieras de Electronica Maztine

1,17 1,30 O 1,17 1,12 % 251 % 2,53

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

En 2008 y 2009 las cargas financieras de la empgema muy altas. Para
hacernos una idea, de cada 100 euros de vent&98n253 € eran destinados a
pagar intereses. En los afos posteriores el immeteargas financieras se
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reduce aproximadamente en dos tercios y asi d@gtediaminuye y alcanza un
nivel adecuado a pesar de que no llega a ser faleopara la empresa. Como
consecuencia el nivel competitivo de la empresaeatsncon el paso de los afios
ya que cuantos menos gastos financieros tenga cpuenira mayor

competitividad tendra la empresa en el mercado.

o CAPACIDAD DE DEVOLUCION DE DEUDAS

Dot. Amortizacion + Rdo. Ejercicio

100
Total Pasivo x

Mide la capacidad que tiene la empresa de hacetefr@ las deudas con los
recursos que ella misma es capaz de generar. Starastudia la relacién entre
las amortizaciones y el beneficio obtenido en @rogjio con las deudas

asumidas durante ese afo.

Tabla 34: Capacidad de devolucion de deudas dér&éca Martinez

9,53 # 644 # 575 # 423 # -3,36 # 3,65

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Electronica Martinez solo puede hacer frente er8 20,65 % de las deudas
contraidas ese afio con los recursos que ella ex @ generar sin pedir

financiacion externa.

La mayoria de los afios este ratio es tan bajo debiglie la empresa no obtiene
beneficios si no perdidas, por ejemplo, en 200fuswcllega a ser negativo este
resultado debido a las perdidas tan altas quenabtee empresa y que no son
capaces de ser contrarrestadas con la amortizd€io2012 a pesar de que la
empresa obtiene un resultado del ejercicio positva@otaciéon amortizacion ha
descendido considerablemente y como consecuent@ar&so sigue sin ser
adecuado en ese afio.

En el ultimo afio estudiado la empresa es capazdeler el 9,53 % de las
deudas de ese afio sin necesidad de contratar finaweiacion. Este afio es el

Unico en el que la empresa obtiene un resultadcuade.
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5.1.4RATIOS DE RENTABILIDAD

0 RENTABILIDAD ECONOMICA

Rdo Explotacion ajustado
AC Explot + ANC Explot

La rentabilidad econémica mide la relacion exisaesitre el resultado antes de

100

intereses e impuestos y el activo de explotacidte Eatio informa sobre la
rentabilidad de las inversiones en el ciclo de @®gion. Para calcular la
rentabilidad econdmica se excluyen los resultadesngp formen parte del ciclo
normal de explotacion de la empresa, pero en egb@jo se ha tomado como
resultado de explotacion ajustado el resultado xjgotacion normal de la
empresa, debido a que la fuente de la que obtendémsobalances de las
empresas, Sabi, no cuenta con toda la informacé@esaria para obtener esta
cifra adecuadamente. De esta forma también hemosidevado el activo
corriente y el no corriente como activo corriente akplotacion y activo no

corriente de explotacion respectivamente.

Tabla 35: Rentabilidad econdmica de Electronicativiez

#2299 A -0,26 #’ 3,79 A -1,91 K -9,66 2 -083

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En general la rentabilidad econdémica de ElectrOMeatinez ha seguido una
tendencia positiva en los afios estudiados, peresarpde esto ningun afio
consigue obtener un porcentaje adecuado. Los adsglide este ratio estan muy
por debajo del minimo aceptable. La mayoria de aBosbtienen pérdidas por

lo que no se obtiene rentabilidad ninguna de largign en activos.

Si analizamos por separado los componentes datkbikdad econdmica:

0 Margen de explotacion

Rdo Explotacion ajustado
100

Importe Neto Cifra de Negocios x
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El margen mide la eficiencia del ciclo de expladaciNos muestra el beneficio

gue se obtiene por cada 100 euros de venta.

Tabla 36: Margen de Electréonica Martinez

5,25 -0,45 5,98 -3,02 -12,85 -0,95

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En este caso el margen de la empresa no sigueendantcia definida ya que
obtiene perdidas en la mayoria de los afios, exegpf®13 y 2011 en el que se

obtiene un margen entorno al 5,5 %.

0 Rotacion

Importe Neto Cifra de Negocios
AC Explot + ANC Explot

Es un buen indicador de la dimensién de la emphss.informa sobre el grado

de eficiencia que una empresa obtiene con su goéikep obtener ingresos en las

ventas.
Tabla 37: Rotacién de Electronica Martinez
2013 2012 2011 2010 p200) 2008
0,57 0,58 0,63 0,63 0,75 0,88

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En general, la rotacién de Electronica Martinemey baja, pero ademas en los
ultimos afos esta teniendo una tendencia decrecibntialmente, en 2008 se
obtuvo la rotacion mas alta que fue de 0,88, masntjue en el Ultimo afo
estudiado, 2013, por cada euro invertido en actigesconsigue facturar

Unicamente 0,57 euros.

0 RENTABILIDAD FINANCIERA

Rdo.Ejercicio
100

Fondos Propios
Este ratio muestra la rentabilidad que obtienerplopietarios o accionistas de

la empresa, ya que relaciona el beneficio obterid@! ejercicio y los fondos
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gue estos han invertido en la empresa. Tambiéorsgdera la tasa con la que la
empresa recompensa los capitales que han siddidogepor sus propietarios,

independientemente de como se distribuya el caplta reservas del beneficio.

Tabla 38: Rentabilidad financiera de Electronicativiaz

2011 2010

# 575 # -251 « 16,91 # 1821 % -70,24 # -12,02

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Electrénica Martinez ha obtenido perdidas en laariayde afios analizados por
lo que la rentabilidad financiera no va a ser addau Independientemente de
esto, ha obtenido beneficio en dos afios, pero eolano de ellos (2011) la
rentabilidad obtenida por los accionistas es faWerdogrando obtener por cada
100 € de fondos propios una rentabilidad financteh16,91 %. El otro afio,
2013, a pesar de que obtiene beneficio, son tangfieg que no son capaces de

ofrecer una rentabilidad aceptable.

0 APALANCAMIENTO FINANCIERO

Rentabilidad Financiera

Rentabilidad Econonica
El apalancamiento financiero mide el efecto quevgea la utilizaciéon de deuda

sobre la rentabilidad financiera de la emprésa.

La utilizacion de endeudamiento en la empresa tidiferentes ventajas e
inconvenientes. Las ventajas mas destacadas sonelgusste es fijo o
controlable dentro de unos margenes y que los gjéigncieros procedentes de
la deuda son fiscalmente deducibles, mientrasagiddsventajas mas relevantes

son los costes que conllevan la deuda y el auntEhtgesgo en la empresa.

Tabla 39: Apalancamiento financiero de Electromfzatinez

« 1,92 « 959 « 4,46 « 9,55 « 727 « 14,42

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

8 Garcia Pérez de Lema, Domingo. Material didactico para el Master COFIC 2014-2016.
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En ninguno de los afos estudiados el nivel de apataiento financiero

perjudica la rentabilidad financiera de la emprdsas resultados obtenidos
indican que la tendencia ha sido descendente ardo ldel periodo analizado.
Este resultado esta en consonancia con la potléaadistribucion de la deuda
gue ha efectuado la empresa durante este period® gume ha disminuido la

deuda de la empresa.

5.1.5.PERIODO MEDIO DE MADURACION

En este apartado se va a estudiar el periodo nadedimaduracién de la empresa
Electréonica Martinez con el fin de conocer cualeeégperiodo que tarda la
empresa desde que invierte las unidades monetias ciclo de explotacion
hasta que recupera su inversibn mediante el cobos alientes. Para esto es
necesario estudiar varios factores previamente.

o PERIODO MEDIO DE PAGO

Es el nimero de dias de media que suceden desda gomgpresa compra a sus

proveedores hasta que les paga.

Saldo medio proveedores
x 365

Compras
El saldo medio de proveedores se calcula comolad skel afio estudiado de la
partida Proveedores mas el saldo del afio anterarrgsultado dividido entre
dos.
Finalmente se divide entre las compras, que en es® son los
aprovisionamientos de la cuenta de pérdidas y g#@mry se multiplica por 365
que son los dias que tiene un afio natural. Lostaess obtenidos tras el calculo

son los siguientes:

Tabla 40: Periodo medio de pago de Electronica ikt

2013 2012 2011 2010 2009
105,58 124,76 204,30 186,02 128,85

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Para la empresa es beneficioso que el periodo gie gp@roveedores se realice

lo méas tarde posible, ya que en ese periodo la esapesta obteniendo sus
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productos y sacandoles beneficio sin ningun cdsteempresa esta siendo

financiada por sus proveedores.

En general el periodo medio de pago a los provesden Electrénica Martinez
es muy variable. En 5 afios los diferentes perisédsan movido en un intervalo
gue esta entre los 105 dias como minimo en 2013 Y04 que consigue de
maximo en el afio 2011.Como ya hemos explicadokagio resultado es mas
beneficioso para la empresa es el 2011 pues cuentd04 dias de media para

pagar las compras realizadas a los proveedores.
o PERIODO MEDIO DE COBRO
Es el nimero de dias promedio que pasan desdeageepresa vende un

producto hasta que cobra a sus clientes.

Saldo medio clientes

365
Ventas x

El saldo medio de clientes se calcula como la sdmda partida Deudores
comerciales y otras cuentas a cobrar del afio gestéeestudiando més el saldo
del afio anterior y el resultado dividido entre dasobtenido se divide entre el

importe de ventas de ese afio y finalmente se ricdtipor 365.

Tabla 41: Periodo medio de cobro de Electronicativiez

2013 2012 2011 2010 2009
27,82 37,39 52,08 50,55 33,64

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Es favorable para la empresa un periodo de cobantocumas pequefio mejor,
debido a que es conveniente recibir lo antes posibdiinero que ha invertido en
el ciclo de explotacidon y que se realiza mediahtmlero a los clientes. Lo ideal
para la empresa es recibir el dinero de sus chearites de que tengan que hacer

frente a las deudas con los proveedores.

El periodo medio de cobro a clientes obtenido pectionica Martinez no es

demasiado alto. El maximo plazo de cobro obtengldee52 dias de media en
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2011, y el méas bajo y por tanto mas favorable fsaeampresa es el obtenido en

2013, que es de casi 28 dias.

o DIAS DE LAS EXISTENCIAS
Se compone del nimero de dias que estan las exastean el almacén hasta su

venta.

Saldo medio existencias
x 365

Aprovisionamientos — Ei + Ef

Se calcula dividiendo el saldo medio de las ex@gsn entre los
aprovisionamientos de ese afio menos las existenniamles mas las
existencias finales y el resultado multiplicado B66. El saldo medio de las
existencias se calcula sumando las existenciasadel estudiado méas las

existencias del anterior, y el resultado obtenidaaio entre dos.

Tabla 42: Dias de las existencias de Electronicainvez

2013 2012 2011 2010 2009
224,95 348,01 407,00 259,40 257,21

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En general, vemos como el periodo de existenciaswgsalto. Esto repercute
negativamente en la liquidez ya que es una invergi@® realiza la empresa y
gue necesita de su venta para obtener realmenteengficio, debido a que
cuanto mas tiempo este sin venderse, mas riesg@s \costes supondra para la
empresa, tanto financieros como de oportunidad. 2869 de media las
existencias pasaban unos 257 dias en el almacéa detser vendidas. Este
periodo va aumentando con el paso de los afios alastazar en 2011 los 407
dias de media, la cifra mas alta obtenida. Posteeinte este periodo va en

disminucién y en 2013 se posiciona en unos 225 dias
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o PERIODO MEDIO ECONOMICO

Es el periodo medio que tarda la empresa desdeimyerte las unidades
monetarias en el ciclo de explotacion hasta quibeesl cobro de los clientes
tras la venta.

Periodo medio de cobro + Dias de las existencias
Se calcula mediante la suma del Periodo medio theocy los Dias de las

existencias. Los resultados obtenidos han sidsifpsentes:

Tabla 43: Periodo medio de maduracion econdmidéleetronica Martinez

2013 2012 2011 2010 2009
252,78 385,40 459,08 309,95 290,85

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En general el periodo medio econémico es bastdtie sobre todo por la
influencia de los dias de las existencias, ya qndamayor parte de los dias del

periodo medio econémico.

o PERIODO MEDIO FINANCIERO

Es el periodo en dias que se tarda de media desdgegprocede al pago de los
proveedores hasta que se recupera la inversidnagalmediante el cobro de las

ventas a los clientes.

Periodo medio de pago — Periodo medio econémico

Por la descripcion anterior podemos afirmar que p@e el resultado obtenido
sea beneficioso es necesario que el resultadoeggdivo, ya que si es positivo
significaria que la empresa se veria obligada ampagus proveedores antes de
recibir las unidades monetarias invertidas enabae explotacion mediante el

cobro a los clientes, ya que este se daria méas gaelel pago a proveedores.

Tabla 44: Periodo medio de maduracion financier&legetronica Martinez

2013 2012 2011 2010 2009
147,20 260,64 254,78 123,93 162,00

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.
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Tras el célculo del periodo medio de maduraciérarfaiero obtenemos
resultados que perjudican a la empresa pues todoafios los resultados son
positivos y bastante altos, sobre todo en el afi@ 302013. En el afio 2012 la
empresa paga a los proveedores en torno a 26ladtas de recuperar la

inversion.

Queremos destacar que el aspecto que influye nagante en este célculo son
los dias que las existencias permanecen en el @maguesto que si
comparamos directamente el periodo medio de pagoetale cobro vemos
como todos los afos el periodo medio de pago efisgjivamente mayor al de
cobro. Esto significa que los productos vendidosa®an mucho antes de que
la empresa deba pagarlos a sus proveedores, leguneficioso para la
empresa a pesar de que el célculo del periodo niedimaduracion econémico
no arroje un buen resultado al ser comparado comeebdo medio de

maduracion financiero.

5.2. RATIOS SECTOR

Para la realizacién de un adecuado analisis ecaodyrfinanciero vamos a realizar
una comparaciéon de los ratios de nuestra empreskbsaatios del sector en el que
se encuentra para ver la evolucion que han temdmos en el periodo de 2010 a
2012. La informacion sobre el sector ha sido oleedie la pagina web del Instituto

de Fomento de la Region de Murcia.

5.2.1.POSICION LIQUIDEZ

Tabla 45: Liquidez de Electrénica Martinez y daltee

22,03 95,0 94,72 141,8 143,32 139,6
46,89 93,3 136,13 129,7 115,62 132,3
16,33 100,0 44,05 128,3 111,95 133,6

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdéerotios de Sabi y de Info.
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Con respecto a la posicion de liquidez de la enapezs comparacion con el
sector podemos ver importantes diferencias. Enqglaidez a corto plazo la
empresa tiene todos los afios unos resultados nmugieb@jo del sector. Cabe
destacar la situacion del afio 2010, ya que en feselasector tenia la mayor
liquidez, y sin embargo Electronica Martinez tdogaresultados mas bajos.

En el medio plazo los resultados de la empresdutimcdemasiado. En 2011
obtiene un resultado mejor incluso que el obtepioiola media del sector, y sin
embargo el afio anterior la liquidez que mostralstgaba muy por debajo de la
media. Destacamos que el sector obtiene todos fios anos resultados
favorables.

La garantia a largo plazo de la empresa comieenaaiinferior a la de la media
en los dos primeros afios y sin embargo en el Ulsorosuperiores. Los datos

oscilan pero se sitllan en una posicion mas ceacémde la media del sector.

5.2.2. EQUILIBRIO FINANCIERO

0 % CAPITAL CIRCULANTE SOBRE ACTIVO

Tabla 46: Capital circulante sobre Activo de Elégica Martinez y del sector

-0,95 6,45 -35,47

17,6 14,6 16,6

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdsrotlos de Sabi y de Info.

El capital circulante sobre el activo de media slttor se mantiene con una
diferencia de tres puntos porcentuales de variagitientras que la empresa
obtiene unos resultados que oscilan entre un @temuy grande. Otro dato a
destacar es que la media del sector es siemprevppo$d que significa que el
activo corriente es mayor que el pasivo corriemientras que la empresa en el
periodo comparado solo consigue que sea positiv80di. La media de las
empresas del sector nos indica que estan se erauemt equilibrio financiero

mientras que Electronica Martinez se encuentraesadiilibrio.
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5.2.3.NIVEL ENDEUDAMIENTO

0 AUTONOMIA FINANCIERA

Tabla 47: Autonomia financiera de Electronica Meatiy del sector

2012 2011 2010

. Martinez
Sector

28,5 24,6 25,7

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi y de Info.

Sobre la autonomia financiera podemos destacatamqie la empresa como el
sector han seguido una tendencia creciente. Atipiondel periodo estudiado la
autonomia de la empresa era mucho menor que keder y que los datos del
sector generalmente se han encontrado dentro @evato adecuado, mientras
que en Electrénica Martinez, el Unico afio cuyoltada es apropiado para la
empresa es el 2012.

0 RECURSOS PERMANENTES

Tabla 48: Recursos permanentes de Electronicaméarti del sector

2012 2011 2010

. Martinez
Sector

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi y de Info.

La media del sector tiene una tendencia creciemgr@siva que se mantiene a
los largo del periodo, sin embargo Electrénica Maez sufre un fuerte
crecimiento Unicamente en 2011 que se mantiene 042. 2Este repentino
incremento en los dos ultimos afios se debe a uergonmportante de la deuda
a largo plazo y del patrimonio neto.
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o CAPACIDAD DEVOLUCION DEUDA

Tabla 49: Capacidad de devolucion de deuda derBteca Martinez y del
sector

2012

2010

2011

E. Martinez
Sector

1,40 2,30 3,20

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi y de Info.

Figura 7: Comparacion de la capacidad de devolutéddeudas entre Electrénica
Martinez y el sector

Capacidad de devolucion de deudas
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Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi y de Info.

En este caso la media del Sector tiene una caphdealevolucion de deuda
menor que la de Electrénica Martinez. Mientras gleector disminuye su

capacidad a lo largo de los afios la empresa largam@abe mencionar que a
pesar de que Electronica Martinez tenga mayoredtadss, tampoco consigue

gue estos sean adecuados como hemos mencionadorargate.

0 % CARGA FINANCIERA

Tabla 50: Cargas financieras de Electronica Maztindel sector

2012 2011 2010

. Martinez
Sector

0,9 1,2 0,9

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi y de Info.
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Con respecto a las cargas financieras podemos wereq este caso es la
empresa la que sigue una tendencia creciente iegeqie el sector no tiene una
tendencia definida: en 2011 aumenta mientras qu20&A vuelve a disminuir.

En general es la empresa la que mayores cargasiénas soporta, excepto en
el aflo 2012 que es el sector el que supera arSaentésimas. El afio 2012 es
el afio en el que mayor diferencia de porcentajgslaa@mpresa soporta un 0,4

% mas de cargas financieras que la media del sector

5.2.4. RENTABILIDAD

0 RENTABILIDAD ECONOMICA

Tabla 51: Rentabilidad econdmica y sus componeatgddectronica Martinez y

del sector
-0,26 0,6 0,58 0,34 -0,45 1,1
3,79 1,3 0,63 0,95 5,98 1,4
-1,91 1,8 0,63 1,02 -3,02 2

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdéerotios de Sabi y de Info.

En esta tabla estan representados los resultadesidds tanto del sector como
de la empresa con respecto a la rentabilidad edoadom sus diferentes
componentes.

Las diferencias mas notables con respecto al marngendo comparamos a la
empresa con la media del sector es la tendenaadieuno: el sector sigue una
clara tendencia decreciente mientras que la empiesgue ninguna tendencia
definida durante el periodo considerado. Sus redod varian cada afio
obteniendo resultados negativos y positivos, maesngue los del sector siempre
se mantienen positivos. La empresa consigue suparaP011 el margen
obtenido con respecto a la media, mientras queléosas afios el margen que

obtiene la empresa por ventas esta muy por delebgedtor.

Con respecto a la rotacion la tendencia de ambadeeeciente, pero la de
Electronica Martinez es mucho menor que la debsekt afio 2010 es en el que

mayor diferencia comparativa existe: por cada @wertido en activos el sector
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consigue facturar de media 1,02 € mientras quempr&sa Unicamente loga
obtener 0,63 €.

En general la rentabilidad de las inversiones ewices del sector y de
Electronica Martinez no son equiparables. A pesaguk uno de los afos la
empresa supera el porcentaje del sector, estenebtiejores resultados. Ambos
estan muy por debajo del nivel adecuado de reidabilecondémica, lo que
significa que en general el sector tampoco consumeerentabilidad favorable

de sus inversiones.

0 RENTABILIDAD FINANCIERA

Tabla 52: Rentabilidad financiera de Electronicatihaz y del sector

-2,51 16,91 -18,21
1,9 2,6 3,5

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datdéerotios de Sabi y de Info.

La rentabilidad que obtienen los socios de medialegector es muy baja,
incluso va en disminucion a lo largo de los afios Hectronica Martinez esta
rentabilidad oscila bruscamente todos los afos,quinpredominan los
resultados negativos, exceptuando el afio 2011 eueelpor cada 100 € de
fondos propios se obtiene una tasa de rentabitiead6,91 %. Una rentabilidad
gue alcanza a ser favorable para la empresa a gesgue, como hemos
analizado anteriormente, solo lo fue ese afio, magmue en el sector nunca se

obtienen resultados apropiados.

5.3.RATIOS COMPETENCIA

Para conocer la situacion en la que se encuengetréhica Martinez vamos a
realizar una comparacion con dos empresas quecgerdgran en el mismo sector de

actividad econémica segun el codigo CNAE 2009.

Hemos escogido dos empresas de la Region de Maaiegl mismo tamafio y con

un nivel de ventas similar al de la empresa.
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Como ya hemos comentado anteriormente las empiedascionadas para el

analisis comparativo son Fibramur y Vegamedia.

5.3.1.POSICION LIQUIDEZ

o0 LIQUIDEZ A CORTO PLAZO

Tabla 53: Liquidez a corto plazo de Electronica tit@z y de la competencia

E. Martinez ¥ 22,03 € 46,89 # 16,33 P4
Fibramur « 161,62 « 175,88 « 124,53 « 120,04 « 91,76 « 91,98
Vegamedia 4 80,03 # 35,17 # 40,19 # 63,64 % 68,82 3 79,60

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Para la empresa Electronica Martinez la liquidebréo plazo es desfavorable,
al igual que para la empresa Vegamedia, sin embasg@ Ultima obtiene
resultados bastante mas altos de liquidez. En railraodos los afios se logran

resultados beneficiosos para la empresa.

o LIQUIDEZ A MEDIO PLAZO

Tabla 54: Liquidez a medio plazo de Electronicativiez y de la competencia

% 94,72
« 182,93
« 144,40

« 136,13
« 126,64
« 149,76

E. Martinez ¥ 44,05
« 123,51

«f 156,48

K 42,34
¥ 101,96
« 178,91

% 49,20
% 94,34
« 161,62

« 186,46
« 203,28

Fibramur

Vegamedia

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Al contrario que Electronica Martinez, en el meg@iazo la liquidez de las
empresas de la competencia es buena, a excepcids a&os 2008 y 2009 en la
empresa Fibramur, que no obtiene resultados adesupdro finalmente logra
obtener los demas afios resultados positivos. mcleggamedia que no tenia
una buena liquidez a corto plazo obtiene resultadiog favorables en el medio

plazo.
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0 GARANTIA A LARGO PLAZO

Tabla 55: Garantia a largo plazo de Electronicatidez y de la competencia

MR 144,14 |« 14332  [% 11562 [%¢ 111,95 [ 11405 [ 123,65
Fibramur « 363,02 |« 477,93 |« 514,17 |« 391,82 |« 37590 |« 422,53
Vegamedia « 14851 |« 147,94 |« 144,05 |« 140,65 |« 14426 |« 150,49

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Con respecto a este ratio las empresas de la cengeetobtienen resultados
ventajosos, sobre todo Fibramur, con una liquidey mita a largo plazo. En
este caso Electronica Martinez comienza con maasitados pero finalmente

consigue lograr unos resultados 6ptimos.

5.3.2. EQUILIBRIO FINANCIERO

o FONDO DE MANIOBRA

Tabla 56: Fondo de maniobra de Electronica Martinge la competencia

E. Martinez -72.642,51 € | -12.867,38 € | 86.510,55€ | -500.399,08 € | -485.190,05 € | -461.739,16 €

Fibramur 237.205,35 € | 274.801,21€ | 117.980,29 € | 109.372,49€ | 7.843,68€ | -31.073,66 €

Vegamedia 254.622,54 € | 143.332,66 € | 152.486,00 € | 169.667,30 € | 176.367,84 € | 120.300,18 €
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Como podemos ver en la tabla anterior las empis#s competencia obtienen
siempre resultados positivos y en general altosx@pcion de la empresa
Fibramur que en el primer afio estudiado obtienndo de maniobra negativo.
A pesar de esto vemos como la empresa remonta afio @ logra obtener un
capital circulante positivo. A diferencia de su gmtencia Electronica Martinez
obtiene resultados muy negativos todos los afiososnesl 2011 que

excepcionalmente obtiene un fondo de maniobra del8¢b5 €.
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0 % CAPITAL CIRCULANTE SOBRE ACTIVO

Tabla 57: Porcentaje de capital circulante sobrévcle Electronica Martinez
y de la competencia

E. Martinez O ¥ -35,47 ¥ -29,14
Fibramur « 26,29 « 29,17 () 11,85 () 10,28 ¥ 098 ¥ -3,25
Vegamedia « 39,18 « 23,14 ' 24,58 « 26,49 « 30,43 ' 24,08

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Como ya avanzdbamos en el fondo de maniobra lokadss de la competencia
son prosperos descartando los primeros afios danfiily en los que no obtuvo

buen resultado. Sin embargo Electronica Martingzioé resultados negativos.

5.3.3. RENTABILIDAD

0 RENTABILIDAD ECONOMICA

Tabla 58: Rentabilidad econdémica de Electronicatiier y de la competencia

#  -9,66
6,04 « 18,13 #* 7,89 « 16,51
5,43 K 435 € 530 #% 6,16

E. Martinez
Fibramur -2,43 #® 092
Vegamedia 9,09 7,72

RK|K|X

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Con respecto a la rentabilidad econémica, en coawfiar con las empresas de
la competencia no vemos en Electronica Martineerelifcias tan acentuadas
como en otros ratios estudiados ya que, como vereeilejado en la Figura 8,
esta rentabilidad ha sido muy variable en los €ifegs afios estudiados. En
general las tres empresas obtienen rentabilidadesémicas muy bajas o
incluso negativas. Dentro de esta tendencia seiapgae Electrénica Martinez

obtiene resultados ligeramente mas bajos que |pet@mcia.
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Figura 8: Representacion de la Rentabilidad Ecocamé Electronica Martinez
y de la competencia
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Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

0 RENTABILIDAD FINANCIERA

Tabla 59: Rentabilidad financiera de Electronicatihaz y de la competencia

E. Martinez # -18,21 € -70,24 # -12,02
Fibramur -9,00 #®  -1,09 € 896 « 41,92 « 21,76 « 61,03
Vegamedia 5,74 #® 577 # 267 # 4,28 # 6,12 # 7,63

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

En general los resultados de la rentabilidad firmaano son buenos. En el caso
de la empresa Fibramur, los tres primeros afosemdtiuna rentabilidad
beneficiosa para la empresa, sin embargo a patiado 2011 comienza a
obtener resultados desfavorables para la empres#sEiltimos afios incluso

negativos.

Vegamedia obtiene una rentabilidad demasiado Inegh geriodo estudiado y no

logra ser provechosa para los propietarios ningian a

Electronica Martinez sin embargo no obtiene rehtkal financiera ningun afo
excepto en el 2011, ya que todos los afios sustadesl son negativos a

excepcion de este.
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5.3.4.NIVEL ENDEUDAMIENTO

0 AUTONOMIA FINANCIERA

Tabla 60: Autonomia financiera de Electronica Meatiy de la competencia

E. Martinez 4 i ®
Fibramur « 42,05 « 43,90 « 36,09 () 30,75 3 23,70 3% 18,94
Vegamedia ) 32,66 32,40 ) 30,58 28,90 ) 30,68 () 33,55

Fuente- Elaboracmn propia a partlr de los datmembos de Sabl
El nivel de fondos propios en las empresas estadiad muy variable.

Figura 9: Representacion de la Autonomia finanaler&lectronica Martinez y
de la competencia
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Como vemos en la Figura 9, mientras que ElectrOhiagtinez solo tiene una
autonomia financiera adecuada en los dos ultimos abr la ampliacién de
capital realizada, Vegamedia consigue un nivelndptile fondos propios todos
los afios y Fibramur a pesar de que comienza camvweh de endeudamiento
alto alcanza rapidamente un nivel optimo, redu@eswldeuda y ampliando sus

recursos propios.
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Para hacer una breve comparacion, en 2008 Elec&rdmartinez y Fibramur se
encontraban muy endeudadas ambas con porcentajefondes propios
similares, entorno al 19 %, mientras que Vegamddid@a un nivel de

capitalizacién adecuado con un porcentaje de 3,55

Sin embargo en el afio 2013 todas las empresasnloggaltados oOptimos.
Electrénica Martinez y Vegamedia tienen un 30,62 y%un 32,66 %
respectivamente. Ambas con niveles 6ptimos, misrgtee Vegamedia alcanza

un nivel beneficioso para la empresa con un nigetapitalizacion de 42,05 %.

o ENDEUDAMIENTO CORTO PLAZO

Tabla 61: Endeudamiento a corto plazo de Electediiartinez y de la competencia

E. Martinez
Fibramur

Vegamedia

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datderotios de Sabi.

En el endeudamiento a corto plazo vemos grandesedifias. Electronica
Martinez mantiene durante los tres primeros afos alto nivel de
endeudamiento a corto plazo y a partir de 2011psteentaje desciende
bruscamente. Fibramur comienza con un porcentaje aita de deuda a corto
plazo, un nivel muy similar al de Electronica Maeti pero a lo largo del
periodo estudiado va sufriendo un ligero descerasiahalcanzar en 2013 el
nivel mas bajo de endeudamiento con un 30,40 %.e8ibhargo Vegamedia
tiene un grado de endeudamiento entorno al 39 208 y 2009, pero en 2010
comienza a aumentar hasta alcanzar en 2012 un %2,32de nuevo en 2013
desciende hasta lograr posicionarse en un poreesiajilar al que tenia en
2008, un 37,94 %.
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o ENDEUDAMIENTO LARGO PLAZO

Tabla 62: Endeudamiento a largo plazo de Electeokiartinez y de la
competencia

E. Martinez
Fibramur

Vegamedia

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Al igual que en el endeudamiento a corto plazovtdueion de la deuda a largo
plazo de estas empresas es muy diferente. Elezardviartinez y Fibramur
comienzan en 2008 con porcentajes muy similaresagogue sufren diferentes
variaciones, estas variaciones no son importamemue el nivel se mantiene
durante los tres primeros afios. En 2011 Electromitaatinez sufre un
importante aumento del grado de endeudamiento mdgoun afo, hasta
alcanzar el 68,64 %, el mas alto del periodo eatladi Sin embargo Fibramur
gue habia comenzado con porcentajes similares migmisu deuda a largo
plazo en 2011 y 2012 para finalmente, en 2013, atang/ alcanzar su nivel
mas alto de deuda a largo plazo con un 27,55 %aMedia tampoco sigue una
tendencia clara, puesto que en los dos primercs lafiieuda a largo plazo sufre
un ligero aumento y en 2010 comienza a decrecdpmea importante hasta
2012, cuando alcanza el grado de endeudamientoga fdazo mas bajo del
periodo estudiado, de 15,48 %. Posteriormente eugl@umentar alcanzando en
2013 un 29,39%.

0 RECURSOS PERMANENTES

Tabla 63: Recursos permanentes de Electronicaméarti de la competencia

E. Martinez
Fibramur

Vegamedia

En comparacion con la competencia vemos como Blaca Martinez tiene

unos resultados muy diferentes a los de las dem@sesas de la competencia.
En 2008 comienza con un nivel de recursos permesgmcticamente igual
gue el de Fibramur, entorno al 42,6 %, pero airpdde ese afio Fibramur

comienza a aumentar sus recursos permanentes dlaatar en 2013 su
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maximo porcentaje, 69,60 %. Mientras tanto Eledct@rMartinez reduce sus
recursos hasta 2010, cuando alcanza un 36,61 Atvedumas bajo. Sin embargo
un afio después consigue el porcentaje mas altecdesps permanentes de las
tres empresas en el periodo analizado, 82,09 %.akos posteriores sufre un
ligero decrecimiento. Vegamedia sin embargo sufnéagiones mas leves que
los de las otras empresas estudiadas. Comienz@0&1y22009 con un nivel de
recursos permanentes entorno al 61 %, y va dessetwlhasta el 47,88 % que
obtiene en 2012, para después aumentar de nuevel altimo afio y
posicionarse consiguiendo que los recursos pernesisapongan sobre el total

de la estructura financiera el 62,06 %.
0 CARGA FINANCIERA

Tabla 64: Carga financiera de Electronica Martiynee la competencia

E. Martinez
Fibramur

Vegamedia

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

Al analizar previamente las cargas financieras spmorta el sector podemos
deducir que la media se sitia en el intervalo eeltr@,9 % y el 1,2 % en el
periodo de 2010 a 2012, por lo que considerareragsrdbles unas cargas
financieras que se encuentren por debajo del 1%cuadas las que se
encuentren entre el 1% y el 2% y desfavorables lpagmpresa las que superen
el 2 %.
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Figura 10: Representacion de las Cargas financikr&lectronica Martinez y
de la competencia

Cargas financieras
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En la Figura 10 anterior podemos apreciar conifal la variabilidad de cargas
financieras que soportan las empresas estudiadestrdgaica Martinez se
enfrenta a unas cargas financieras muy altas los 2008 y 2009 pero a partir
de 2010 estas cargas se ven reducidas llegando aprssideradas adecuadas
para la empresa. Fibramur logra mantener unas sérgmcieras bajas durante
el periodo estudiado, lo que permite que la empeeEsa competitiva en el
mercado. Al contrario que Fibramur, Vegamedia siapoenos gastos financieros
muy altos que van en aumento a lo largo de los. df@ms hacernos una idea,
mientras que el porcentaje mas alto de cargasdi@@s que soporta Fibramur
es de 0,66 %, el de Vegamedia es de 6,13 %, Isigudica que de cada 100 €
de ventas 6,13 € se destinan a las cargas finasadier las deudas en las que se

han incurrido.
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o CAPACIDAD DEVOLUCION DEUDA

Tabla 65: Capacidad devolucion de deuda de Elacadartinez y de la
competencia

E. Martinez

Fibramur

Vegamedia

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

En general, la capacidad de devolucion de deudasdempresas estudiadas no
es adecuada, exceptuando Fibramur que en el ped®@®08 a 2011 obtiene
unos resultados adecuados, mostrando una satisiacapacidad para hacer
frente al endeudamiento incurrido por la empredacténica Martinez va
evolucionando favorablemente a pesar de sus nsfassoltados, y el ultimo
afio consigue lograr una capacidad adecuada. Paordgfario Vegamedia
comienza con un resultado adecuado en 2008, per@lgeaso de los afios su
capacidad para devolver las deudas sin tener gieudarse mas va minorando
finalizando el periodo estudiado con unos resultagerjudiciales para la
empresa.

5.3.5.PERIODO MEDIO DE MADURACION

o PERIODO MEDIO DE PAGO

Tabla 66: Periodo medio de pago de Electrénicailezty de la competencia

E. Martinez

Fibramur

Vegamedia
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

A pesar de que en el ultimo afio el periodo medipalgo ha descendido, en
general Electrénica Martinez ha sido la empresangae altos ha mantenido los
plazos de pago. Fibramur también comienza con plex0os adecuados que
disminuyen en 2010 pero que posteriormente vuelveaumentar superando
incluso en los dos dltimos afios a Electrénica MertiSin embargo Vegamedia
ha ido disminuyendo el nimero de dias para el pdgosus proveedores

posicionandose el ultimo afio en 59 dias.
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o PERIODO MEDIO DE COBRO

Tabla 67: Periodo medio de cobro de ElectronicatiMiez y de la competencia

E. Martinez
Fibramur
Vegamedia

142,46

132,54

112,42

65,18

85,42

56,49

74,17

92,35

86,44

76,94

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En todos los afios estudiados Electronica Martinasigue el menor nimero de

dias para recibir el pago de sus clientes. Porjoel®mElectronica Martinez se

encuentra Vegamedia cuyos periodos de cobro seeeinan entre los 56 y los

92 dias y finalmente Fibramur que tiene un plaza@a®@o a clientes bastante

alto, que oscila entre los 65 y los 142 dias.

o DIAS DE LAS EXISTENCIAS

Tabla 68: Dias de las existencias de ElectronicdiMe y de la competencia

E. Martinez
Fibramur

Vegamedia

34,46

10,70

8,55

12,17

16,71

379,37

529,04

385,00

293,45

198,72

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datésrotdos de Sabi.

En los dias de las existencias los resultados sgndiferentes. La empresa que

mejor posicionada se encuentra es Fibramur quegtengue sus existencias se

vendan en pocos dias. El periodo minimo es de 9afi?2011 y el maximo de

34 dias en 2013. En una posicion intermedia seesi@uElectronica Martinez,

y en la peor posicidn se sitla Vegamedia con untideal de dias muy alta. Para

hacernos una idea el afio en el que menor tiemga &r vender sus existencias

es 2009 con 199 dias, pero los afios posteriorasciést crece y finalmente en

2015 llega a su maximo con unos 529 dias de medéxidtencias.

60



o PERIODO MEDIO DE MADURACION ECONOMICO

Tabla 69: Periodo medio de maduracion economideleietronica Martinez y
de la competencia

E. Martinez

Fibramur
Vegamedia
Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

Las empresas con resultados mas perjudiciales Isotrdhica Martinez y sobre
todo Vegamedia, ya que tienen un periodo medio ddunmacion econdémico
demasiado alto. Vegamedia en 2012 tarda mas diauy medio en recuperar la
inversion realizada en el ciclo de explotacion raptéi el cobro a clientes,

mientras que Fibramur ese mismo afio lo hace eraadet8 dias.

o PERIODO MEDIO DE MADURACION FINANCIERO.

Tabla 70: Periodo medio de maduracion financier&ldetronica Martinez y de
la competencia

E. Martinez

Fibramur
Vegamedia
Fuente: Elaboracién propia a partir de los datdsrotios de Sabi.

La Unica empresa que tiene un resultado negatiporytanto, beneficioso para
la empresa, es Fibramur, que en el periodo de 2&I¥.1 consigue recuperar la
inversion antes de tener que realizar el pago gihogeedores. Cabe destacar
gue, como ya se podia advertir en el periodo meédimaduracion econémico,
la empresa que peor posicionada esta es Veganyadigye tarda recupera la

inversion mucho después de haber pagado a losqutores.

CONTRASTE DE RESULTADOS
6.1. ELECTRONICA MARTINEZ EN COMPARACION CON EL SECTOR

Después de este andlisis podemos concluir que dssltados obtenidos por
Electrénica Martinez difieren bastante de los tasiols de la media del sector. La

61



liquidez de la empresa en comparacion con la mddlasector no es buena.
Electrénica Martinez no alcanza niveles adecuad®sliglidez. El equilibrio

financiero de la empresa es negativo. En todosafims estudiados la media del
sector arroja que las empresas se encuentran giboy muy bien posicionadas,

mientras que Electronica Martinez se encuentraesadiiilibrio generalmente.

La rentabilidad econdémica y financiera de la emgpredel sector son muy bajas.
Ninguno obtiene resultados adecuados

En relacion al endeudamiento se han obtenido eskgt muy diversos. Asi, el
sector ha obtenido unos niveles de autonomia fieemmas estables y altos que los
de Electronica Martinez. Esto significa que el hdeeendeudamiento de la empresa
también es mas alto que el del sector, y por esigvonsoporta unas cargas
financieras mas altas que este. Sin embargo, et@spositivo a destacar es que
Electrénica Martinez cuenta con una capacidad deolaeédn de deuda sin

necesidad de nueva financiacion mayor que la dsbise

6.2. ELECTRONICA MARTINEZ EN COMPARACION CON LA
COMPETENCIA

A la hora de hacer la comparacién con la compeatetas resultados obtenidos por

Electrénica Martinez son peores que los de las etrgpresas consideradas.

La situacion de liquidez en la empresa no es buwmnaomparacion con las

empresas de la competencia.

En lo que se refiere al fondo de maniobra y al @uiae de capital circulante sobre
el activo, Electronica Martinez se encuentra en pasicion desfavorable en
comparacién con las empresas de la competenciantislse que Electronica
Martinez no consigue ningun afio que su fondo ddéahensea positivo, Fibramur
y Vegamedia obtienen unos resultados muy altosguestran que las empresas se

encuentran en una posicion de equilibrio financiero

La rentabilidad econdmica y financiera de Vegamegdibramur no es adecuada,
al igual que la de Electronica Martinez, pero estagpresas a diferencia de
Electrénica Martinez tienen unos resultados mags afte rentabilidad que se
acercan mas a los niveles considerados generalmamiz adecuados.
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La autonomia financiera de la competencia logra agslrcuada mas afios que
Electrénica Martinez y ademas también es bastaateatta, por tanto el grado de
endeudamiento de Electronica Martinez es mayorejude la competencia. Las
cargas financieras soportadas por las tres empsesasnuy diferentes. Las mas
altas son las soportadas por Vegamedia, que alcamzaivel realmente importante
de las ventas. Las cargas financieras de ElecaOMiartinez son adecuadas la
mayoria de afios, sin embargo son mucho mas bajagal@gas que soporta
Fibramur. La capacidad de devolucion de deuda slalifarentes empresas no es
Optima, a excepcion del periodo de 2008 a 2011 [@empresa Fibramur que

podria enfrentarse a parte de su deuda sin encieuahas.

ANALISIS DAFO

Para completar el andlisis econémico y financie@izamos un analisis DAFO.

Este a su vez se divide en andlisis interno quikadas debilidades y fortalezas
que tiene la empresa internamente, y el analigerrex en el que se analizan las
amenazas y las oportunidades existentes en elrsectel que se encuentra la

empresa.

ANALISIS INTERNO

 DEBILIDADES

- Por el tamafio de la empresa, ésta no cuenta cacidag de negociacion con
los proveedores.

- Por la reciente situacion de despido de gran phat plantilla, la empresa no
transmite seguridad al personal que trabaja actarghbry estos no estan motivados.
Ademas por la falta de liquidez en la empresa ganals momentos pueden llegar a
darse dificultades en la empresa para pagar las@ah los trabajadores.

- Al ser una empresa pequefia y no tener los recatdmsentes, tienen dificultad
para poder innovar y deben de ofrecer serviciogsodyztos que ya estan en el
mercado.

- Alto endeudamiento a corto plazo por la necesidakigdidez.

- Alta probabilidad de obtener pérdidas.

- No obtiene buena rentabilidad ni econémica ni forama.
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* FORTALEZAS

- Los empleados fijos de la empresa tienen expegeani el sector y llevan
muchos afos trabajando para la empresa.

- Antiguamente otra de las empresas con las quejdrabajuntamente ofrecia
servicios similares para una compafia competiddea &n el sector, por lo que en
la actualidad se pueden aprovechar de esta situgei@ captar los clientes de la
empresa competidora.

- Al compartir el local con otras empresas, los gagtsminuyen y ademas
pueden beneficiarse de la clientela con la quetandas otras empresas.

- Los duefios de Electronica Martinez tienen expeiaesit este sector.

- La empresa ha diversificados sus productos y antlealidad ya ofrece servicios
de telefonia fija, mévil y conexion a internet.

- Al ser una empresa con tantos afios de experienerdga con un reconocimiento

importante y cierta fidelidad de los clientes.

ANALISIS EXTERNO

« AMENAZAS
- Gran numero de empresas en el sector y parte ds eshpresas son de

importante reconocimiento mundial.

Empresas que ofrecen productos similares a bagiopre

Situacion econémica actual.

OPORTUNIDADES

El sector de las tecnologias de la informacion golaunicacion es un sector de
gran importancia en la actualidad.

- La mayoria de los servicios que ofrecen son cadangs demandados.

- Pueden ofrecer en un futuro la posibilidad de @atrsus productos a través de

internet.
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8. PROPUESTAS DE ACTUACION

Tras la realizacion del analisis econdmico y finarcde la empresa y de conocer
la situacion en la que se encuentra hemos condmeveniente nombrar ciertos
aspectos negativos que hemos encontrado importantdsrmular algunas

propuestas de actuacion que podrian llevar a Blaca Martinez a solventar los

problemas a los que se enfrenta actualmente.

 En primer lugar, seria beneficioso para la empresaar medidas que
favorezcan la consecucion del equilibrio financidfe necesario tomar decisiones
gue aumenten la solvencia, ya que como hemos erstios ratios de liquidez la
empresa no tiene capacidad suficiente para atemders obligaciones de pago..

Algunas medidas que podrian favorecer la consecugdeste fin son:

o] La venta de inmovilizado que no genere el sufieidngéneficio como
para mantenerlo en la empresa: terrenos o navesnqueon utilizadas,
transporte, equipos informaticos...
0 Minorar los dias de las existencias, el tiempo tarda el producto en
venderse, ya que durante ese tiempo la empresaa yiavhartido capital en
obtener los productos necesarios, pero no obtiengim beneficio de esa
inversion. Ademas de que paraliza el capital sugeerar un coste de
almacenamiento.
o] Reclasificar parte de las deudas de corto plaaoga Iplazo, ya que para el
nivel de activo corriente que mantiene la empresangvel de pasivo corriente
es muy alto.
* En segundo lugar, seria favorable para la empreseraar las ventas. Debido a
gue los productos y servicios que ofrece la empsesa similares a los de la
competencia, podria ser beneficioso para ésta mamien seguimiento de los
clientes perdidos o de los clientes nuevos paracarias razones por las cuales se
han decantado por una empresa o por otra. Dearata fa empresa puede conocer
las necesidades del mercado de una forma senqlleege adaptar sus productos y
servicios. Otra posibilidad para aumentar los isgsees reducir los productos y
servicios ofrecidos y centrarse en las actividadee mayor rentabilidad
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proporcionan, con lo que se disminuirian los gagtes podrian obtener mayores
ventas por la especializacion de la empresa.

* En tercer lugar, estudiar si la localizacion acemlla adecuada. Los costes de
instalarse en la ciudad mas cercana a la empresepser mas altos en cuanto a la
disposicion del local, pero quizds los beneficio® gqonlleva el cambio serian
elevados. Debido a que algunos de sus clientesriciaicamente en el periodo
vacacional por el servicio que desempefian en lagszcosteras, sus ventas pueden
ser estacionarias. Establecerse en una ciudadciiiafda el acceso a nuevos
clientes que solicitaran sus servicios todo el gfmpdria suponer una disminucién
en costes de publicidad y de transporte haciadilstes que ya tiene.

e Aplicar condiciones especiales u ofertas a losntd® que solo necesiten sus
servicios en una determinada época del afio peranttuvarios afios para que
mantengan el contrato y aporten beneficios sequtagmpresa.

» Mejorar la comunicacion dentro de la empresa. Dehidue la nave donde esta
ubicada la empresa es grande y coexisten variasesagy varios departamentos
es posible que se produzcan errores de comunicacigue esta no llegue
adecuadamente a todas las partes que integranpieesan Esto puede ocasionar
problemas internos que pueden ser evitados medardgplicacion de pautas de

actuacion ante diferentes tareas que se realizaregolaridad en la empresa.
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9. ANEXOS

ANEXO I: CUENTAS ANUALES DE ELECTRONICA MARTINEZ DE CARTAGENA, S.L.

20

2U

2010

200

A) Activo no corriente 1.202.057,35 € 1.130.108,78 € 1.015.530,57 € 1.016.895,90 € 1.088.453,60 € 1.137.054,70 €
I Inmovilizado intangible 2.017,54 € n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Inmovilizado material 1.057.646,92 € 980.540,20 € 953.309,00 € 944.460,83 € 1.025.162,27 € 1.090.443,78€
Il Inversiones inmobiliarias n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

IV Inversiones en empresas del grupo y 93.066,09 € 93.066,09 €. 9.161,73 € 9.161,73 € 9.161,73€ 9.161,73€
V Inversiones financieras a largo plazo 1.525,00 € 305,00 € 305,00 € 305,00 € 305,00€ 25.305,00€
VI Activos porimpuesto diferido 47.801,80 € 56.197,49 € 52.754,84 € 62.968,34 € 53.824,60€ 12.144,19€
VIl Deudas comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
B) Activo corriente 223.166,16 € 230.903,20 € 325.927,04 € 393.960,52 € 356.343,78 € 447.241,29 €
| Existencias 133.980,14 € 177.210,40 € 213.675,23 € 247.935,36 € 239.177,63€ 322.559,09€
Il Deudores comerciales y otras cuentas 71.624,49 € 52.058,54 € 108.732,29 € 133.665,22 € 112.813,43€ 87.303,89€
1. Clientes porventas y prestaciones desen 6496293 € 46.771,65 € 96.814,22 € 124.25825 € 107.752,68€ n.d.

a) Clientes por ventas y prestaciones deser nd. nd. n.d. 124.25825 € 107.752,68€ n.d.

b) Clientes por ventas y prestaciones deser 64.962,93 € 46.771,65 € 96.814,22 € nd. n.d. n.d.

2. Accionistas (socios) por desembolsos exi; nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.

3. Otros deudores 6.661,56 € 5.286,89 € 11.918,07 € 9.406,97 € 5.060,75 € n.d.

Il Inversiones en empresas del grupo y 2.379,50 € n.d. n.d. n.d. n.d. 1.352,00€
IV Inversiones financieras a corto plazo n.d. 1.002,02 € 1.652,02 € 1.652,00 € 1.352,00€ n.d.
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Efectivo y otros activos liquidos equi 15.182,03 € 632,24 € 1.867,50 € 10.707,94 € 3.000,72€ 36.026,31€

Total adivo

Pasivo
A) Patrimonio neto

1.425.223,51 €

436.474,10 €

1.361.011,98 €

411.391,13 €

1.341.457.61 €

181.238,27 €

1.410.856,42 €

150.597,78 €

1.444.797,38 €

178.029,00 €

1.584.295,99 €

303.070,23 €

A-1) Fondos propios 436.474,10 € 411.391,13 € 181.238,27 € 150.597,78 € 178.029,00 € 303.070,23 €
| Capital 264.445,32 € 264.445,32 €| 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 €| 24.000,00 €|
1. Capital escriturado 264.445,32 € 264.445,32 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 € 24.000,00 €

2. (Capital no exigido) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Prima de emisién n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Reservas 315.538,28 € 274.268,62 € 274.233,12 € 274.233,12 €| 274.233,12 € 274.233,12 €

IV (Acciones y participaciones en patrin] n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

V Resultados de ejercicios anteriores -168.592,47 € -116.994,85 €| -147.635,34 €| -120.204,12 € 4.837,11 € 41.269,66 €

VI Otras aportaciones de socios n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VIl Resultado del ejercicio 25.082,97 €| -10.327,96 € 30.640,49 € -27.431,22 €| -125.041,23 € -36.432,55€

VIl (Dividendo a cuenta) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

A-2) Ajustes por cambios de valor n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

A-3) Subvenciones, donaciones y legadc n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

| B) Pasivo no corriente 692.940,74 € 705.850,27 € 920.802,85 € 365.899,04 € 425.234,55 € 372.245,31 €

| Provisiones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Deudas a largo plazo 484.916,22 €| 497.825,75 € 746.502,85 €| 226.459,04 €| 285.794,55 €| 372.245,31 €]
1. Deudas con entidades de crédito 173.237,46 € 148.102,80 € 172.547,66 € 226.459,04 € 285.794,55 € 372.245,31€
2. Acreedores por arrendamiento finan n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

3. Otras deudas a largo plazo 311.678,76 € 349.722,95 € 573.955,19 € n.d. n.d. n.d.

Il Deudas con empresas del grupo y asg 208.024,52 € 208.024,52 €| 174.300,00 €| 139.440,00 €| 139.440,00 € n.d.

IV Pasivos por impuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

V Periodificaciones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VI Acreedores comerciales no corriente| n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VIl Deuda con caracteristicas especiales n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

| C) Pasivo corriente 295.808,67 € 243.770,58 € 239.416,49 € 894.359,60 € 841.533,83 € 908.980,45 €

| Provisiones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Deudas a corto plazo 125.402,81 € 63.482,90 € 53.859,15 € 59.076,02 € 85.467,19 € 127.650,92 €
1. Deudas con entidades de crédito 74.989,59 € 63.482,90 € 53.859,15 € 59.076,02 € 85.467,19 € 127.650,92 €
2. Acreedores por arrendamiento finan 1.765,24 € n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

3. Otras deudas a corto plazo 48.647,98 € n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

11l Deudas con empresas del grupo y ascj n.d. n.d. n.d. 34.860,00 € 34.860,00 € n.d.

IV Acreedores comerciales y otras cuen 170.405,86 € 180.287,68 € 185.557,34 € 800.423,58 €| 721.206,64 €| 781.329,53 €|
1. Proveedores 87.296,45 € 83.766,95 € 81.291,35€ 188.772,35 € 151.623,99 € 188.648,36 €
a) Proveedores a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

b) Proveedores a corto plazo 87.296,45 € 83.766,95 € 81.291,35€ 188.772,35 € 151.623,99 € 188.648,36 €

2. Otros acreedores 83.109,41 € 96.520,73 € 104.265,99 € 611.651,23 € 569.582,65 € 592.681,17 €

V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

VI Deuda con caracteristicas especiales n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

1.425.223,51 €

1.361.011,98 €

1.341.457,61 €

1.410.856,42 €

1.444.797,38 €

1.584.295,99 €

Total patrimonio neto y pasivo
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Cuenta de pérdidas y ganancias

1. Importe neto de la cifra de negocios 811.240,93 € 784.814 40 € 849.468 40 € 889.847,75 € 1.085.738,41 € 1.397.553,60 €
2. Variacion de existencias de productos nd. n.d. nd. nd. n.d. n.d.
3. Trabajos realizados por la empresa pa nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.
4. Aprovisionamientos -295.694,50 € -241.449,64 € -241.246,49 € -333.955,18 € -481.957,46 € -524.126,26 €
5. Otros ingresos de explotacion 14.446,47 € 14.524,66 € 13.695,61 € 57.206,13 € 26.295,91 € 41.188,64 €
6. Gastos de personal -299.303,39€ -343.945,49 € -393.001,28 € -418.516,59 € -515.926,67 € -634.559,50 €
7. Otros gastos de explotacion -135.588,88 € -155.560,85 € -142.338,81 € -140.792,77 € -172.367,54 € -218.84542 €
8. Amortizacion del inmovilizado -69.109,96 € -71.482,31 € -36.110,80 € -80.701,44 € -82.49643 € -83.136,54 €
9. Imputacion de subvenciones de inmo nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.

10. Excesos de provisiones nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.

11. Deterioro y resultado por enajenacic -1.079,21€ nd. nd. nd. 1.197,29€ 8.717,58 €
12. Otros resultados 17.715,66 € 9.536,33 € 330,00€ n.d. n.d. n.d.

| A) Resultado de explotacion 42.627,12 € -3.562,90 € 50.796,63 € -26.912,10 € -139.516,49 € -13.207,90 €}
13. Ingresos financieros 363,57€ 8,73 € 0,84€ 272,19€ 93,79€ 49,71 €

a) Imputacién de subvenciones, donaci n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

b) Otros ingresos financieros 363,57 € 8,73 € 0,84 € 272,19€ 93,79€ 49,71 €
14. Gastos financieros -9.512,03 € -10.216,44 € -9.943 48 € -9.935,05 € -27.298,94 € -35.418,55 €
15. Variacion de valor razonable en insti nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.

16. Diferencias de cambio nd. nd. nd. nd. n.d. n.d.

17. Deterioro y resultado por enajenacic nd. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
| B) Resultado financiero -9.148 46 € -10.207,71 € -9.942,64 € -9.662,86 € -27.205,15 € -35.368,84 €|
| C) Resultado antes de impuestos 33.478,66 € -13.770,61 € 40.853,99 € -36.574,96 € -166.721,64 € -48.576,74 €|

18. Impuestos sobre beneficios -8.395,69 € 3.442,65 € -10.213,50 € 9.143,74 € 41.680,41 € 12.144,19€

D) Resultado del ejercicio 25.082,97 € -10.327,96 € 30.640,49 € -27.431,22 € -125.041,23 € -36.432,55 €
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ANEXO II: CUENTAS ANUALES DE FIBRAMUR, S.L.

390.785,23 €

335.869,11 €

435.081,57 €

489.298,39 €

2009
395.694,55 €

438.539,45 €|

A) Activo no corriente

I Inmovilizado intangible 7.758,50€ 7.758,50 € 7.758,50€ - 52.204,80 € 29.168,45 € 35.246,12 €
Il Inmovilizado material 382.416,73€ 327.500,61€ 376.713,07 € 440.893,19 € 366.526,10€ 403.293,34 €
1l Inversiones inmobiliarias n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
IV Inversiones en empresas del grupo y asoc n.d. n.d. n.d. n.d. 610,00€ n.d.
V Inversiones financieras a largo plazo 610,00€ 610,00 € 50.610,00€ 100.610,00 € n.d. n.d.
VI Activos por impuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Deudas comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
| B) Activo corriente 511.560,37 € 606.167,84 € 560.787,31 € 574.547,52 € 407.101,31 € 517.810,92 €
| Existencias 68.158,28 € 23.359,29 € 9.367,74€ 16.137,49€ 40.727,76 € 12.925,26 €
Il Deudores comerciales y otras cuentas a co 317.075,32€ 477.366,41 € 413.810,33 € 434.858,35 € 195.493,47 € 370.524,33 €
1. Clientes por ventas y prestaciones de ser 317.075,32€ 477.366,41 € 413.810,33 € 434.858,35 € n.d. n.d.
a) Clientes por ventas y prestaciones de sei n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
b) Clientes por ventas y prestaciones de se 317.075,32€ 477.366,41 € 413.810,33€ 434.858,35€ n.d. n.d.
2. Accionistas {socios) por desembolsos exi| n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
3. Otros deudores n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Inversiones en empresas del grupo y asoc n.d. n.d. n.d. n.d. 19.294,01€ n.d.
IV Inversiones financieras a corto plazo 19.294,01 € 35.575,42 € 20.260,63 € 44.706,63 € n.d. n.d.
V Periodificaciones a corto plazo 6.290,09 € 7.822,84 € 7.002,03€ 9.026,47 € 9.417,24 € 10.149,11 €
VI Efectivo y otros activos liquidos equivaler 100.742,67 € 62.043,88 € 110.346,58 € 69.818,58 € 142.168,83 € 124.212,21 €

Total activo

902.345,60 €

942.036,95 €

995.868,88 €

1.063.845,91 €

803.405,86 €

956.350,37 €

413.563,49 €

2008 ]
181.129,15 €

A) Patrimonio neto 379.421,33 € 359.375,70 € 327.160,01 € 190.420,29 €
A-1) Fondos propios 379.421,33€ 413.563,49 € 359.375,70€ 327.160,01 € 190.420,29 € 181.129,15€
| Capital 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 €
1. Capital escriturado 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 € 3.065,16 €
2. {Capital no exigido) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Prima de emisién n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Reservas 414.985,56 € 414.985,56 € 324.094,85 € 186.944,11€ 145.910,59€ 67.526,72 €
IV (Acciones y participaciones en patrimonic n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
V Resultados de ejercicios anteriores - 4.487,23 € n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Otras aportaciones de socios n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Resultado del ejercicio - 34.142,16€ - 4.487,23€ 32.215,69€ 137.150,74 € 41.444,54€ 110.537,28 €
VIII (Dividendo a cuenta) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
A-2) Ajustes por cambios de valor n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
A-3) Subvenciones, donaciones y legados re n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

| B) Pasivo no corriente 248.569,25 € 197.106,83 € 193.686,16 € 271.510,87 € 213.727,94 € 226.336,64 €

| Provisiones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Deudas a largo plazo 248.569,25€ 197.106,83 € 193.686,16 € 271.510,87 € 213.727,94€ 226.336,64 €
1. Deudas con entidades de crédito 15.599,98€ n.d. 24.940,22 € 91.480,91 € n.d. n.d.

2. Acreedores por arrendamiento financierc 52.577,49€ 16.715,05 € 6.011,53€ 9.295,55 € n.d. n.d.

3. Otras deudas a largo plazo 180.391,78 € 180.391,78 € 162.734,41 € 170.734,41 € n.d. n.d.

Il Deudas con empresas del grupo y asociad n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

IV Pasivos porimpuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
V Periodificaciones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Acreedores comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Deuda con caracteristicas especiales a lar n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

| C) Pasivo corriente 274.355,02 € 331.366,63 € 442.807,02 € 465.175,03 € 399.257,63 € 548.884,58 €

| Provisiones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Il Deudas a corto plazo 19.831,32€ 8.462,26 € 15.456,68 € 15.778,34 € 13.591,02 € 13.074,57 €
1. Deudas con entidades de crédito n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

2. Acreedores por arrendamiento financierc n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

3. Otras deudas a corto plazo 19.831,32€ 8.462,26 € 15.456,68€ 15.778,34 € n.d. n.d.

Il Deudas con empresas del grupo y asociad n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

IV Acreedores comerciales y otras cuentas a 254.523,70€ 322.904,37 € 427.350,34 € 449.396,69 € 385.666,61€ 535.810,01 €
1. Proveedores 122.704,36 € 206.164,57 € 208.467,49€ 240.160,86 € 132.899,03€ 249.603,17 €

a) Proveedores a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

b) Proveedores a corto plazo 122.704,36 € 206.164,57 € 208.467,49€ 240.160,86 € n.d. n.d.

2. Otros acreedores 131.819,34€ 116.739,80 € 218.882,85€ 209.235,83 € 252.767,59€ 286.206,84 €
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Deuda con caracteristicas especiales a cor n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Total patrimonio neto y pasivo

902.345,60 €

942.036,95 €

995.868,88 €

1.063.845,91 €

803.405,86 €

956.350,37 €
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Cuenta de pérdidas y ganancias 2013 2012 2011 2010 2009 2008

1. Importe neto de la dfra de negodos 1.017.738,22 € 1.227.080,11 € 1.377.727,57€ 1.765.029,81 € 1.209.301,63 € 1.595.698,42 €
2. Variacién de existencias de productos tern n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
3. Trabajos realizados porla empresa para st n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
4. Aprovisionamientos - 439.907,84€ - 544.410,91€ - 551.391,46€ - 877.195,40€ - 558.290,21€ - 765.103,93 €
5. Otros ingresos de explotacion n.d. n.d. n.d. n.d. 300,00€ n.d.
6. Gastos de personal = 442.773,93 € - 485.490,56 € - 519.301,30€ - 525.632,92€ - 434.738,10€ - 488.808,57 €
7. Otros gastos de explotacion - 97.320,63€ - 112.851,61€ - 153.934,13€ - 121.887,09€ - 124.094,64 € - 140.792,67 €
8. Amortizacién del inmovilizado n.d. % 29.84491€ - 45.679,19€ - 51.061,51€ - 32.529,26 € - 43.137,56 €
9. Imputacién de subvenciones de inmoviliz n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
10. Excesos de provisiones n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
11. Deterioro y resultado por enajenadiones n.d. n.d. - 363,16 € 2.226,90€ 3.448,28€ n.d.
12. Otros resultados - 59.675,77€ - 45791,37€ - 46.874,34€ 1.429,48€ n.d. n.d.
| A) Resultado de explotacion - 21.939,95€ 8.690,75 € 60.183,99 € 192.909,27 € 63.397,70€ 157.855,69 €
13. Ingresos financieros 674,04 € 1.172,55€ 4.141,24€ 1.034,59€ 23,23€ 977,26 €
a) Imputacién de subvenciones, donaciones n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
b) Otros ingresos financieros 674,04 € 1.172,55€ 4.141,24€ 1.034,59€ 23,23€ 977,26 €
14. Gastos finanderos - 3.18L,95€ - 465,78 € - 5.541,82€ - 6.600,12€ - 8.006,14 € - 9.493,98€
15. Variacion de valor razonable en instrume n.d. nd. n.d. nd. n.d. n.d.
16. Diferendas de cambio n.d. nd. n.d. nd. n.d. n.d.
17. Deterioro y resultado por enajenadones n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
| B) Resultado financiero - 2.507,91€ 706,77 € - 1.400,58 € - 5.565,53€ - 7.982,91€ - 8.516,72 €
| C) Resultado antes de impuestos - 24.447,86 € 9.397,52 € 58.783,41 € 187.343,74€ 55.414,79 € 149.338,97 €
18. Impuestos sobre beneficios - 9.694,30€ - 13.884,75€ - 26.567,72€ - 50.193,00€ - 13.970,25€ - 38.801,69€

D) Resultado del ejercicio 34.142,16 € - 4.487,23 € 32.215,69 € 137.150,74 € 41.444,54 € 110.537,28 €
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ANEXO lll: CUENTAS ANUALES DE VEGAMEDIA MONTAJES EL ECTRICOS, S.L.

A) Activo no corriente 148.628,43 € 153.213,67 € 161.568,72 € 170.523,28 € 179.662,67 € 184.123,17 €
I Inmovilizado intangible n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Inmovilizado material 147.652,43 € 152.237,67 € 160.592,72 € 169.547,28 € 179.662,67 € 184.123,17€
Il Inversiones inmobiliarias n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
IV Inversiones en empresas del grupo y asociada n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
V Inversiones financieras a largo plazo 976,00 € 976,00 € 976,00 € 976,00 € n.d. n.d.
VI Activos por impuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Deudas comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
B) Activo corriente 501.168,08 € 466.124,69 € 458.919,79 € 470.084,52 € 399.870,77 € 315.519,51 €
| Existencias 303.852,33 € 352.600,81 € 335.749,15 € 278.908,25 € 246.057,10 € 160.115,95 €
Il Deudores comercialesy otras cuentas a cobrar 149.152,20€ 98.038,17 € 119.633,01 € 179.029,94 € 147.644,67 € 144.339,97 €
1. dientes por ventas y prestaciones de servicio 149.152,20€ 98.038,17€ 119.633,01 € 179.029,94 € 147.644,67 € 144.339,97 €
a) Cientes por ventas y prestaciones de servici n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
b) dientes por ventas y prestaciones de servici( 149.152,20€ 98.038,17€ 119.633,01 € 179.029,91 € 147.644,67 € 144.339,97 €
2. Acdionistas (socios) por desembolsos exigido: n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
3. Otros deudores n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Inversiones en empresas del grupo y asociada n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
IV Inversiones financieras a corto plazo 5.172,65€ 2.840,35€ 2.224,15€ 2.224,15€ 60,10€ 183,11€
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Efectivo y otros activos liquidos equivalentes 42.990,90€ 12.645,36€ 1.313,48 € 9.922,18€ 6.108,90€ 10.880,48 €

Total activo

649.796,51 €

212.255,42 €

619.338,36 €

620.488,51 €

189.744,69 €

640.607,80 €

579.533,44 €

499.642,68 €

A) Patrimonio neto 200.688,50 € 185.146,55 € 177.806,63 € 167.639,48 €
A-1) Fondos propios 206.913,70€ 195.035,10 € 183.779,61€ 178.869,79€ 171.218,19€ 160.739,36 €
| Capital 3.005,06 € 3.005,06 € 3.005,06 € 3.005,06 € 3.005,06 € 3.005,06 €
1. Capital escriturado 3.005,06 € 3.005,06 € 3.005,06€ 3.005,06€ 3.005,06€ 3.005,06€
2. (Capital no exigido) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Prima de emision n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Reservas 192.030,04 € 180.774,55 € 175.864,73 € 168.213,13 € 157.734,30€ 145.465,87 €
IV (Acciones y participaciones en patrimonio pro n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
V Resultados de ejercicios anteriores n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Otras aportaciones de socios n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Resultado del ejercicio 11.878,60€ 11.255,49€ 4.909,82€ 7.651,60€ 10.478,83 € 12.268,43 €
VIII (Dividendo a cuenta) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
A-2) Ajustes por cambios de valor n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
A-3) Subvenciones, donaciones y legados recibic 5.341,72 € 5.653,40 € 5.965,08 € 6.276,76 € 6.588,41€ 6.900,12 €
B) Pasivo no corriente 190.995,55 € 95.857,83 € 124.310,03 € 155.044,03 € 178.223,88 € 136.783,87 €
| Provisiones alargo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Deudas a largo plazo 190.995,55 € 95.857,83 € 124.310,03 € 155.044,03 € 178.223,83€ 136.783,87€
1. Deudas con entidades de crédito 190.995,55 € 95.857,83 € 124.310,03 € 155.044,03 € 178.223,88€ 136.783,87€
2. Acreedores por arrendamiento finandero n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
3. Otras deudas a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Deudas con empresas del grupo y asociadas a n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
IV Pasivos porimpuesto diferido n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
V Periodificaciones a largo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Acreedores comerciales no corrientes n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VIl Deuda con caracteristicas especiales a largo p n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
C) Pasivo corriente 246.545,54 € 322.792,03 € 306.433,79 € 300.417,22 € 223.502,93 € 195.219,33 €
| Provisiones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Il Deudas a corto plazo 86.860,64 € 183.870,54 € 192.067,87€ 145.312,26 € 40.392,40€ 47.135,09€
1. Deudas con entidades de crédito 81.646,34 € 161.140,79€ 183.315,13€ 139.692,76 € 33.674,70€ 47.135,09€
2. Acreedores por arrendamiento finandero n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
3. Otras deudas a corto plazo 5.214,30€ 22.729,75€ 8.752,74€ 5.619,50€ 6.717,70€ n.d.
Il Deudas con empresas del grupo y asociadas a n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
IV Acreedores comerciales y otras cuentas a pag 159.684,90 € 138.921,49 € 114.365,92 € 155.104,96 € 183.110,53€ 148.084,24 €
1. Proveedores 65.965,95 € 52.337,94€ 51.421,10€ 85.254,71€ 135.763,66 € 82.001,92 €
a) Proveedores alargo plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
b) Proveedores a corto plazo 65.965,95 € 52.337,94€ 51.421,10€ 85.254,71€ 135.763,66 € 82.001,92 €
2. Otros acreedores 93.718,95€ 86.583,55 € 62.944,82 € 69.850,25€ 47.346,87 € 66.082,32 €
V Periodificaciones a corto plazo n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
VI Deuda con caracteristicas especiales a corto pl n.d. n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.

Total patrimonio neto y pasivo

649.796,51 €

619.338,36 €

620.488,51 €

640.607,80 €

579.533,44 €

499.642,68 €
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Cuenta de pérdidas y ganancias 2013 2012 2011 2010 2009 2008

1. Importe neto de la cifra de negocios 798.642,21€ 535.594,30 € 590.188,51€ 689.721,92 € 692.594,11€ 698.359,00 €

2. Variacion de existencias de productos termina- 33.473,12€ 17.920,30€ 44.020,30€ 27.620,55 € 45.310,30 € 66.104,40€

3. Trabajos realizados por la empresa para su acti n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.

4. Aprovisionamientos - 364.545,69€ - 220.604,01€ - 234.519,90€ - 293.627,03€ - 287.072,05€ - 257.600,52€

5. Otros ingresos de explotacién n.d. 10.435,80€ n.d. 5.100,00€ nd. nd.

6. Gastos de personal - 274.891,25€ - 240.622,63€ - 302.229,84€ - 324.049,77 € - 342.910,22 € - 394.329,76 €

7. Otros gastos de explotacién - 47.711,56 € - 43.617,30€ - 52.494,00€ - 62.244,39€ - 59.031,59€ - 61.937,94€

8. Amortizacién del inmovilizado - 4.585,24 € - 9.183,86 € - 10.238,75€ - 13.052,35€ - 13.253,20€ - 16.555,91€

9. Imputacién de subvenciones de inmovilizado 311,68 € 311,68€ 311,68€ 311,68 € 311,68 € 311,68€

10. Excesos de provisiones n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.

11. Deterioro y resultado por enajenaciones del n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.

12. Otros resultados - 14.688,00€ - 2.418,34€ - 1.336,91€ - 1.892,04€ - 5.235,82€ - 3.564,04 €
| A) Resultado de explotacion 59.058,94 € i 47.815,94 € 33.701,09 € . 27.888,57 € 30.713,21 € 30.786,91 €

13. Ingresos financieros 52,19€ 27,96 € 86,45€ 61,36 € 10,46 € 26,34€

a) Imputacién de subvenciones, donaciones y le n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.

b) Otros ingresos financieros 52,19€ 27,9% € 86,45€ 61,36 € 10,46 € 26,34€
14. Gastos financieros - 39.815,23 € - 32.836,58€ - 27.225,89€ - 17.747,80€ - 16.800,38€ - 14.454,87€
15. Variacion de valor razonable en instrumento: n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.

16. Diferencias de cambio n.d. nd. n.d. n.d. nd. nd.
17. Deterioro y resultado por enajenaciones de i n.d. n.d. n.d. n.d. 58,98 € n.d.
| B) Resultado financiero - 39.763,04 € - 32.808,62€ - 27.139,44€ - 17.686,44 € - 16.730,94 € - 14.428,53 €
| C) Resultado antes de impuestos 19.295,90 € 15.007,32 € 6.561,65 € 10.202,13 € 13.982,27 € 16.358,38 €
18. Impuestos sobre beneficios - 7.417,30€ - 3.751,83€ - 1.651,83€ - 2.550,53€ - 3.503,44€ - 4.089,95€

D) Resultado del ejercicio 11.878,60 € 11.255,49 € 4.909,82 € 7.651,60 € 10.478,83 € 12.268,43 €
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ANEXO IV: RATIOS DE ELECTRONICA MARTINEZ DE CARTAGE NA, S.L.

LIQUIDEZ CORTO PLAZO

LIQUIDEZ MEDIO PLAZO

GARANTIA A LARGO PLAZO

% CAPITAL CORRIENTE

FONDO DE MANIOBRA

RENTABILIDAD ECONOMICA

ROTACION

MARGEN

RENTABILIDAD FINANCIERA

APALANCAMIENTO FINAN.

AUTONOMIA FINANCIERA
ENDEUDAMIENTO A C/P
ENDEUDAMIENTO A L/P

RECURSOS PERMANENTES

CARGAS FINANCIERAS

DEVOLUCION DE DEUDAS

PERIODO MEDIO DE PAGO

PERIODO MEDIO DE COBRO

DIAS EXISTENCIAS

PMM ECONOMICO

PMM FINANCIERO

MEDIO DE PAGO

2013 2012 2011 2010 2009 pLoTo}:3
ACTIVO CORRIENTE -EXISTENCIAS
P
DASIVE QORI T 100 X € 30,15 |2€ € 22,03 |2€ € 46,89 (€ € 16,33 |3€ € 13,92 [3€ € 13,72
ACTIVO CORRIENTE
P
PASIVO CORRIENTE 100 [ € 7544 € 9a72|« € 13613 (3K € 44,05 (3 € 4234 |K € 49,20
ACTIVO NO CORRIENTE+ ACTIVO CORRIENTE
o
PASIVO NO CORRIENTE+PASIVO CORRIENTE 1000 |« € 144,14 |« € 143,32 |3€ € 115,62 |3€ € 111,95 |3€ € 114,05 |3€ € 123,65
ACTIVO CORRIENTE-PASIVO CORRIENTE _
*k ( )
AL AGTNVE 100 X € (5,10)|2€ € (0,95)| ) € 6,45 (3¢ € (35,47)|2€ € (33,58)|2€ € (29,14)
ACTIVO CORRIENTE - PASIVO CORRIENTE € (72.642,51)| € (12.867,38)| € 86.510,55 | € (500.399,08)| € (485.190,05)| € (461.739,16)
RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO
P
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA 100 (X € 2,99 |3¢ € (0,26)[3¢ € 3,79 |3 € (1,91) (3¢ € (9,66)[3¢ € (0,83)
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS 0.57 0.58 0.63 0.63 0.75 0.88
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA ’ ’ ’ ’ ’ ’
RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO - 5 25 0.45 5 o8 302 12 85 0.95
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS ’ ’ ’ ’ ’ ’
RESULTADO DEL EJERCICIO
* = = = =
OO PROPIES 100 *x 5,75(3¢ 2,51|« 16,91|3€ 18,21|3€ 70,24|3€ 12,02
RENTABILIDAD FINANCIERA
P
RN YAD EoR GV 100 " 1,92|= 9,59« 4,46~ 9,55 7,27 |~ 14,42
PATRIMONIO NETO - -
* (
TOTAL PASIVO oy - 30,62 30,23(3¢ 13,51|3¢ 10,67|3¢ 12,32(3¢ 19,13
PASIVO CORRIENTE *100 20,76 17,91 17,85 63,39 58,25 57,37
PASIVO NO CORRIENTE
&
TOTAL PASIVO 100 48,62 51,86 68,64 25,93 29,43 23,50
PATRIMONIO NETO + PASIVO NO CORRIENTE
TOTAL PASIVO 10 79,24 82,09 82,15 36,61 41,75 42,63
GASTOS FINANCIEROS - - - _
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS — L 52l ot 112X 2,511% ZEE
DOT. AMORTIZACION + RDO DEL EJERCICIO oD - o.53|3¢ 6.44|3¢ s, 75/3¢ 223|3¢ 3,36|3¢ 365
PASIVO NO CORRIENTE + PASIVO CORRIENTE - ’ ’ ’ ’ ’ ’
SALDO MEDIO PROVEEDORES
o
COMPRAS 365 105,58 124,76 204,30 186,02 128,85
SALDO MEDIO PROVEEDORES € 85.531,70 | € 82.529,15| € 135.031,85 | € 170.198,17 | € 170.136,18
SALDO MEDIO CLIENTES *365 27,82 37,39 52,08 50,55 33,64
VENTAS
SALDO MEDIO CLIENTES € 61.841,52 | € 80.395,42 | € 121.198,76 | € 123.239,33 | € 100.058,66
SALDO MEDIO EXISTENCIAS
- *365 224,95 348,01 407,00 259,40 257,21
(APROVISIONAMIENTOS- Ei+Ef)
SALDO MEDIO EXISTENCIAS € 155.595,27 | € 195.442,82 | € 230.805,30 | € 243.556,50 | € 280.868,36
DIAS EXISTENCIAS + PERIODO MEDIO DE COBRO 252,78 385,40 459,08 309,95 290,85
PMM ECONOMICO - PERIODO
147,20 260,64 254,78 123,93 162,00
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ANEXO V: RATIOS DE FIBRAMUR, S.L.

LIQUIDEZ CORTO PLAZO

LIQUIDEZ MEDIO PLAZO

GARANTIA A LARGO PLAZO

% CAPITAL CORRIENTE
FONDO DE MANIOBRA

RENTABILIDAD ECONOMICA

ROTACION

MARGEN

RENTABILIDAD FINANCIERA

APALANCAMIENTO FINAN.

AUTONOMIA FINANCIERA

ENDEUDAMIENTO A C/P

ENDEUDAMIENTO A L/P

RECURSOS PERMANENTES

CARGAS FINANCIERAS

DEVOLUCION DE DEUDAS

PERIODO MEDIO DE PAGO

PERIODO MEDIO DE COBRO

DIAS EXISTENCIAS

PMM ECONOMICO

PMM FINANCIERO

MEDIO DE PAGO
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2013 2012 2011 2010 2009 pLolo}:]
ACTIVO CORRIENTE -EXISTENCIAS
*k
e T 100 o € 161,62 | € 175,88 |o € 124,53 [ € 120,04 |+ € 91,76 | € 91,98
ACTIVO CORRIENTE *
100 € 186,46 € 182,93 € 126,64 € 123,51 € 101,96 € 94,34
PASIVO CORRIENTE < < < < X X
ACTIVO NO CORRIENTE+ ACTIVO CORRIENTE
*1000 |« € 363,02 |« € 477,93 |o € 514,17 |« € 391,82 |« € 375,90 |« € 422,53
PASIVO NO CORRIENTE+PASIVO CORRIENTE
ACTIVO CORRIENTE-PASIVO CORRIENTE ; -
* ( ) (i
TOTAL ACTIVO 100 |« € 2629« € 2917| € 11,85 | 10,28 (€ € 0,98 3¢ € (3,25)
ACTIVO CORRIENTE - PASIVO CORRIENTE | € 237.205,35 | € 274.801,21 | € 117.980,29 | € 109.372,49 | € 7.843,68 | € (31.073,66)
RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO
*100 € 2,43 € 0,92 € 6,04 € 18,13 € 7,89 € 16,51
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA x ( Ut x < x <
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA 1,13 1,30 1,38 1,66 151 1,67
RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO e 516 071 437 10.93 5 24 9.89
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS ’ ’ ’ ’ ’ !
RESULTADO DEL EJERCICIO
* d -
e 100 € -9,00 #®  -1,09 # 8,9 " 41,92 « 21,76 «" 61,03
RENTABILIDAD FINANCIERA
*100 3,70 -1,18 1,48 " 2,31 " 2,76 « 3,70
RENTABILIDAD ECONOMICA
PATRIMONIO NETO
*100 42,05 43,90 36,09 30,75 23,70 18,94
TOTAL PASIVO < < < ® X
PASIVO CORRIENTE
*100 30,40 35,18 44,46 43,73 49,70 57,39
TOTAL PASIVO
PASIVO NO CORRIENTE
*k
e 100 27,55 20,92 19,45 25,52 26,60 23,67
PATRIMONIO NETO + PASIVO NO CORRIENTE e 69.60 64 82 [ 56 27 50,30 42,61
TOTAL PASIVO ’ ! ’ ’ ’ ’
GASTOS FINANCIEROS
*k
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS 100 v 031 v o004 < 040 < 037 < 066 < 059
DOT. AMORTIZACION + RDO DEL EJERCICIO e %X 653 X 480 > 1224 o 2555 > 1207 1982
PASIVO NO CORRIENTE + PASIVO CORRIENTE ’ ’ - ’ ! - ’ ’
SALDO MEDIO PROVEEDORES
*365 136,43 138,99 148,49 77,61 125,04
COMPRAS
SALDO MEDIO CLIENTES
*365 142,46 132,54 112,42 65,18 85,42
VENTAS
SALDO MEDIO EXISTENCIAS *365 34,46 10,70 8,55 12,17 16,71
(APROVISIONAMIENTOS- Ei+Ef)
DIAS EXISTENCIAS + PERIODO MEDIO DE COBRO 176,92 143,24 120,97 77,35 102,13
PMM ECONOMICO - PERIODO T e ) o PG




ANEXO VI: RATIOS DE VEGAMEDIA MONTAJES ELECTRICOS,

S.L.

2013 2012 2011 2010 2009 2008
ACTIVO CORRIENTE -EXISTENCIAS
LIQUIDEZ CORTO PLAZO *
Q PASIVO CORRIENTE 100 80,03 3¢ 35,17 3¢ 40,19 ¢ 63,64 ¢ 68,82 ¥ 79,60
ACTIVO CORRIENTE
LIQUIDEZ MEDIO PLAZO *
Q PASIVO CORRIENTE 100 |« 203,28 « 144,40 « 149,76 « 156,48 " 178,91 « 161,62
ACTIVO NO CORRIENTE+ ACTIVO CORRIENTE
GARANTIA A LARGO PLAZO *
ASIVO NO CORRIENTESPASIVO CORRIENTE 1000 [« 148,51 o 147,94 « 144,05 " 140,65 o 144,26 « 150,49
ACTIVO CORRIENTE-PASIVO CORRIENTE
A *
% CAPITAL CORRIENTE TOTAL ACTIVO 100 [« 39,18 « 23,14 " 24,58 « 26,49 " 30,43 " 24,08
FONDO DE MANIOBRA ACTIVO CORRIENTE - PASIVO CORRIENTE 254.622,54 € | 143.332,66 € | 152.486,00 € | 169.667,30 € | 176.367,84 € | 120.300,18 €
. RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO
RENTABILIDAD ECONOMICA *100
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA * 9,09 X 7,72 X 543 * 435 X 530 X 616
. IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS
ROTACION
AC DE EXPLOTA + ANC DE EXPLOTA T Q)3 DB A e A0
RESULTADO DE EXPLOTACION AJUSTADO
MARGEN *
IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS 100 72k S8 S0k “HE R R
RESULTADO DEL EJERCICIO
*
RENTABILIDAD FINANCIERA FONDOS PROPIOS 100 (3¢ 5,74 % 5,77 ¢ 2,67 ¢ 4,28 2 6,12 ® 7,63
RENTABILIDAD FINANCIERA
APALANCAMIENTO FINAN. *
RENTABILIDAD ECONOMICA 100 (3¢ 0,63 ¥ 0,75 ¥ 0,49 3 0,98 « 1,15 « 1,24
PATRIMONIO NETO . i i i i
AUTONOMIA FINANCIERA *
UTONO C TOTAL PASIVO 100 ) 32,66 32,40 ) 30,58 ) 28,90 ) 30,68 ) 33,55
PASIVO CORRIENTE
ENDEUDAMIENTO A C/P *100
/ TOTAL PASIVO 37,94 52,12 49,39 46,90 38,57 39,07
ENDEUDAMIENTO A L/P PASIVO NO CORRIENTE *100 29,39 8 20,03 24,20 30 27,38
! TOTAL PASIVO b L b A5 = Zy
PATRIMONIO NETO + PASIVO NO CORRIENTE
RECURSOS PERMANENTES *100
TOTAL PASIVO 62,06 47,88 50,61 53,10 61,43 60,93
GASTOS FINANCIEROS
*
CARGAS FINANCIERAS IMPORTE NETO CIFRA DE NEGOCIOS 100 (3¢ 4,99 % 6,13 ¥ 4,61 ¥ 2,57 ¥ 2,43 ¢ 2,07
), DOT. AMORTIZACION + RDO DEL EJERCICIO .
DEVOLUCION DE DEUDAS *
0 PASIVO NO CORRIENTE + PASIVO CORRIENTE 10008 3,76 X 488 X 352 X 455 X 591 DR
SALDO MEDIO PROVEEDORES
PERIODO MEDIO DE PAGO *365 59,23 85,84 106,36 137,37 138,44
COMPRAS
PERIODO MEDIO DE COBRO SALDO '\\"/Eﬁ'ToA(S:L'ENTES *365 56,49 74,17 92,35 86,44 76,94
SALDO MEDIO EXISTENCIAS
DIAS EXISTENCIAS *365
(AT RIS R I T [ e 379,37 529,04 385,00 293,45 198,72
PMM ECONOMICO DIAS EXISTENCIAS + PERIODO MEDIO DE COBRO 435,85 603,21 477,36 379,89 275,66
PMM ECONOMICO - PERIODO
PMM FINANCIERO
MEDIO DE PAGO 376,63 517,37 371,00 242,52 137,22
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