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Resumen

El modelo de desarrollo economico que ha caracterizado a América Latina durante el pasado
siglo presenta una evolucidon en el tiempo con varias etapas cuyas caracteristicas han sido el
reflejo de opciones ideoldgicas diferentes siempre ligadas al devenir de la coyuntura
internacional. El presente trabajo se plantea realizar un repaso historico de las caracteristicas
asociadas a dicho modelo de desarrollo latinoamericano a lo largo del siglo XX, teniendo
presente que las causas subyacentes a los cambios observados en dicho modelo no son pocas y
que, ademas, se encuentran todas ellas interrelacionadas. Sin embargo, y esta pretende ser la
principal aportacion de la presente investigacion, se seflala como principal factor
desencadenante de la crisis en cada fase a la existencia de cambios significativos en el entorno
econémico internacional, los cuales han puesto al descubierto las inoperancias del modelo
econdmico desarrollado, propiciando, asi, el agotamiento del mismo.
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Abstract

Economic development strategies present an evolution in Latin American countries throughout
the XX™ century. Economic policies characterizing every individual period have derived from
the ideological corpus leading every era, but what is more important for the analysis presented
here, the collapse of every model of development has been due to the sharp changes occurred in
the international economic environment. This is the hypothesis launched in this article that
summarizes, through this scope, the last hundred years of Latin America economic history.
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MODELOS DE DESARROLLO ECONOMICO LATINOAMERICANOS Y
SHOCKS EXTERNOS: UNA REVISION HISTORICA

Introduccion

El modelo de desarrollo econémico que ha caracterizado a América Latina durante el
pasado siglo presenta una evolucion en el tiempo con distintas etapas cuyas caracteristicas han
sido el reflejo de opciones ideoldgicas diferentes siempre ligadas al devenir de la coyuntura
internacional. La primera etapa de la sintesis histdrica que aqui presentamos posee una base
econdmica ligada a las producciones agricolas destinadas a la exportacion y vendria heredada
por las recién constituidas naciones latinoamericanas de finales del siglo XIX y principios del
siglo XX. La nueva configuraciéon politica no supondra un cambio significativo en la
especializacion productiva de dichas economias nacionales, caracterizindose su integracion en
la economia mundial por la continuidad del modelo econémico colonial que entraria en crisis

durante los afios de la Gran Depresion.

En la segunda etapa el agotamiento del modelo exportador llevara a las naciones
latinoamericanas a apostar por un modelo de desarrollo autocentrado como contrapartida al
anterior modelo colonial-dependiente. A partir de los afios 30 se asignara un papel clave a la
vertiente interna de la demanda agregada como motor del crecimiento econéomico regional,
optandose por incentivar la industrializacion a través de la sustituciéon de las importaciones
(ISI). Los primeros afios de esta estrategia cosecharan un crecimiento econémico significativo
junto a cambios apreciables en la estructura econdmica latinoamericana aunque las
caracteristicas inherentes a este modelo de industrializacion no permitiran el despliegue del
conjunto de potencialidades asociadas a la misma, revelandose la estrechez del mercado,
ademas de las ineficiencias derivadas en la asignacion interna de los recursos en un contexto

protegido, como los principales factores limitativos de esta experiencia.

En el ultimo tercio del siglo XX un shock energético golpeara duramente a los paises
desarrollados lo que llevara a un nuevo cambio en las condiciones econdmicas internacionales,

manifestandose asi el agotamiento del modelo ISI.



La década de los 80 sera una década de marcada crisis en el subcontinente
latinoamericano, una era de convulsiones econdmicas, sociales y de pérdida de las libertades
politicas por parte de la mayoria de estas naciones. No obstante, serd también una época donde
se van a sentar las bases del nuevo resurgir econdmico latinoamericano de la década de los 90,
que estara basado en un modelo de insercion en la economia mundial caracterizado por la
estabilizacion y el saneamiento econdémicos, lo que dara lugar a la instauracion del denominado
modelo de regionalismo abierto latinoamericano ante unas sociedades que iran,
progresivamente, retornando hacia regimenes de democracia parlamentaria en lo que venimos a

denominar como la tercera etapa del desarrollo econémico latinoamericano.

El presente trabajo se plantea realizar un repaso historico de las caracteristicas asociadas
al modelo de desarrollo latinoamericano a lo largo del siglo XX teniendo presente que las
causas subyacentes a los cambios observados en dicho modelo no son pocas y que ademas se
encuentran todas ellas interrelacionadas. Sin embargo, y esta pretende ser nuestra aportacion, el
factor desencadenante de la crisis en cada fase y aquel que propicia el lanzamiento de un nuevo
enfoque en la posterior fase ha sido la existencia de cambios significativos en el entorno
econdémico internacional, los cuales han puesto al descubierto las inoperancias del modelo

econdémico desarrollado, propiciando el agotamiento del mismo.

La necesidad de integrarse en la economia internacional que siempre han manifestado
los paises en vias de desarrollo, las historicamente reclamadas reformas estructurales (sociales,
econdmicas y politicas) tan necesarias para la consolidacion de su despegue econdmico y la
incapacidad de dichos paises para sobreponerse a su dependencia de las antiguas metréopolis, o
de los nuevos centros econdmicos mundiales, es una constante que se repite durante todo el
siglo, observandose una apuesta decidida por mejorar estos factores limitativos del desarrollo de

las sociedades latinoamericanas desde finales de la pasada centuria. '

Esta sintesis historica, dada la limitacion de espacio existente, no se plantea como un

repaso exhaustivo de la historia economica latinoamericana a lo largo del pasado siglo, sino mas



bien tiene el interés de situar dicha experiencia en su justa perspectiva histérica, de cara a

posibles recomendaciones ttiles para el futuro de algunos paises de la region.

Las contradicciones del modelo Agrario-Exportador

Las naciones latinoamericanas comienzan el siglo XX con una base econdmica
heredada de su pasado colonial, ampliamente orientada hacia la produccion y exportacion de
productos agricolas y alimentarios. En estos primeros afios el sector industrial era practicamente
inexistente estando representado tan solo por pequefios talleres artesanales dedicados a la

produccién de herramientas y utensilios de uso agricola:

“En las colonias americanas [durante el siglo XIX] las condiciones tanto economicas
como politicas se oponian a la difusiéon de la mecanizacion mas alla de un reducido
namero de actividades. La vida econdémica de muchas colonias fue dirigida en parte al
montaje para la produccion de unas cuantas mercancias de exportacion que eran muy
necesarias [para las metropolis]. Pero el contacto con el mundo exterior no trajo consigo
un cambio comparable en los métodos [de produccion] existentes y en aquellas
actividades destinadas al consumo local. Las [escasas] industrias autoctonas fueron
perjudicadas por la competencia de las importaciones de manufacturas, y en lugar de
mecanizarse, disminuyeron en importancia. Y los gobiernos coloniales no querian,
muchas veces, promover los fundamentos de industrias mecanizadas que pudieran
competir con las importaciones provenientes desde las metropolis” (Ashworth (1952),
pp. 76-77).

Tras su independencia, las naciones latinoamericanas heredaran una economia cuya
principal fuente de riqueza sera la agricultura de exportacion. Los cambios que experimentara el
entorno economico internacional a lo largo de la primera mitad del siglo XX, con la
significativa caida de los intercambios comerciales internacionales y la considerable reduccion
de las exportaciones latinoamericanas hacia los paises industrializados, comprometeran la
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viabilidad de dicho modelo econdémico. ~ La especializacion en producciones del sector primario

que caracterizaba a la region se demostrard netamente insuficiente como motor del cambio

econdmico y social.

Los paises latinoamericanos, como el resto de los paises en desarrollo (PED) deben
hacer frente, asimismo, a una serie de problemas asociados a sus principales partidas
exportadoras como son la inestabilidad de la demanda, su débil posicidon negociadora en los

mercados internacionales fruto de su relativamente pequefa participacion en la oferta mundial,



el deterioro relativo de los precios de las materias primas frente al alza de los precios de los
productos manufacturados y la creciente proteccion de los mercados de los paises

desarrollados.

La crisis econdmica tendra un alcance mundial y los paises industrializados trataran de
proteger sus mercados de la competencia exterior (Balassa (1965) y (1967)). El “surgimiento,
durante el periodo de entreguerras, de bloques comerciales de caracter discriminatorio, asi como
de acuerdos bilaterales netamente proteccionistas, contribuyd a la severa contraccion del
comercio mundial que acompafnaria a la Gran Depresion” (Irwin (1993), p. 91). Como
consecuencia, “los paises en desarrollo reorientaran su produccion hacia el mercado interior, lo
que constituira la principal fuerza de crecimiento econéomico de un buen nimero de paises que
adoptaran la politica industrializadora sustitutiva de importaciones a partir de la Segunda Guerra

Mundial” (United Nations (1965a), p. 89).

Esta situacion surgira a partir de la Gran Depresion. La crisis econémica que sufrieron
los principales clientes de las economias latinoamericanas, los centros econémicos mundiales,
las arrastr6 también a ellas siendo en este nuevo entorno donde la politica de industrializacion
via sustitucion de importaciones (ISI) serd el modo de adaptacion a los nuevos condicionantes
exteriores. De este manera, los afios 30 veran nacer iniciativas industrializadoras a lo largo de

toda el area latinoamericana.

Crisis de financiacién y agotamiento del modelo Agricola-Exportador

La revision de la historia econdmica latinoamericana aqui presentada se encuentra
preeminentemente centrada en el analisis del avance de las fuerzas productivas. A lo largo del
texto vamos a introducir, sin cardcter de exhaustividad, un somero analisis destinado a la
observacion de la realidad financiera asociada a cada etapa historica con el objetivo de

completar la vison referente a la vertiente productiva de la economia.

Asi, los flujos financieros durante el siglo XIX jugaron un papel fundamental en el

desarrollo econémico del nuevo mundo siendo los paises europeos (Inglaterra, preferentemente,



pero también Francia y Alemania) los principales prestamistas internacionales, estando
concentradas mayoritariamente estas inversiones en los sectores primario, energético y

extractivo (Fishlow (1985), North (1962), Edelstein (1982)).

Hasta la Primera Guerra Mundial buena parte de los paises periféricos, incluidos los
EE.UU. de Norteamérica, enfrentaban episodios periodicos donde la reduccion de las entradas
de capital desembocaban en problemas de insolvencia e incluso en bancarrotas espectaculares.
Sin embargo, las entidades financieras, a través de Comités de Acreedores formados al efecto,
encontraban siempre la manera de negociar con los Estados deudores (Kenwood and Lougheed

(1983)).

La Gran Depresion, cuya influencia se dejara sentir tras el “crack financiero” de 1929,

abrira una etapa de desplome en la financiacion internacional:

“El significativo descenso de los precios de las mercancias y la gran contraccion
subsiguiente del comercio internacional supondrian la pérdida de atractivo de
los futuros préstamos [de caracter internacional]. Entre 1929 y 1933 los precios
internacionales de la lana descendian un 65%, el cobre un 63%, el trigo un 57%
y el mismo patrén se aplicaba al resto de mercancias del sector primario. Las
importaciones de los EE.UU. se contrajeron en un 55% y para 1933 las
exportaciones latinoamericanas representaban el 28% de su valor en 1928 ”
(Cardoso & Dornbusch (1999), p. 1393). En este contexto, “el corte, en un
primer momento, de la ayuda financiera junto a la posterior reduccion drastica
de las importaciones fueron la receta del desastre posterior” (Kindleberger
(1984), p. 317).

La recuperacion de los precios de las mercancias en los mercados internacionales a
finales de los afios 30 y el surgimiento de nuevas oportunidades comerciales durante la Segunda
Guerra Mundial ayudaran a las economias latinoamericanas a recuperarse progresivamente pese
a que el lastre de la deuda perdurara hasta 1960. En términos cuantitativos, “el 85% de la deuda
latinoamericana se encontraba en moratoria en 1938, mientras en 1945 este porcentaje se habia
reducido hasta el 60%. Posteriores planes de ajustes se implementarian a finales de los afios 40
[...], pero no seria hasta 1960 cuando se produciria la liquidacion de esta Gran Crisis de la

Deuda ” (Cardoso & Dornbusch (1999), p. 1396).*



No obstante, los efectos que esta crisis financiera poseera sobre otras naciones también
especializadas en la exportacion de productos primarios como, por ejemplo, los paises de la
Commonwealth (Australia, Nueva Zelanda o Canadd), seran menores, dado que los canales
comerciales permanecerdan abiertos en el seno de esta zona preferencial asociada al antiguo

Imperio britanico (Viner (1952)).

Politicas de Industrializacion mediante la Sustitucion de las Importaciones (ISI)

“Al partir de dificultades en el campo del comercio exterior, la politica de
industrializacion seguida [por los paises en desarrollo] ha tenido como una de sus
caracteristicas el orientarse hacia un ahorro lo mas elevado posible de divisas a
base de disminuir importaciones.[....] Existe [por tanto] un esfuerzo de
industrializacion sustitutiva de importaciones que pretende coger el relevo como
motor de desarrollo econdémico del comercio mundial. La reaccion a las
dificultades exteriores aparece como la causa fundamental de [la apuesta por] este
tipo de politica. ” (Muns (1972), pp. 42-43, p. 112).

Las caracteristicas de este modelo econémico a la hora de su implementacion se pueden
sintetizar en “una intervencion del poder publico que es decisiva en cuanto a fijar las bases del
propio proceso industrializador y un decidido empefio -normalmente explicitado- de reducir la

dependencia del desarrollo de la economia respecto del exterior” (Muns (1972), p. 105).

La ISI sera la estrategia economica dominante en los paises latinoamericanos entre los
anos 30 y los afios 70. No obstante, la aplicacidén de esta politica industrializadora no lograra

cosechar todos los éxitos esperados a priori, presentando una serie de luces y sombras.

“Mientras en unas pocas naciones la revolucion industrial impulsé grandes
aumentos de la productividad en las restantes las estrategias empleadas, por una
parte, y la disponibilidad de factores [productivos], sobre todo trabajo, por otra,
condujeron a un enfoque productivo [cuya funcién de produccion estaba] basada
en rendimientos constantes y una combinacion de factores bastante rigida”
(Myint (1958), p. 321). Ademas, “el desarrollo de los paises mas industrializados
ha tendido a apoyarse fundamentalmente en el cardcter innovador de su
industria, 1o que naturalmente les ha proporcionado una gran ventaja hacia la
exportacion, especialmente de productos manufacturados. Mientras, los paises
menos industrializados han basado su crecimiento mas bien en la demanda
interna y en la incorporacion de tecnologias fordneas, con lo que han visto
incrementadas sus necesidades de importaciones para la capitalizacion de su
estructura econémica” (Muns (1972) p. 36).



La ISI va a tener un relativo éxito en la sustitucion de determinados bienes de consumo
que anteriormente eran importados, aunque también se va a incrementar la dependencia exterior
de estas naciones, especialmente en el aprovisionamiento de materias primas e inputs
intermedios destinados a la industria. La industrializacion tampoco traerd consigo una reduccion
en la dependencia de la tecnologia exterior. Ademas, a partir de 1950 el modelo comienza a
ofrecer signos de agotamiento en la sustitucion de los bienes de consumo de importacion
incrementando sus necesidades de inputs energéticos, intermedios y otras materias primas

(Cuadro 1).
[Insertar Cuadro 1]

Determinadas causas residen en la base del fracaso relativo de este aspecto de la politica

ISI, entre las que destacan las siguientes:’

a) La proteccion arancelaria exterior fue durante este periodo muy elevada (Cuadro 2), ya
que se perseguia una verdadera sustitucion de las importaciones, lo que introdujo
importantes ineficiencias en la asignacion de los recursos a escala nacional como
consecuencia de la fijacién de unos precios y costes relativos interiores que no respondian
a la realidad de las condiciones competitivas de la economia regional (Muns (1972), Cap.
IX). La fijacion de los términos arancelarios en cada pais “parece haber obedecido a las
“necesidades” especificas de cada sector y su capacidad de presion sobre el aparato

gubernamental” (Ramos (1989), p. 131).

“El sistema existente de proteccién [se encontraba] disefiado para enfrentar los
recurrentes déficits de balanza de pagos y para ayudar al desarrollo de las
industrias nacionales. Como regla, estas acciones han respondido a las
circunstancias particulares de cada situacion y han sido acondicionadas por las
demandas de los grupos de interés. Las autoridades han asumido una actitud
permisiva hacia las solicitudes de proteccion sin indagar el impacto de las medidas
aplicadas sobre otras industrias y sobre la asignaciéon de recursos en toda la
economia nacional” (Balassa (1970), pp. 45-46).

[Insertar Cuadro 2]

b) Ante la apuesta por la industrializacion surgieron presiones por parte de los grupos

sociales que tenian mayores posibilidades de perder rentas econémicas a medio plazo



d)

como eran los propietarios de las grandes explotaciones agrarias y ganaderas. Estas
presiones llevaron incluso a la subvencion de determinados excedentes agrarios por parte
de las instancias gubernamentales lo que afnadiria ineficiencias en el proceso de formacion

de los precios interiores. °

Se fomento el consumo de la producciones de las nacientes industrias nacionales a través
de subsidios publicos como un modo de lograr la consolidacion de esta demanda en el
medio plazo. Esta situacion introduciria nuevas distorsiones en la formacion de precios y
generaria ineficiencias en la asignacion de los recursos internos al canalizar la inversion
hacia las actividades mas lucrativas que no eran siempre las mas eficientes. Este hecho
unido a la reduccion de la inversion publica como resultado de la reduccion de los
ingresos derivados del comercio exterior introdujo una severa restriccion al crecimiento
autonomo futuro que, a medio plazo, pesaria sobre las posibilidades de desarrollo de las

industrias nacionales (Rahman Khan (1963)).

Otro aspecto fundamental del fracaso de las politicas ISI fue la incapacidad de generar
una clase media que ayudara a consolidar las industrias nacientes a semejanza de lo
ocurrido en las sociedades occidentales durante el desarrollo de sus procesos de
industrializacion. Tal y como muestran algunos autores, “el éxito en la sustitucion de
importaciones en los paises con una distribucion de rentas muy desigual [como es el caso
latinoamericano] esta ligado basicamente a los grupos de ingresos medios” (Grunwald
(1964), p. 304). Pues, los grupos de rentas altas obtienen sus manufacturas via
importaciones y los grupos de rentas bajas, un gran porcentaje de la poblacion, se
encuentran a un nivel de subsistencia sin capacidad alguna de influir significativamente
sobre la evolucion del gasto nacional. Respecto al desarrollo de este espacio social
intermedio el fracaso latinoamericano se hace patente en el cuadro 3 en el que se observa
que después de cuatro décadas de aplicacion de esta politica las dos decilas de superiores
ingresos en la distribucion (de la renta) acumulan mads del 60% de la misma con un

ingreso medio que oscila entre once y treinta y cinco veces_el correspondiente a las dos



decilas de inferiores ingresos.” “Esta realidad conducird a que se produzca un cuello de
botella en la necesaria ampliacion del mercado interior como sostén del desarrollo

industrial nacional” (Prebisch (1970), p. 81).

[Insertar Cuadro 3]

Dos cuestiones completan esta panoramica de las politicas ISI en el contexto
latinoamericano. La primera cuestion es la relativa al disefio del enfoque industrializador como
fin en si mismo, lo que introduce un sesgo en la planificacion econdmica nacional que retrasa o
impide el desarrollo y la modernizacion de las explotaciones agricolas y del sistema economico
en su conjunto. “La conjuncion de una serie de elementos ha llevado a la agricultura a un
abandono considerable en la mayoria de los paises que han seguido una politica
industrializadora sustitutiva de importaciones. En este sentido el caso latinoamericano no es una
excepcion” (Thorbecke & Field (1969), p. 176). “En este contexto y en términos mas generales,
la politica de ISI, supuso una significativa discriminacién del sector agrario a través de la
sobrevaloracion de los tipos de cambio, la introduccion de impuestos a la exportacion, la
proteccion concedida al sector industrial y las intervenciones directas en los mercados agrarios”
(Spoor (2000), p. 5), lo que en definitiva llevd a que en este esquema econdémico “a la
agricultura se le asignara un rol subordinado al objetivo del crecimiento industrial” (Morales,

J.A. (1991), p. 74).

Esta acumulacion de sesgos hacia el industrialismo supondria perder la oportunidad de que
los recursos tradicionalmente generados por el sector agrario, que representaron la base
econdmica de la anterior etapa del desarrollo econdémico latinoamericano, pudieran contribuir a
consolidar el sector industrial estando los productos agricolas afectados por severas

restricciones a la exportacion (impuestos y aranceles).

Las reformas introducidas posteriormente en los paises latinoamericanos durante los afios
finales de la década de los 80, y con mayor firmeza durante los afios 90, se dirigiran, en este
sentido, hacia la modernizacion de las explotaciones agro-ganaderas presentando un éxito

relativo en la tecnificacion del campo y en el incremento de la productividad del empleo
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agricola (Spoor (2000), Morales, J.A. (1991), Kay (1995), CEPAL / IICA (1998), CEPAL

(1998)).

La segunda cuestion hace referencia al creciente endeudamiento externo que se derivara
del proceso de industrializacion autocentrado. El relativo aislamiento con que desarrollan los
paises latinoamericanos sus procesos de industrializacion impedira una eficiente insercion de
sus producciones en los mercados internacionales, dada la falta de competitividad que introduce
el incorrecto proceso de formacion de precios que rige en sus economias. El grado de
diferenciacion de sus producciones manufactureras es, también, claramente insuficiente de cara
a incrementar la participacion de dichas producciones en los mercados internacionales y
regionales dada la dependencia existente de los centros econémicos en cuanto a tecnologias,
inputs intermedios y nuevos materiales. Esta realidad, unida a la insuficiente inversion interior
derivada del continuo drenaje de recursos destinados al servicio de la deuda, entre 1930 y 1960,
introduce una elevada fragilidad financiera en el sistema latinoamericano. Adicionalmente,
desde su reincorporacion a los mercados financieros en 1960 y dadas las laxas condiciones de
financiacion que rigen en estos afios los paises latinoamericanos seguiran incrementando su
endeudamiento durante los afios 60 y con mayor amplitud durante los afios 70 (Cohen (1966),

Ontiveros (1987)).

Esta situacion desembocara en crecientes déficits de Balanza por Cuenta Corriente reflejo
de la escasa competitividad regional en los mercados manufactureros internacionales y de la
importancia que posee el ahorro externo en la financiacion de la agotada industrializacion
regional (Cuadros 4 y 5). A partir de los afios 60 el modelo ISI comienza a mostrar signos de
agotamiento lo que llevaria a determinados gobiernos latinoamericanos a incrementar el gasto y
la inversion publicos como modo de incentivar el crecimiento industrial, aspecto que
desembocara en un significativo empeoramiento del saldo exterior derivado de un crecimiento
de las importaciones destinadas a la industria superior al de sus exportaciones y dada la

dependencia en inputs y tecnologia exterior (CEPAL (1985), GATT (1987), pp. 108-115).

11



La mejora de las condiciones financieras internacionales llevara a estos paises a adoptar
otras decisiones con el objetivo de mejorar el rendimiento del agotado modelo ISI, una sera el
recurso creciente a los capitales externos y la otra la puesta en marcha de procesos de
integracion regional tendentes a ampliar el mercado asociado a las manufacturas de origen
regional. Este recurso al endeudamiento externo facil, en especial durante los afios 70, y el
agotamiento de las fuentes de crecimiento econdmico regional serdn dos de los factores

subyacentes a la crisis posterior (Ontiveros (1987)).

[Insertar Cuadros 4 y 5]

La recuperacién de la inversion internacional v la crisis financiera de los afios 80

Durante la década de los 30 tras el colapso financiero internacional los paises
latinoamericanos habian procedido a decretar una moratoria en la deuda, contraida en su
mayoria con la banca privada internacional. Esta situacion llevaria a que tras la Segunda Guerra
Mundial y hasta finales de los afios 50 estas naciones encontrasen vetado su acceso a los
mercados internacionales de capital siendo sus Unicas fuentes financieras las inversiones
directas recibidas. La inversion directa privada se dirigio a financiar infraestructuras nacionales
como el ferrocarril o las instalaciones mineras recibiéndose, ademas, aportaciones por parte de
algunos organismos financieros internacionales en particular del recién creado Banco
Internacional para la Reconstruccion y el Desarrollo (BIRD) y del U.S. Export-Import Bank

(Mikesell (1955), Weiner and Dalla-Chiesa (1955)).

El proceso de limpieza de la deuda todavia existente iba a permitir a los paises
latinoamericanos estar de nuevo presentes en los mercados financieros internacionales en la

década de los 60.

“Para ello se arbitraron dos procesos, el primero consistia en la repatriacion de la deuda
remanente mediante la compra de los titulos todavia en manos de las instituciones
financieras privadas. El segundo suponia la renegociacion del resto de la deuda mediante el
intercambio de titulos (deuda por contratas publicas) o el abono de la misma. [....] Después
de esta fase de ajuste [financiero] propiciada por la disponibilidad de recursos que los
paises latinoamericanos habian acumulado durante la [Segunda] Guerra [Mundial] se abre
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una fase intermedia [hasta la nueva etapa de crisis financiera latinoamericana de los afios
80] en la cual la financiacion internacional tomard, mayoritariamente, la forma de
préstamos oficiales (incluidas subvenciones) e inversiones directas. El retorno de los
préstamos privados fue un proceso mas gradual. Entre 1946-50 [los paises
latinoamericanos] obtuvieron capitales por valor de 645 millones de US$, en 1951-55 estos
crecieron a 3.300 millones, siendo de 5.700 millones en 1956-60. El retorno de la
inversiones de cartera y de los préstamos bancarios especializados comenzara en 1960”
(Cardoso & Dornbusch (1999), pp. 1397-1399).

Paradojicamente hasta los afios 60 Latinoamérica seria un area exportadora de capitales
en términos netos como resultado de los pagos exteriores derivados de los intereses de la deuda
de los afos 30 y de las repatriaciones de los beneficios derivados de la inversion extranjera
directa al igual que sucedera durante la década de los 80.* No obstante, pese a que la Balanza
por Cuenta Corriente latinoamericana mostraba déficits continuados, al ajustar estas cifras
descontando el volumen de capital transferido se observa la existencia de significativos

superavits destinados, sin embargo, al servicio de las obligaciones contraidas en el pasado

(United Nations (1965b)).

Entre 1960 y 1975 la mitad de la financiacion privada tomaria la forma de inversiones
directas. Un significativo cambio en la estructura financiera tendrd lugar entre 1975 y 1979
pasando a suponer la financiacién bancaria y los titulos privados mas de un 41% del total de
fondos recibidos, siendo esta etapa el inicio de la posterior crisis de la deuda (OCDE

Development Assistance Review (varios anios)).

“El analisis de la estructura de los flujos hacia los paises en desarrollo a lo largo de
la pasada década [afios 70] en que se engendra la crisis de pagos internacionales
pone de manifiesto el descenso relativo de las fuentes de financiacion tradicionales
(ayuda oficial al desarrollo, créditos a la exportacion, inversiones directas y en
cartera, etc) y el correspondiente crecimiento de la financiacion de la banca
internacional privada. Los flujos concretados en préstamos privados con una tasa
media de incremento en estos diez afios [afios 70] del 22% suponen mas de la
mitad de las entradas totales de capital a medio y largo plazo. En los primeros afios
70 se inicia el umbral hacia una nueva era en las finanzas internacionales [...] la
disponibilidad de importantes voliumenes de ahorro en el grupo de paises
exportadores va a contribuir a determinar unos flujos internacionales de capital
radicalmente distintos a los anteriores, con un fuerte dominio de los intermediarios
privados y un progresivo acceso de prestatarios publicos” (Ontiveros (1987), pp.
37-39).
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La corriente de innovaciones financieras que despega en estos afios supondra,
igualmente, un importante revulsivo del volumen de financiacion disponible en los mercados

internacionales durante los afios 70 y primeros 80 (CEPAL (1985).

Sin embargo, cabe destacar que la citada inversion extranjera directa (IED) concentrada
mayoritariamente entre 1930 y 1970 en la explotacion de los sectores extractivos y energéticos
(mineria y petroleo) y en la creacion de las necesarias infraestructuras de transporte y
comunicaciones comienza a dirigirse a partir de estos afios hacia las industrias manufactureras,
sector que acumulara en 1980 el 60% de toda la IED procedente de los EE.UU., principal pais

inversor en el area latinoamericana (Cuadro 6).

[Insertar Cuadro 6]

Endeudamiento exterior y ajuste econdmico en los afios 80

En los afios finales del modelo industrializador la restricciéon exterior de la economia
latinoamericana comenzara a pesar sobre el equilibrio del sistema, pues los paises tendran la
necesidad de endeudarse con el exterior para poder llevar adelante sus inversiones en el sector
industrial (Félix (1968), CEPAL (1985)). El ahorro externo habia sido suficiente para cubrir
esta falta de recursos en momentos de abundante liquidez internacional pero la situacion se
tornard dramatica cuando en 1980-1981 Gran Bretafia y USA. decidan endurecer sus politicas
monetarias pasando a elevar significativamente los tipos de interés ante los acusados déficits
presupuestarios y exteriores que caracterizan a sus economias. La presencia de tensiones
inflacionistas derivadas de los dos shocks petroliferos y el golpe al Sistema Monetario
Internacional que supondria la devaluacion del doélar coadyuvaran al inicio de la recesion

internacional (Atienza (2000), Dornbusch (1989)).

Esta decision sera imitada por el resto de los paises industrializados lo que se reflejara en
una significativa elevacion de los tipos de interés en los mercados financieros mundiales,

principal causa detonante de la crisis de la Deuda Externa. Una nueva oleada de deflacion en los
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precios internacionales de los productos primarios y el empeoramiento de los términos de
intercambio llevard a una situacion de insostenibilidad en la financiacion del desarrollo
econdmico latinoamericano y, en muchos casos, sumird a estos paises en una década de
desequilibrios macroecondomicos profundos con la consabida pérdida de credibilidad
internacional por parte de sus sistemas econdémicos (Devlin ((1987) y (1991)), Talavera Deniz
(1991), Marinho (1991), Fajnzylber (1991), CEPAL (1990), Bouzas ((1989a) y (1989b)),

Ffrench-Davis (1989), Tomasini (1988), BID (1984)).

En Agosto de 1982 México declara la suspension en el pago de la Deuda, siguiendo sus
pasos diferentes paises latinoamericanos. La financiacion externa se dirigia en buena medida
hacia el sostenimiento de las cuentas publicas, los tipos de cambio sobrevaluados no ayudaban
al despegue de las exportaciones y el significativo crecimiento de las importaciones
desestabilizaban, progresivamente, las cuentas exteriores de la economia latinoamericana. El
drenaje y la fuga de capitales eran, igualmente, consustanciales con este periodo de la historia

econdmica latinoamericana. ’

La crisis latinoamericana se caracterizara por la agitacion social y politica que viven estas
economias durante los afios 70 al igual que ocurre en el resto de las sociedades occidentales
(Mayo del 68 francés, protestas antibélicas de la sociedad estadounidense (Corea, Vietnam)). En
este contexto, la nueva orientacion econdmica heredara un sector publico elevadamente
endeudado (déficits publicos desbocados y pugnas politicas solventadas mediante subsidios
publicos a determinadas clases) y el relativo empeoramiento de las condiciones de vida de la
sociedad que supondra la aplicacion de unas severas politicas de ajuste y la apertura economica
unilateral implementadas por parte del nuevo ideario monetarista. Pese a todo, la principal causa
determinante del agotamiento del modelo de desarrollo de la segunda etapa debe buscarse en la
excesiva dependencia_del mismo con respecto al ahorro y a la tecnologia externos en su
incapacidad para consolidar el proceso de industrializacion, pasando de un modelo de
crecimiento extensivo a otro mas intensivo y centrado en la innovacion. La definicion de un

planteamiento relativamente aislacionista en el seno de una economia mundial crecientemente
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interdependiente supondria una tarea condenada al fracaso en un horizonte de medio y largo

plazo (CEPAL (1985), Velasquez (1990)).

En este escenario caracterizado por la urgente necesidad de capital y por la dependencia
exterior nuevas opciones de politica econoémica se iran abriendo paso en el seno de las naciones
latinoamericanas, en lo que hemos venido a definir como tercera etapa del desarrollo

latinoamericano.

Entre 1975 y 1985, el crecimiento del volumen de deuda es sustantivo y en determinados
anos el servicio de la deuda llegara a detraer una significativa parte de las divisas procedentes de
la exportacion (Cuadros 7 y 8). Esta nueva trampa del endeudamiento latinoamericano supondra
el relativo estancamiento de la renta individual en estas sociedades durante la década de los 80

(Cuadro 9).

[Insertar Cuadros 7, 8 y 9]

Es interesante efectuar a modo de conclusién de este epigrafe una breve sintesis
comparativa entre ambos periodos de crisis financiera latinoamericana, afios 30 y afios 80. En
este sentido, la reduccion tanto de los precios como del volumen del comercio internacional
asociado a la crisis de los afios 80 no tiene posible comparaciéon con los efectos sobre estas
magnitudes de la crisis de principios de siglo. Durante los afios 1929-1932 las exportaciones
latinoamericanas descendieron bruscamente mientras entre 1979-1982 estas no dejaban de
crecer permaneciendo el comercio internacional relativamente abierto frente al elevado
proteccionismo imperante tras la Gran Depresion. Sin embargo, el endurecimiento de las
condiciones financieras fue muy superior durante los afos 80 siendo este factor el principal
desencadenante de esta etapa de estrangulamiento financiero (Thorpe (1984), United Nations

(1965b)).

Durante los afios 80 los problemas de endeudamiento se concentraron, fundamentalmente,
en Latinoamérica y Filipinas mientras en los afios 30 muchos paises europeos se encontraban

entre los principales deudores internacionales, incluida Alemania que se declararia en
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bancarrota. Ademas, durante los afios 80 la moratoria en la deuda afectaria a los préstamos
otorgados por la banca comercial y oficial mientras en los afios 30 los titulos (bonos y acciones)
fueron los principales activos financieros implicados. Finalmente, durante los afios 30 los
acreedores estaban agrupados en los llamados Consejos de Acreedores Privados, mientras en los
afios 80 el proceso de renegociacion de la deuda vendra liderado por los gobiernos y las
instituciones internacionales al mas alto nivel pese a que los recursos privados fueron en un
primer momento los principales afectados (Thorpe (1984), United Nations (1965b), Cohen

(1986)).

Aiios 80 y cambio de paradigma

A finales de los afio 70 el clima econdomico era ya pesimista en la region desembocando
este agotamiento del modelo ISI en un creciente malestar social que en ocasiones terminara en
revuelta social. Esta situacion dara lugar a la sustitucion de los regimenes democraticos
existentes por otros autocraticos que se extenderan durante los afios proximos. En el plano
econdmico asistiremos a la sustitucion del modelo industrializador autocentrado por una vision
econdémica de corte basicamente monetarista que desembocara en la aplicacion de severas
politicas de ajuste econdémico destinadas a frenar la desbocada inflacion pero con evidentes
efectos contractivos sobre la actividad econdmica en sus primeros afios (Berzosa et al. (1987),

Garcia Menéndez (1989)).

En una época de creciente drenaje de recursos hacia el servicio de la deuda los flujos de
inversion destinados a la industria deberan competir con la creciente remuneracion del capital
que se observa en los mercados financieros internacionales, los cuales presentan ahora elevadas

tasas de interés.

“Este nuevo fenémeno, que obviamente estd repercutiendo en las tasas de inversion
productiva tanto para exportaciéon como para el mercado interno, [...] se expresa en el
hecho de que [en estos afios] so6lo en el mercado de euroddlares se efectiian
anualmente operaciones que equivalen a veinticinco veces el volumen de comercio
internacional de bienes y servicios” (Morales, C. (1991), pp. 97-98).
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La crisis del modelo de ISI se presenta asi en toda su amplitud:

“A medio y largo plazo la acumulacion de rentas que caracterizaba a las politicas

de ISI se hallaba en conflicto evidente con la necesaria ampliacion del mercado

que es preciso llevar a cabo si la propia mecdanica de este tipo de

industrializacion no ha de fracasar” (Muns (1972), pp. 143). Es claro, pues, que

“el reducido poder de compra de los mercados internos de estas economias

[latinoamericanas] que se explica principalmente por su bajo nivel de ingreso y a

veces también por su menor densidad de poblacion [relativa a los paises mas

desarrollados] ha constituido un factor limitativo de sus procesos de

industrializacion” (Nuiez de Prado (1991), p. 325).

Este aspecto va a ser clave en la conformacion de la estrategia de crecimiento
econdmico aplicada durante la proxima década, optando los paises latinoamericanos por el
desarrollo y la consolidacion de diferentes experiencias de integracion economica regional que

les permitan una verdadera ampliacion de sus mercados internos como pre-requisito para

recuperar la senda del crecimiento equilibrado (Iglesias (1997)).

Los regimenes de “Fascismo dependiente” haran del ajuste econdémico sin disenso
social y sin pugnas redistributivas un objetivo prioritario.'” En primer lugar se perseguird un
modelo basado en la “eficiencia” frente a los desalentadores resultados de la ultima fase del
modelo reformista industrializador que reportaran tanto el apoyo de ciertas clases internas como
de la opinidon publica internacional. En segundo lugar se buscara consolidar la alianza de los
intereses de la oligarquia tradicional de base agraria, de determinados dirigentes empresariales,
asi como de la corriente de pensamiento neoliberal. Estos regimenes optaran ademas por una
politica encaminada a lograr una plena insercion de la economia latinoamericana en los

mercados mundiales (Garcia Menéndez (1989), Durana (1987), Figueroa (1987)). '
Para ello,

“se exigira el desmantelamiento y privatizacion del aparato econdmico estatal,
una drastica reduccion del gasto publico, el fomento de una asignacion de los
recursos mas eficiente, la busqueda de una mayor competitividad internacional
(reduccion y eliminacion de aranceles, trabas a las inversiones extranjeras,
reduccion de los salarios reales....), el desarrollo de un fuerte sistema financiero y
la liquidacion de las reformas econdmicas y sociales iniciadas durante la fase
anterior. Los principales beneficiados de esta estrategia serdn los sectores
exportadores de productos primarios y las manufacturas con alto contenido en
factor trabajo” (Garcia Menéndez (1989), pp. 425-426), especializacion que
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seguird definiendo la posicion de Latinoamérica en la division internacional del
trabajo.

En este entorno econoémico,

“la aplicacion de los programas de ajuste [se plasmara en la reduccion de los
desequilibrios, comenzando por] la devaluacion del tipo de cambio, la disminucion del gasto
publico, [la recuperacion de la competitividad exterior de las producciones internas mediante] la
reduccion de los salarios, [la vuelta al equilibrio de las cuentas publicas a través del] aumento de
las tarifas publicas y la reduccion, y a veces eliminacion, de diversos subsidios. A su vez, se
procedi6 a limitar el crecimiento de las importaciones y a fomentar el de las exportaciones,
consiguiendo en pocos afios retornar el equilibrio a la restriccion exterior, pero reduciendo
drésticamente los recursos destinados a la industria interior y su capacidad para generar un
crecimiento economico sostenido” (Morales, C. (1991), p. 78).

[Insertar Cuadro 10]

En un breve espacio de tiempo se hara patente como el ajuste ha tenido un caracter
elevadamente recesivo, generando una significativa reduccion de la actividad econdmica en el
corto plazo y un considerable deterioro del empleo; incluso dichos programas de ajuste han
tenido un escaso efecto en la reduccion de la tasa de inflacion, cuyas elevadas tasas
permaneceran en la region hasta los primeros afos 90 (Cuadro 10) (CEPAL (1985)). El cambio
del modelo economico, y de su esquema ideoldgico asociado, supondran la renovacion del
discurso cepalista largamente esgrimido por la politica latinoamericana como expresion de su
relativa autonomia de pensamiento, integrandose el nuevo discurso en la corriente del

pensamiento globalizador y uniforme que caracterizara al nuevo siglo (Marinho (1991)).

Epilogo

Ante la contemplacion de las dificultades asociadas al proceso de desarrollo econémico
latinoamericano durante el siglo XX, a cuyo discurrir nos hemos acercado en estas lineas, y ante
el nuevo panorama de crisis que se abre en esta area tras la relativa bonanza latinoamericana de
la década de los 90, cobra total actualidad la frase del economista de la CEPAL, Pedro Sainz,

quien llegara a afirmar que:

“La magnitud de los problemas, tan destacada por doquier, y las muchas
opiniones y presiones para adoptar una actitud que oscila entre la adaptacion y el
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repliegue obligan a concluir destacando el hecho de que la crisis también ofrece
posibilidades. Posibilidades, porque se ha hecho evidente que los progresos no
han superado los problemas estructurales, que siguen siendo determinantes y
deben ser enfrentados. Posibilidades porque muchas medidas de reestructuracion,
inaplicables en situaciones econémicas mas normales, resultan hoy politicamente
viables. Posibilidades, por ultimo, porque el peso de las circunstancias esta
demostrando que dificultades de esta magnitud hacen imprescindible el
establecimiento de sistemas politicos que den participacion a los grupos sociales
mayoritarios sobre los cuales recaerd, en ltima instancia, el peso de una salida de
caracter estructural” (Sainz (1982), p. 25)"2.
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Notas

1 . , .

Esta es, a nuestro modo de ver, una de las razones por las que las tesis de la CEPAL, y de Raul Prebisch
en particular, sobre el “Capitalismo Periférico y la Dependencia econémica”, alcanzaron tal resonancia en
todo el subcontinente latinoamericano.

* Nos referimos a la creciente restriccion exterior al crecimiento econémico latinoamericano que supone
la caida de los precios de los productos primarios en los mercados mundiales y el empeoramiento
progresivo de la relacion real de intercambio (Terms of Trade). Ambas situaciones degeneraran en un
continuado déficit exterior que llevara a situaciones de endeudamiento insostenible (Cardoso &
Dornbusch (1999)). La respuesta de las naciones latinoamericanas sera la reduccion voluntaria de las
importaciones (y del comercio en general) como medio de atajar el desequilibrio exterior, apostando por
la sustitucion de las importaciones a través del desarrollo de una oferta local que fomente el despegue
industrial (United Nations (1961), Kindleberger (1956), Atallah (1958), Ellis (1960) y Morgan (1959)).

3 Para una discusion de los problemas asociados al comercio exterior de los Paises en Vias de Desarrollo
durante la primera mitad del siglo XX véase igualmente Swerling (1961), Banco Internacional para la
Reconstruccion y el Fomento y Fondo Monetario Internacional (1968) y De Vries (1967).

4 . . ~

Este panorama financiero, junto a los devastadores efectos de la Deuda Externa durante los afios 80,
cuyas consecuencias todavia perduran, ofrecen una idea de los obsticulos financieros asociados al
desarrollo economico latinoamericano durante el siglo XX.

> Nos referimos al fracaso en reducir la dependencia exterior por parte de las economias latinoamericanas
y acabar con el dualismo existente en sus sociedades (Cuadros 3 y 4), no al conjunto de la experiencia ISI.

% Las variaciones en el nivel y en el coste de las importaciones, la devaluacién monetaria y la expansion
del crédito para financiar los excedentes en manos de los exportadores traen consigo amplias
modificaciones en la estructura de costes relativos de las naciones (Muns (1972)).

7 Para una perspectiva general sobre la evolucion de la distribucién de la renta en el conjunto de
Latinoamérica durante estos afios, véase Prebisch (1970).

¥ Precisamente los capitales tan necesarios para consolidar y modernizar su proceso de industrializacién.

? Véase CEPAL (1985), Berzosa et al. (1987), Garcia Menéndez (1989), Velasquez (1990), para un
enfoque latinoamericano del problema de la Deuda Externa durante los afios 80.

' La expresion corresponde a Garcia Menéndez (1989) (op.cit).

! Esta orientacion va a sentar las bases del nuevo modelo de crecimiento econdmico latinoamericano de
los afios 90, habiéndose mostrado estos desequilibrios estructurales como uno de los principales factores
limitativos del proceso de crecimiento industrial anterior.

12 Véase en esta misma linea de argumentacion el discurso de Joseph Stiglitz en la sede de la CEPAL del
26 de Agosto de 2002 bajo el titulo “Whither Reform?: Toward a New Agenda for Latin América”, que
puede ser consultado en www.eclac.org
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APENDICE ESTADISTICO

Cuadro 1

Estructura de las importaciones de América Latina por grandes partidas (en porcentajes)

1929 1939 1945 1950 1955 1960 1965
Bienes de consumo 45 41.8 337 18.9 18.1 17.8 18.3
Combustibles 6.8 84 6.3 7.9 104 9.3 7.2
Materias primas e inputs intermedios 133 204 212 40 389 38.7 42
Maquinaria y equipos 349 294 38.8 332 32,6 342 32.5
Total 100 100 100 100 100 100 100

Fuente: Elaboracion propia a partir de Dorfman (1967), p. 249, Economic Survey of Latin America 1965, . 30,

v Estudio Economico de América Latina v El Caribe (varios anos), CEPAL, United Nations.

Cuadro 2

Tasas de proteccion efectiva de las economias latinoamericanas: detalle (en porcentajes)

Chile 1967
Agricultura y silvicultura -7
Alimentos procesados 365
Textiles 492
Calzado 34
Vestido -2
Industria de la madera -4
Muebles -5
Productos del papel 95
Imprentas -15
Industria del cuero 18
Industria del caucho 304
Productos quimicos 64
Hierro y acero 35
Productos metalicos 92
Magquinaria 76
Material eléctrico 740
Enseres del hogar 384
Equipos de transporte n.a.
Bicicletas 555

Fuente: Ramos (1989), pag. 132.

Uruguay 1976

n.a.
9
89
80

n.a.

n.a.

n.a.

10,1

n.a.

n.a.

262

-19

n.a.

283

n.a.

609

n.a.

n.a.

n.a.

Argentina 1969

-10
-10
400
147
35
1300
43
n.a.

384
180
103
137
105
195
195
299
307
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Cuadro 3

Distribucion de los ingresos de América Latina por grupos de rentas en 1965

_ (USS de 1960, indices y porcentajes)
Participacion porcentual| Indices del ingreso medio Ingreso medio por
Grupos de rentas habitante
en el total de la renta (promedio regional =100 ) (Constant 1960 US$)

20% de mayor pobreza 35 18 68
30% por debajo de la mediana 10.5 35 133
30% por encima de la mediana 254 85 322
15% bajo el grupo de superiores ingresos 29.1 194 740
5% superiores ingresos 31.5 629 2.400
Fuente: Elaboracion propia a partir de La Economia de America Latina en 1968, pag 5, CEPAL, United Nations.
Cuadro 4: Saldo de la Balanza por Cuenta Corriente (en porcentaje del PIB)

19% 977 198 199 1990 1981 190 1983 1984 198 19% 1987
| Arpartira 1 2 3 -1 6 6 3 2 3 -1 3 4
Biivia 2 na na na 0 -17 6 6 q 9 -10 -10
Basl 4 3 3 ) 5 4 6 3 0 0 2 0
Chle 2 4 7 6 7 -4 9 6 -1 9 77 4
aibia 1 2 1 2 -1 5 8 8 4 S 1 1
(aRia na 7 -10 -4 -4 -16 -10 9 4 3 2 6
Rep Diinicam 3 3 7 6 -11 5 £ 5 2 2 3 ©
Faadr 0 5 9 -1 5 7 9 -1 2 0 5 -1
H Shadx 1 1 9 1 1 -7 4 -1 -1 -1 3
Grtenala na -1 4 3 2 7 5 2 4 3 0 6
Hoduaas 8 8 3 9 -2 -11 3 7 -10 © 3 4
Mico na na na 3 5 5 4 4 2 0 -1 3
INcaagn na 8 -1 11 -19 24 21 -18 -19 2 24 -18
Paana na -7 8 -11 9 -12 4 4 4 1 2 10
| Pragay 4 3 5 6 -13 -11 9 1 3 4 5 9
Jasull na 6 2 5 0 7 6 5 -1 1 3 9
Varada 1 -7 -2 1 7 5 5 5 8 5 4 3

Fuente: World Development Indicators 1999 (World Bank)
n.a.: not available
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Cuadro 5: Latinoamérica y Caribe (ALC): Déficit de Balanza por Cuenta Corriente como
porcentaje de las Exportaciones de bienes (DCC) y Relacién Real de Intercambio del Comercio
Exterior (RRI)

1990 196 190 91 9 193 94 195 9% 97
DCTod R 4 16 22 201 119 157 319 25 197
DICA G Emtatres cepetrdeo na na na 153 42 7 -115 177 197 .
DICAGNoBpatadres depetrdeo na na na 29 24 187 L7 %7 316 183
RR-Totd (1970100) 1073 %2 10 97 D3 1132 37 1147 1189 264
RRE AL CBpat Rirdeo (1970-100) na na 0w 14 13 BY I3 B’ R XN
RRE ACNEmt. Rirdeo (1970-100) na na 10 28 A 1072 3 R4 B4 129

193 9P 190 1981 Y] U3 1984 19 19% 197
DCTod R2 29 258 27 8 71 9 34 183 10
DICALC Bqtatres e petrden R “2 3 197 3 99 -108 29 136 13
DICACNoBptadyes e pardeo 27 29 R4 46 3l Xl 136 99 25 179
RR-Totel (1970100) 1139 1189 48 116 1072 186 1155 1102 1003 10,1
RRE ALCBpat. Rirdeo (1970-100) %7 3l 37 ® L M ¥R I B R4
RR- ACNoEpuat. Rtrdeo (1970-100) R7 &7 1 25 619 611 29 619 770 3

Fuente: Estudio Econdémico de América Latina (varios afios) y Anuario Estadistico de Latinoamérica
(varios afios), CEPAL, United Nations.
n.a.: not available

Cuadro 6: Evolucion de la estructura sectorial de la Inversién Extranjera Directa de Estados
Unidos (USA) hacia América Latina (en porcentajes)

1929 1950 1970 1980
Industrias extractivas 20,8 14,1 114 81
Petroleo 17,5 21,7 259 233
Manufacturas 6,6 17,5 354 59,1
Infraestructuras de Transporte y Commnicaciones 25,2 20,9 54 74
Resto 29,9 19,8 21,9 21
Total 100 100 100 100

Fuente: U.S. Historical Statistics and Survey of Current Business
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Cuadro 7: Evolucion de la Deuda Externa en Latinoamérica 1975-1990. (1975=100)

1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982
Argentina 100 120 148 172 271 332 462 565
Bolivia 100 127 171 213 252 267 318 329
Brasil 100 122 154 200 224 262 298 344
Chile 100 102 107 134 170 219 284 314
Colombia 100 105 134 136 156 185 232 274
Costa Rica 100 123 165 211 265 343 414 456
Republica Dominicana 100 121 167 199 239 297 341 375
Ecuador 100 122 262 438 499 661 845 850
El Salvador 100 117 175 221 215 221 274 350
Guatemala 100 119 204 255 326 366 397 483
Honduras 100 126 198 245 311 386 48 484
Mexico 100 131 171 196 235 315 429 472
Nicaragua 100 110 160 180 191 273 308 366
Panama 100 144 181 248 279 319 361 421
Paraguay 100 124 199 270 34 418 504 569
Peru 100 124 150 159 152 153 140 175
Venezuela 100 222 483 745 1.082 1.319 1.444 1.446
ALC 100 130 151 193 242 297 372 413

1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
Argentina 595 633 660 679 757 761 845 806
Bolivia 402 426 474 550 576 434 408 422
Brasil 360 380 379 399 438 430 419 439
Chile 325 358 369 383 389 355 327 348
Colombia 304 320 379 409 453 453 449 458
Costa Rica 524 500 551 573 91 567 574 470
Republica Dominicana 435 462 520 548 583 590 600 650
Ecuador 837 916 960 1.029 1.155 1.185 1.248 1.335
El Salvador 424 44 449 452 482 485 505 521
Guatemala 566 738 831 875 873 81 823 957
Honduras 558 600 717 781 866 868 889 977
Mexico 510 520 531 554 601 44 515 573
Nicaragua 511 599 719 843 986 1.080 1.205 1.337
Panama 471 468 511 521 604 651 678 717
Paraguay 620 645 797 915 1.106 1.031 1.044 923
Peru 185 199 211 243 286 298 304 328
Venezuela 1.722 1.659 1.589 1.544 1.554 1.562 1.456 1.491
ALC 516 541 557 580 619 609 607 629

Fuente: World Development Indicators 1999, World Bank y Estudio Econémico de América Latina

(varios afos ), CEPAL.
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Cuadro 8: Evolucion del Servicio de la Deuda

(en porcentaje de las exportaciones de bienes y servicios)

1977 1978 1979 1980 1981 1982 1983
Argentina 8 10 12 22 31 50 70
Bolivia 10 14 18 24 36 59 51
Brasil 19 25 32 63 66 82 55
Chile 13 17 44 43 65 71 54
Colombia 7 8 14 16 22 30 38
Costa Rica 7 10 35 29 28 21 60
Republica Dominicana 9 14 24 25 23 30 26
Ecuador 5 10 45 34 47 78 30
El Salvador 3 5 7 7 9 14 20
Guatemala 2 4 7 8 9 11 16
Honduras 7 8 21 21 26 31 25
Mexico 25 24 66 44 46 51 45
Nicaragua 7 9 15 22 38 44 21
Panama 8 10 16 6 6 7 7
Paraguay 7 9 14 19 22 18 12
Peru 18 21 34 45 59 49 34
Venezuela 4 9 19 27 23 30 27
1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
Argentina 63 60 83 74 44 36 37
Bolivia 63 50 37 33 54 33 39
Brasil 45 39 46 42 46 36 22
Chile 60 48 41 36 26 27 26
Colombia 30 42 32 37 44 48 41
Costa Rica 32 41 35 22 24 18 24
Republica Dominicana 17 19 23 17 15 14 10
Ecuador 38 33 43 34 40 36 33
El Salvador 22 24 24 23 18 15 15
Guatemala 22 28 32 30 28 20 13
Honduras 23 25 29 34 34 13 35
Mexico 45 44 44 33 37 33 21
Nicaragua 18 18 14 13 7 3 4
Panama 9 7 8 8 1 0 6
Paraguay 16 20 21 22 21 9 16
Peru 30 28 21 13 9 9 11
Venezuela 25 25 45 38 44 25 23

Fuente: World Development Indicators 1999, World Bank y Estudios econémico de América Latina y El
Caribe (varios afios), CEPAL, UN.

Cuadro 9: Evolucion del PIB per capita (PPP) (1980=100)

1980 1981 1982 198 1984 1965 1986 1987 1988 199 19
Arpertia 100 » % % 104 %» 114 126 129 118 116
Brasil 100 » %9 o 101 13 130 o 149 12 136
Chile 100 109 B B 104 116 130 47 164 1P 1%
Golanbia 100 106 106 106 i) 7. 13 151 163 166 171
GstaRica 100 105 97 % 13 105 115 19 137 W 145
|Reprblica Dorviicarn 100 107 108 m 114 120 13l 154 168 167 157
Fowdr 100 107 107 0® 108 116 127 127 145 j2) 145
H Salvador 100 9% & %0 % 100 106 117 126 125 130
Gtendla 100 104 % % 97 100 105 116 14 126 128
Hondiras 100 105 101 % 104 11 117 130 141 v 13
Mexioo 100 113 111 106 111 118 120 13l 137 140 17
Nearagn 100 104 104 104 18 100 101 10 jiv) n 9
Paann 100 114 116 108 114 14 137 141 127 18 137
|Pragay 100 112 106 100 105 Jin) 118 131 141 14 146
Pou 100 111 109 9 10 106 12 14l 135 138 105
Verezla 100 103 P 9 2 » 110 120 12 120 8

Fuente: World Development Indicators 1999, World Bank
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Cuadro 10: Precios al Consumo (tasa de variacion anual)

1971 1973 1975 1977 1980 1981 1982 1983
Argentina 35 61 183 176 101 104 165 344
Bolivia 4 31 8 8 47 32 124 276
Brasil n.a. n.a. n.a. n.a. n.a. 102 101 135
Chile 20 362 375 RN 35 20 10 27
Colombia 9 21 23 33 27 27 25 20
Costa Rica 3 15 17 4 18 37 90 33
Republica Dominicana 4 15 15 13 17 8 8 6
Ecuador 8 13 15 13 13 16 16 4
El Salvador 0 6 19 12 17 15 12 13
Guatermala 0 14 13 12 11 11 0 5
Honduras 2 5 8 8 18 9 9 8
Mexico 5 12 15 29 26 28 59 102
Nicaragua n.a. 27 8 11 35 24 25 31
Panama 2 7 6 5 14 7 4 2
| Paraguay 5 13 7 9 22 14 7 13
Peru 7 9 24 38 59 75 &4 111
Venezuela 3 4 10 8 22 16 10 6
LAC 135 363 576 404 56,2 57,2 858 130.8
1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
| Argentina 627 672 90 131 343 3.080 2.314
Bolivia 1.281 11.750 276 15 16 15 17
Brasil 192 226 147 228 629 1.431 2.948
Chile 20 31 19 20 15 17 26
Colombia 16 24 19 23 28 26 29
Costa Rica 12 15 12 17 21 17 19
Repiiblica Dominicana 20 45 8 14 44 41 50
Ecuador 31 28 23 30 58 76 49
El Salvador 12 22 32 25 20 18 24
Guatemala 3 19 37 12 11 11 41
Honduras 5 3 4 2 4 10 23
Mexico 66 58 86 132 114 20 27
|Nicaragua 35 219 681 912 10.205 4.770 7.485
Panama 2 1 0 1 0 0 1
| Paraguay 20 25 32 22 23 26 38
Peru 110 163 78 86 667 3.399 7.482
Venezuela 12 11 12 28 29 84 41
LAC 184.8 274.7 4.5 198.3 759.4 1157.6 1260.1

Fuente: World Development Indicators 1999, World Bank y Estudio Econdémico de América Latina 1987,

CEPAL, United Nations.
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