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1. INTRODUCCION

Para la realizacion de este proyecto fin de grado he tratado de poner en practica la
asignatura de 22 de GADE Informatica de Gestion, ya que se vio un poco de Microsoft
Access y no se estudid a fondo. El programa me parecia interesante, y ya que en
Formacidon Profesional de Secretario, estudié este programa me dio la idea de
estudiarlo mas a fondo y ponerlo en practica en una empresa.

Este Trabajo Fin de Grado se enmarca dentro del Departamento de Métodos
Cuantitativos e Informaticos, ya que este area esta muy relacionada con el tema de
software informatico y programas.

En estos momentos el foco de la informaciéon esta puesto sobre la situacion
econdmica. El entorno cada vez mas hostil lastra los resultados de las empresas. Esto
acarrea consecuencias negativas para toda la sociedad. Y es que en muchas ocasiones
no hay forma de evitar que esos factores externos acaben con un negocio, sobre todo
cuando se trata de empresas de tamafio reducido. Sin embargo, a veces sucede que es
la propia falta de adaptacion al medio lo que da al traste con esas pequefias
compaiiias. Negocios que por falta de un sistema basico de gestién mueren antes de
tiempo.

Por ese motivo este trabajo aborda la construccion y uso de un modelo para el control
de la gestién de las PYMEs. Un sistema de facturacién y control del stock de
mercaderias que pueda haber en la pequeifa compafiia. Con el programas Access
formar un pequefio programa, facil de usar y sencillo de comprender, para los gerentes
gue todavia no dominan mucho las tecnologias que hoy dia hay en el mercado.

Existen en el mercado aplicaciones informaticas que facilitan estas labores. No
obstante, muchas suelen estar fuera del alcance de las PYMEs por precio, necesidad de
conocimientos contables expertos y otros factores, por eso crear con este programa
sencillo y asequible al bolsillo, un sistema de facturacidn y gestion facil de utilizar y
econdémico.

e Access es un sistema de gestion de bases de datos incluido en el paquete de
programas Microsoft Office. Es igualmente un gestor de datos que recopila
informacién relativa a un asunto o propdsito particular, como el seguimiento
de pedidos de clientes.

e Access es un programa informatico en entornos de empresa, que permite la
creacién y gestion de bases de datos, asi como su modificacion, control y
mantenimiento.

En la actualidad las empresas se enfrentan a una situacidon dificil. En especial las
PYMEs. Al entorno cada vez mas cambiante, con clientes mas exigentes, mayor
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numero de competidores, renovacion etc., hay que sumarle la situacion de crisis. Si
competir ya era complicado por la limitacidn de recursos caracteristica de este tipo de
empresas los nuevos factores externos han dado lugar a la desaparicién de muchas de
ellas. Sin embargo, siguen siendo una parte importantisima del tejido empresarial de
Espaiia.

Es necesario que las PYMEs aprendan a ser proactivas. Deben tratar de visionar el
futuro para prever las amenazas y las oportunidades y adaptarse a ellas antes de que
se hagan realidad.

Con el modelo que presentamos en este trabajo se pretenden cubrir estas
necesidades, de modernizacién y adaptacién a las nuevas necesidades del mercado.
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2. ESPANA Y LA IMPORTANCIA DE LOS SISTEMAS DE
GESTION

2.1 Retrato de las PYMEs en Espaina

Segun el Directorio Central de Empresas (DIRCE), a 1 de enero del afio 2013 hay en
Espafia 3.142.928 empresas, de las cuales 3.139.106 (99,88%) son PYMEs (entre 0 y
249 asalariados). Tal y como se observa en la Imagen 1.

Empresas segin estrato de asalariados y porcentaje total, en Espafiayen la UE27, 2012.

Micro Sin . m— Pequenas 10-  Medianas e Grandes 250 -
asalariados 49 50-249 ¥ mds
ESPANA 1.680.361 1.326.618 113.148 18,979 3.139.106 3.822 31423528
% 53,5 42,2 3.6 0,6 99,9 01 100
UE-271% 921 6.6 11 99,8 0,2 100

Fuente: INE, DIRCE 2013 [dates 2 1 deensro de 2013), v Comision Europes, Ficha informativade |2 3BA 2013 Estimaciones para 2012,
IMAGEN 1

En este mismo cuadro se muestra que en comparacién con la Unién Europea, las
microempresas (de 0 a 9 empleados) en Espafia suponen el 95,7% del total de
empresas, 3,6 puntos por encima de la estimacion disponible para el conjunto de la UE
en 2012 (92,1%). También hay una diferencia significativa en la representatividad de
las empresas espafiolas pequeias (3,6%), 3 puntos por debajo de la estimacién para el
conjunto de la UE27 (6,6%).

Entre 2002 y 2012, el niumero total de empresas en Espafia ha aumentado en 329.808
unidades lo que supone un incremento acumulado en dicho periodo del 11,7%.

Atendiendo al tamafio de las empresas, el 59% de las empresas de mas de 250
empleados desarrolla su actividad en el sector “resto de servicios”, siguiéndole en
importancia la industria (22,3%), y el comercio (14,5%). En el caso de las PYMEs, la
mayor representatividad corresponde a la de empresas del resto de servicios (55,6%),
y de comercio (24,3%). (IMAGEN 2).
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Distribucion del tamafio de empresa por sectores, 2012.
Resto de

Industria Construccion Comercio T Total
Servicios
Total 6,50% 13,60% 24 30% 55,60% 100%
Microempresas sin asalariados 4,60% 15,10% 22 .60% 57, 70% 100%
Microempresas con (1-9 ) 7,40% 11,90% 27,10% 53,50% 100%
Pequefias {10-49) 21,40% 12,00% 18 50% 48,10% 100%
Medianas (50-249) 23,80% 6,80% 14,50% 54,50% 100%
PYMIE (0-249) 6,50% 13,60% 24,30% 55,60% 100%
Grandes (250 y mas) 22,30% 4,10% 14,50% 59.00% 100%

Fuente: INE, DIRCE 2013, {dams= 31 deenerc de 2013
IMAGEN 2

En el mismo documento se afirma que un mayor nivel de desglose de la Clasificacidn
Nacional de Actividades Econdmicas (CNAE-2009) muestra que, en 2012, el sector que
concentra un mayor porcentaje de PYMEs es el de “establecimientos de bebidas”
(5,8%), seguido por construccion de edificios (4,9%) y transporte de mercancias por
carretera y servicios de mudanza (3,7%).

2.2 Importancia de un Sistema de Gestion para las PYMEs

Una parte importante de las PYMEs espaiiolas no atribuyen la importancia necesaria a
las herramientas de gestion. Por tanto, no las utilizan o no lo hacen de manera
adecuada.

De acuerdo con Goula (2014) en el diario la Vanguardia de dia 25 de mayo de 2014,
“obtener recursos financieros y administrarlos eficientemente es todavia una
asignatura pendiente.”

Este autor, Jordi Goula, nos explica que son 4 los aspectos a mejorar por las PYMEs, y
gue todavia hay mucho por hacer para que las PYMEs se actualicen y puedan competir
en el mercado.

A continuacién podemos ver los 4 aspectos que este autor mejoraria.

1. TESORERIA

La supervivencia de cualquier empresa empieza por asegurar los recursos. La
planificacion de la tesoreria permitira al empresario anticiparse a las situaciones de
tension y gestionar los sobrantes. Esta serd la base para gestionar de forma estratégica
la obtencion de mas recursos mediante la negociacion bancaria, la entrada de
inversores o la financiacién publica. Por ello no puede olvidar en ningdn momento su
propio marketing bancario. Debe revisar cdmo gestiona las tensiones de tesoreria, cual
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es su valoracion segun las compaiiias de rating... Cada empresa tiene que construir una
posicién negociadora fuerte y establecer una gestion estratégica del pool bancario, ya
que es una de las claves de la gestion financiera.

2. RENTABILIDAD

Muchas empresas ven como les caen los margenes por varias razones, como la
disminucion de ventas o el cambio de mix de productos y de clientes. Si se detectan
este tipo de situaciones es necesario tomar medidas, revisar precios o descuentos, o
variar la estrategia de compras. Acciones tan sencillas como calcular el precio de venta
limpio o el coste real pueden evitar tomar decisiones erroneas. Por ello, no calcular la
rentabilidad del negocio supone un alto riesgo en el que incurren muchas PYMEs.
Conocer la rentabilidad para cliente, producto, servicio o punto de venta permitird
mejorar las operaciones y tomar decisiones comerciales clave. Por este motivo, es
crucial segmentar la informacién econdmica relevante de la empresa a través de la
contabilidad analitica.

3. PLANIFICACION Y SEGUIMIENTO

No siempre es necesario el control diario, ya que hacerlo semanal o mensualmente en
algunas empresas puede ser suficiente, pero una empresa tiene que tener siempre una
vision a largo plazo. La previsiéon de tesoreria permite planificar los objetivos de
negociacién bancaria a corto y medio plazo. Muchas PYMEs dedican poco tiempo al
analisis. A menudo, la toma de decisiones no se basa en un analisis sistematico de la
realidad y los diferentes escenarios, utilizando la herramienta necesaria en cada caso,
como un plan de viabilidad antes de abrir nuevos puntos de venta, cerrar centros,
implantarse en otros paises, contratar a mas colaboradores... Un plan estratégico
basico junto a un plan de acciones concretas y realizables ayudaran a poner orden y
alcanzar el objetivo.

4. PROCEDIMIENTO Y CAPACITACION

No se puede olvidar el sistema informatico. El operativo de las empresas actuales esta
ligado a la existencia de software de gestion que cubre las areas clave del modelo de
negocio, como el control de cuentas. La coordinacién de las implantaciones
informaticas es vital para que los resultados sean los esperados. Hay que destacar que
muchas PYMEs siguen sin apostar por la formacién continuada. Es un gran error. La
clave de la gestion es una combinacién de buenas practicas y una buena ejecucion. Es
necesario contar con un buen equipo con el suficiente conocimiento, que aprenda y
gue mejore continuamente: desde el dominio del Excel hasta la gestion del tiempo.
También nos encontramos problemas en la falta de metodologia. Los equipos tienen
gue imbuirse de la metodologia que les permita ser mas eficientes e innovar en la
gestion econdmica de la empresa. Es necesario crear una serie de circuitos
administrativos eficientes que ayuden a mejorar la productividad. Y, por ultimo,
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advertimos en numerosos casos una preocupante falta de comunicacion interna de los
procedimientos. Para que la informacién obtenida en los diferentes departamentos de
la empresa sea practica y aporte valor para todos es muy importante que su obtencién
sea facil, siendo clave contar con unos procedimientos de trabajo que aseguren tanto
la eficacia en la gestion como un control interno adecuado.

Con estos datos se extraen varias conclusiones. Una de ellas es que si gran parte de
estos negocios no estdn realizando estas labores, no solo es el entorno lo que les hace
vulnerables. Su propia debilidad interna puede ser determinante. Aplicar las medidas
de control de gestiéon aumenta la capacidad de reaccién e incluso el adelantarse a los
acontecimientos, lo cual facilita que las empresas estén mejor situadas ante entornos
perjudiciales.
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3. SISTEMAS DE GESTION EN EL MERCADO

En el mercado es posible diversas soluciones, como puede ser SAP, Sage ERP, asi como
soluciones de cddigo abierto que se pueden instalar en PYMEs y se puedan descargar,
pero uno de los inconvenientes es que son demasiado complejos para la gestidon de
estas empresas, y dado el bajo nivel de conocimientos informaticos y ofimaticos que
tienen hoy dia los gerentes, sobre todo de las pequefias empresas, es necesario que
conozcan como estd el mercado en este sector, y facilitar en el maximo posibles que
aprendan a llevar su empresa con un sistema facil y sencillo.

Algunas de estas aplicaciones son las siguientes:

3.1 Z FACTURA

ZFactura es un sencillo programa de facturacion especializado para empresas de
servicios, auténomos y profesionales independientes que permite configurar multiples
modelos de facturas, plantillas de presupuestos mediante un potente editor de
informes incluido.

http://www.ziclope.net/descargar-programas-de-facturacion.htm

3.2 OpenERP

OpenERP es un completo sistema de gestion empresarial (ERP) de cddigo abierto que
cubre las necesidades de las areas de contabilidad, finanzas, ventas, RRHH, compras,
proyectos y almacén entre otras.

Ademas de los mddulos oficiales, existen actualmente mas de 500 mddulos, que
complementan el programa y permiten adaptar OpenERP a las necesidades
particulares de cada modelo de negocio. También dispone de soluciones verticales
para sectores como sanidad, hoteles, transporte, ingenieria civil, asociaciones,
fabricacion textil, industria alimentaria, casas de subastas, centros educativos,
restaurantes y muchas otras.

Para poder descargar esta aplicacidn sdlo hay que dar un clic en el siguiente link
http://openerpspain.com/descargas/
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3.3 Openbravo

Es una aplicacion de gestién empresarial del tipo ERP destinada a empresas de
pequefio y mediano tamano. Se presenta en dos versiones: Community, de libre
distribucién y con acceso al cédigo abierto aunque con algunas restricciones; y
Profesional, de cédigo propietario con todas las funcionalidades activas. La estructura
de datos de la aplicacion esta basada originalmente en una versidn antigua de
Compiere, proyecto con el cual no mantiene ninguna relacion actualmente.

Openbravo es una aplicacién con arquitectura cliente/servidor web escrita en Java. Se
ejecuta sobre Apache y Tomcat y con soporte para bases de datos PostgreSQL y
Oracle. Actualmente se encuentra disponible en espanol, inglés, italiano, portugués,
ruso, ucraniano y francés.

Openbravo inicialmente cred su aplicacion partiendo del cédigo de Compiere y otras,
practica conocida como realizar un fork o bifurcacién. Openbravo Community Edition
esta licenciado bajo Openbravo Public License Version 1.1 ("OBPL"), que es una
adaptacion de la licencia libre Mozilla Public License. El cédigo de la versién Network
no se publica ni esta integramente bajo esa licencia, sino que hay partes con licencias
privativas diversas. La licencia de Openbravo OBPL aplica ademds algunas otras
restricciones que la hacen incompatible con la licencia GPL.

Es una aplicacion completamente web que ha sido desarrollada siguiendo el modelo
Modelo Vista Controlador (Model, View, Control), lo que facilita el desacoplamiento de
las areas de desarrollo, permitiendo el crecimiento sostenible de la aplicacion y una
mayor facilidad en el mantenimiento del cddigo. La mayor parte del cédigo se genera
automaticamente por el motor denominado WAD (Wizard for Application
Development), basandose en la informacion contenida en el diccionario del modelo de
datos (Data Model Dictionary). Esta caracteristica proporciona una mejor calidad del
codigo al reducir drasticamente la codificacién manual, al tiempo que mejora la
productividad y eficiencia del desarrollo. El motor ejecuta y recompila la aplicacion
cada vez que el administrador modifica la configuracion para adaptarla a un nuevo
requerimiento.

Para utilizar la DEMO y ver cdmo usar esta aplicacion usaremos este link:

http://www.openbravo.com/es/demo/

Para descargar la aplicacién usaremos este otro link.

http://www.openbravo.com/es/product-download/
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3.4 Abanq

Es software libre de tipo ERP orientado a la administracién, gestion comercial,
produccidn, entre otras aplicaciones.

La configuracidn esta estructurada en los siguientes elementos:

« Areas.Representan  grandes agrupaciones funcionales  (facturacién,
contabilidad, produccidn,...).

« Moddulos. Cada area, a su vez, esta dividida en mddulos, que cubren una
determinada faceta del area a la que pertenecen (por ejemplo, en el area
Facturacion, los mdédulos tesoreria, almacén...).

« Acciones. Las acciones determinan las posibles operaciones que el usuario
puede realizar en un determinado mddulo (por ejemplo en el
maodulo almacén del area Facturacion, estan las acciones de gestion de arti-
culos, gestion de stocks, etc.). Generalmente, accedemos a las acciones desde
la ventana principal de cada mdédulo.

Es un paquete software ERP creado por InfoSiAL en el que participan colaboradores de
todo el mundo, y que ha sido galardonado con el primer premio del concurso de
creacion de empresas de base tecnoldgica convocado por INNOVARED. AbanQ es
multiplataforma y es el primer software ERP de cddigo libre profesional,
encontrdndose ya en algunas de las mas importantes distribuciones de Linux.

Disponen de la infraestructura para el disefio y alojamiento de servicios de Internet
desde la contratacion de un dominio hasta el disefio y programacion de paginas web
ofrecen todo un abanico de posibilidades para abrir con garantias cualquier negocio a
Internet.

El servicio técnico puede garantizar cualquier tipo de servicio de mantenimiento e
implantacion de sistemas, destacando como solucién corporativa el sistema servidor
centralizado de terminales, LTSP basado en Linux, que ofrece unos grados de
estabilidad y rendimiento excepcionales con gran facilidad de mantenimiento y a unos
costes muy bajos.

El departamento de formacion esta compuesto por un grupo de profesionales con gran
experiencia, contando con su propia aula de formacién en la que imparten cursos
presenciales de diversas especialidades informaticas. Ademas de disponer de sistemas
de e-learning para la formacién a través de Internet.

Para descargarnos esta aplicacién lo podemos hacer mediante el link siguiente:
http://abang.org/productos/productos.php?fam=desc
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Estos son algunas de las aplicaciones de facturacion y gestion de empresas que nos
podemos encontrar en el mercado, pero pensando en la complejidad que tienen, el
coste que se tendria que abonar para poder utilizar el software en version ampliada,
hemos disefado una aplicacion facil y sencilla para que todos los gerentes sepan
utilizarla a través de la aplicacion Microsoft Access.

A lo largo de este trabajo desarrollaremos la aplicacién y explicaremos paso a paso el
facil uso que tendrd, para que cualquier persona pueda utilizarla sin una complicacién
mayor.
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4. BASE DE DATOS

Para el presente trabajo hemos creado una base de datos utilizando la versién 2013 de
la aplicacion Microsoft Access, la cual esta preparada para ser instalada en un taller
mecanico, aunque es adaptable a cualquier PYME.

Esta base de datos cuenta con tablas, consultas, formulario e informes.

- TABLAS: Una tabla de una base de datos es similar en apariencia a una hoja de
calculo, en cuanto a que los datos se almacenan en filas y columnas. Como
consecuencia, normalmente es bastante facil importar una hoja de calculo en
una tabla de una base de datos. La principal diferencia entre almacenar los
datos en una hoja de célculo y hacerlo en una base de datos es la forma de
organizarse los datos.

Para lograr la maxima flexibilidad para una base de datos, la informacién tiene
gue estar organizada en tablas, para que no haya redundancias. Por ejemplo, si
se almacena informacién sobre trabajadores, cada trabajador se insertara una
sola vez en una tabla que se configurard para contener Unicamente datos de los
trabajadores. Los datos sobre productos se almacenardn en su propia tabla, y
los datos sobre proveedores también tendran su tabla aparte. Este proceso se
conoce como normalizacion.

Cada fila de una tabla se denomina registro. En los registros es donde se
almacena cada informacién individual. Cada registro consta de campos (al
menos uno). Los campos corresponden a las columnas de la tabla. Por ejemplo,
se puede trabajar con una tabla denominada "Trabajadores"”, en la que cada
registro (fila) contiene informacién sobre un trabajador distinto y cada campo
(columna) contiene un tipo de informacién diferente, como el nombre, los
apellidos, la direccion, o similares. Los campos se deben configurar con un
determinado tipo de datos, ya sea texto, fecha, hora, numérico, o cualquier
otro tipo.

Esta base de datos cuenta con un total de 19 tablas, siendo las principales, las
tablas de clientes, proveedores, factura y precios.

- CONSULTAS: Las consultas son las que verdaderamente hacen el trabajo en una
base de datos. Pueden realizar numerosas funciones diferentes. Su funcion mas
comun es recuperar datos especificos de las tablas. Los datos que se desean ver
suelen estar distribuidos por varias tablas vy, gracias a las consultas, se pueden
ver en una sola hoja de datos. Ademas, puesto que normalmente no se desea
ver todos los registros a la vez, las consultas permiten agregar criterios para
"filtrar" los datos hasta obtener solo los registros que se desee. Las consultas a
menudo sirven de origen de registros para formularios e informes.
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Hay dos tipos basicos de consultas: las de seleccidn y las de accion.
0 Una consulta de seleccién simplemente recupera los datos y hace que

estén disponibles para su uso. Los resultados de la consulta pueden
verse en la pantalla, imprimirse o copiarse al portapapeles. O se pueden
utilizar como origen de registros para un formulario o un informe.
Esta base de datos cuenta con un total de 33 consultas de seleccion, en
las que se crean las relaciones de las distintas tablas que necesitamos
utilizar en dicha consulta.

0 Una consulta de accidn, como su nombre indica, realiza una tarea con

los datos. Las consultas de accién pueden servir para crear tablas
nuevas, agregar datos a tablas existentes, actualizar datos o eliminar
datos.

Esta base de datos no cuenta con ninguna consulta de este tipo.

- FORMULARIOS: Los formularios se conocen a veces como "pantallas de
entrada de datos". Son las interfaces que se utilizan para trabajar con los datos
y, a menudo, contienen botones de comando que ejecutan diversos comandos.
Se puede crear una base de datos sin usar formularios, editando los datos de
las hojas de las tablas. No obstante, casi todos los usuarios de bases de datos
prefieren usar formularios para ver, escribir y editar datos en las tablas.

Los formularios proporcionan un formato facil de utilizar para trabajar con los
datos. Ademas, se les puede agregar elementos funcionales, como botones de
comando. Se puede programar los botones para determinar qué datos
aparecen en el formulario, abrir otros formularios o informes, o realizar otras
tareas diversas. Por ejemplo, se crea un formulario denominado "Formulario de
cliente" para trabajar con datos de clientes. El formulario de cliente podria
tener un botdn para abrir un formulario de pedido en el que se pudiese escribir
un pedido nuevo del cliente.

Los formularios también permiten controlar la manera en que otros usuarios
interactlan con los datos de la base de datos. Por ejemplo, puede crear un
formulario que muestre Unicamente ciertos campos y que permita la ejecucion
de determinadas operaciones solamente. Asi, se favorece la proteccién de los
datos y se facilita la entrada correcta de datos.

Esta base de datos estd formada por 23 formularios y sub-formularios, entre los
que destacan, los tres menus para utilizar la base de datos, modificar facturas,
hacer presupuestos, asi como también los formularios de clientes vy
proveedores.
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- INFORMES: Los informes sirven para resumir y presentar los datos de las
tablas. Normalmente, un informe responde a una pregunta especifica, como
"éCudnto dinero se ha facturado por cliente este afno?" o "éDe qué afio es la
factura?" Cada informe se puede disefiar para presentar la informacién de la
mejor manera posible.

Un informe se puede ejecutar en cualquier momento y siempre reflejard los
datos actualizados de la base de datos. Los informes suelen tener un formato
gue permita imprimirlos, pero también se pueden consultar en la pantalla,
exportar a otro programa o enviar por correo electrénico.

Esta base de datos estd formada por un total de 15 informes, incluidos
albaranes, facturas e informes de facturas tanto pagadas como impagadas.

Para acceder a la base de datos aparece una ventana en la que se solicita al usuario
una contrasefa para acceder a ella, de forma que sélo el personal autorizado pueda
usarla.

Escriba la contrasefia de |a base de datos:
|$x==1

IMAGEN 3
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4.1 MENU TALLER

Al abrir la base de datos lo primero que aparece es el formulario Menu Taller, donde se
realizan las distintas acciones que el departamento de administracién junto con el
departamento de produccidon puede hacer. Este “Men0” serd mas utilizado por el
departamento de Produccidn, ya que en él se puede hacer los pedidos que se
necesitan para taller, cuando llegan esos pedidos se registran las entradas y el stock de
almacén del que se dispone. En conceptos de almacén aparecen todos los productos

gue la PYME tiene en sus instalaciones.

(Ela)|
=
- Inicio Crear Datos externos Herramientas de base de datas

] MENU TALLER

»

o)) i 9 Sandra Gémez TFG : Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access = X
@
x

TALLERES GOMEZ
MENU TALLER y COMERCIAL

GESTION DE ALMACEN

CONCEPTOS DE ALMACEN TARIFA PVP SINIVA
PEDIDOS PARA TALLER

ENTRADAS DE ALMACEN ‘

SALIR DE LA BASE DE DATOS

Panel de exploracion

Registro: 4« 1del " 7 Buscar [« m

IMAGEN 4
e CONCEPTOS DE ALMACEN:

Al pulsar en el botdén de “Conceptos de almacén” aparece una tabla
insertar todos los productos de que se dispone en el almacén.

T
(Ba) d )= Herramientas de tabla  Sandra Gomez TFG: Base de datos (Access 2007) - Micrasoft Access

para

o 0

— Inicia Crear Datos extemas Herramientas de base de datos Hoja de datos

‘ » HE MENU TALLER | ] CONCEPTOS ALMACEN '

&

||| copigo_TALLER - CONCEPTO - baja

i 1 Chapa 8 x 2000 x 1000

| 2| Chapa 10 x 2000 x 1000

| 3 Chapa 1,5 x 2000 1250

| 4 PLC Zelio 6+4 con pantalls, extensible, 220 Vea

| 5 Chapa 0,8 x 2000x 1000

| 6 Chapa 2 x 2000 x 1000

! 7 Aislante ROCKWOOL PANEL 750 30mm 115Kg/m2

IMAGEN 5

Al abrirse la tabla se muestra el cddigo o referencia que tiene cada producto, el

concepto de éste y en el momento que se deje de utilizar hay un marcador para
activarlo y saber que ese producto esta dado de baja y que no se puede utilizar.
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(o

PEDIDOS PARA TALLER

Al pulsar el botén “Pedidos para Taller” se abre la tabla para anotar todas las

necesidades de los trabajadores para poder fabricar los productos o arreglar

cualquier vehiculo.

R

Sandra Gomez TFG : Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access

B
— Inicio Crear

ITH El MENUTALLER | “=| PEDIDOS DE ALMACEN '
I

Datos externos Herramientas de base de datos

| CONCEPTO - |CANTIDAI ~ | FECHA SOLICITI -1 | REALIZADO ~1| RECIBIDO +1 COMENTARIOS -1 SOLICITANTE
[rornillo 4,8x13 rosca chapd) [=] 200 11-feb-15 ] [l SANDRA
| | Tornillo 4,8x16 rosca chapa 200 11-feb-15 il = JOSE FRANCISCO
| |Tornillo 4,8x19 rosca chapa 200 11-fab-15 il i LUIS MIGUEL
| [ Tornillo 4,8x32 rosca chapa 200 11-fab-15 ] JOSE
\ Armario electrico 2,6-3,7 380V sistemas de transporte 2 27-feb-15 = MERCEDES
* ]
IMAGEN 6

0 En concepto se abre un desplegable para elegir el producto que se
necesita de almacén para ser pedido correctamente al proveedor
adecuado.

s> || = mEnuTALER | =] PEDIDOS DE ALMACEN
| CONCEPTO ¢
Tornillo 4,8x13 rosca chapa| v
Tornillo 4,8x13 rosca chapa
Tornillo 4,8x16 rosca chapa
Tornillo 4,8x19 rosca chapa
Tornillo 4,8x19 rosca chapa cabeza exagonal
% || Tornillo 4,8x25 rosca chapa
Tornillo 4,8x32 rosca chapa
Tornillo 4x16 rosca metrica
IMAGEN 7

0 La cantidad que se desea pedir.

0 La fecha que se realiza el pedido para saber cuando se hizo en futuras
consultas, por fallo de proveedor en la entrega o por otros problemas
gue puedan surgir.

0 Lacasilla de “realizado” se marcara una vez el pedido haya sido enviado,
bien via e-mail, bien correo ordinario o bien via telefénica al proveedor.

0 Una vez el pedido se reciba en las instalaciones se secciona la casilla
“recibido”.

0 Para cualquier anotacién antes o después de recibir el pedido, en la
casilla “comentarios” se dejard por escrito. Si el pedido ha llegado
incompleto, si se ha pedido a otro proveedor que no es el habitual, etc.

0 Y por ultimo, también se deja constancia del trabajador que solicita el

material, en esta casilla al igual que en la del concepto de material se
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abre un desplegable con los trabajadores de la empresa que pueden o
tienen permiso para hacer o realizar pedidos.

! SOLICITANTE -

LUIS MIGUEL
JOSE FRANCISCO

MERCEDES
JOSE

IMAGEN 8
« ENTRADAS DE ALMACEN

Cuando se accede a “Entradas de almacén”, se deben anotar todos los datos de
los productos que previamente se listaron en “Pedido de Almacén”, es decir, la
llegada del material que se pide al proveedor.

B\ |3 | = Sandra Gomez TFG ; Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access Im—lﬁlﬁ
Crear Datos externos Herramientas de base de datos (7]
! » ||_j MENUTALLER | 75| ENTRADAS ALMACEN | x
| } FECHA bl CONCEPTO ~ | CANTIDAD -t COMENTARIOS
:ﬁgulorw 2 Hierros rojo
| |03-abr-15 Cajetin extractor M84 -M60 1 salida con tajadera 0
‘ 06-abr-15 Abrazadera de union sencilla inox de 180mm a 250mm 10
* 0

|
IMAGEN 9
0 Enfecha, se pone en la que se haya recibido el material.

0 En concepto, al igual que en la tabla de pedidos, se abre un desplegable
con los conceptos de almacén, que se reciban.

Do) i 7 - ) # Sandra Gémez
—%/I Inicio Crear Datos externos Herramientas de base de datos
1 » || Z2] MENUTALLER Jf] ENTRADAS ALMACEN ',
<l FECHA - CONCEPTO
18-mar-15 Angulo 40 A
03-abr-15 Cajetin extractor M84 -M60 1 salida con tajadera «
06-abr-15 Abrazadera de union sencilla inox de 180mm a 250mm 1
|.# 02-may-15 tornillopiy] ical €
* C
Tornillo 4,2x16 rosca chapa
Tornillo 4,2x19 rosca chapa
Tornillo 4,8x13 rosca chapa
Tornillo 4,8x16 rosca chapa
Tornillo 4,8x19 rosca chapa
Tornillo 4,8x19 rosca chapa cabeza exagonal
= Tornillo 4,8x25 rosca chapa
IMAGEN 10

0 En la casilla de cantidad, se comprueba con el albaran de entrega y con
la tabla de pedido, si es la cantidad que se deseaba cuando se realizé el
pedido. Una vez se compruebe, se anota la cantidad correcta.

0 En comentarios se anota cualquier dato que en el futuro sirva para
aclarar dudas sobre la recepcidn de la mercancia.
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4.2 MENU COMERCIAL

Para acceder al “Menu Comercial” se hace clic desde el menu Taller en la
palabra COMERCIAL y directamente aparece el menu.

En el menu comercial se trabaja con el tipo de acciones comerciales,
proveedores, clientes. Con estos ultimos, la preparacion de presupuestos para mandar
a los distintos clientes y futuros clientes.

Este menud lo utilizara el Departamento de Administraciéon y se encarga de
mantener actualizados los listados de proveedores, comparando ofertas y buscando el
mas conveniente para la empresa, el listado de clientes, enviandoles los presupuestos
adecuados e intentado captar nuevos. También se encarga de mantener el listado de
precios actualizados “sin IVA”, con los albaranes que recibe.

(O )= Sandra Gomez TFG ; Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access o T
- Inicio Crear Datos externas Herramientas de base de datos @
» || 2 menuTauer | =] menu comeraaL =

TALLERES GOMEZ
MENU TALLER y COMERCIAL

1 GESTION COMERCIAL

PROVEEDORES i PRESUPUESTOS

TARIFA PVP SINIVA ‘

CLIENTES ‘

SALIR DE LA BASE DE DATOS {

Panel de exploracion

Registra: 4+ 1del [ Buscar [« m »

IMAGEN 11
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PROVEEDORES

Al hacer clic en el botén de Proveedores se abre un formulario en el cual se

deben rellenar los datos del proveedor.

Sandra G6mez TFG : Base de dstos (Access 2007) - Microsoft Access

Inide  Crear  Datosexernos  Hemamientas de base de datos

»  MENU COMERCIAL | ]
|
NOMBRE_COMERCIAL: | = IMPRIMIR LISTADO DE PROVEEDORES |
} TR
Id_PROVEEDOR ]
NOMEBRE COMERCIAL [lOPEZBAENA | PERSONA_DE CONTACTO  [Angel Madrofal
RAZON_SOCIAL [Lopez BAENA, S.A. CARGO
DIRECCION Pol. Ind. El Baico - Ctra. Benamaurel TFNO jose70a0s0 | =
1= i el MOVIL 0/
2 e
g FAX 953704091
2 CODIGO_POSTAL (18800
H email baza@lopezbaena-sa.es
3 POBLACION Orce =
H PROVINCIA |GRANADA = _—
£ OTRA_PERSONA
aF |a-18226597 —
CARGO_OTRA_PERSONA | ]
a
BAY v OTRO_EMAIL
FECHA_ALTA l02-ene-1s | =
A — COMENTARIOS
FECHA_BAJA ]
DATOS_BANCARIOS | |
FORMA DE PAGO [Transferencia 50 dias, recepcién de factura, dias 10y 25 =
Registro: M+ [1delz | » M b | il | Buser

El campo “id proveedor” es un campo auto numérico que conforme se afaden

nuevos proveedores genera un codigo automatico.

Los demas datos campos se rellenan con la informacién de cada proveedor. En
algunos campos como “POBLACION” O “PROVINCIA” se abre un desplegable
con las distintas opciones que deseamos escoger.

POBLACION
PROVINCIA
CIF

BAIA

FECHA_ ALTA
FECHA BAIA

IMAGEN 13

orce

Crcera
Qrcoyen
Ordes

Ordis
Ordizia
Orea

Crdial (El)

Los distintos botones que aparecen en la parte superior del formulario, hacen

distintas acciones:

SANDRA GOMEZ TOQUERO
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IMPRIMIR LISTADO DE PROVEEDCORES .
Al pulsar este boton se abre un

informe, donde nos aparecen todos los proveedores que hayamos
guardado en nuestra base de datos, en formato lista y en tamafio A4
para poder imprimir esa informacién en el caso que sea necesario.

1= Sandra Gomez TFG : Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access.

= i Crear  Datos extemos Herramientas de base de datos

» || =5 MENUTALLER ' ZZ] MENU COMERGIAL | °Z] PROVEEDORES PARA ALMACEN ‘ {2 informe PROVEEDORES Consulta |
sabado, 02 de mayo de 2015
PROVEEDORES 1 105211
L
Tauteres Gbmsz
1d_PR RAZON_SOCIAL DIRECCION CP.  POBLACION PROVINCIA TFNO MovIL FAX CONTACTO  EMAIL COMENTARIOS
1 LOPEZBAENA, 5.A. Pol. Ind. El Baico - Ctra. 18300 Orce GRANADA 853704090 958704091 AngelMadrofial baza@lopezbaena-
Banamaurel Parc. 33 saes
= 2 MOTORSEG, S.L.U. Ctra. De Madrid, Km 384, 30100 Espinardo MURCIA 968306411 968306240 PedroSezura gestion@martaquin
5 apac. 208 Harmandsz tans.com
5
g 3 HIERROSROIC Ctra. De Murcia 188990 Bazs GRANADA 958850035 958703916 lesis hierrosrojo@telefon Cod. De cliente 969
£ Pol. Ind. La Noriz icanet
b
o 4 TALLERESGOMEZ CTRAGALERAS/N 13358 Orce GRANADA 958745084 64694850 sse74c084  ose tallerasgomes@hot
o mail.es
o
E 7 TRANSMISIONES GRANADA Pol_Juncaril, ¢/ Loja, nave 18220 Albolote GRANADA 858463360 958465514 Antonio infermacion@trans.
o 28 misionesgranada.co
8 COMES Camarles TARRAGONA 577470031/ 977470377 MiTeress
577470083 comes.es =
10 HIERROS CENARRO EHIIOS, S.L. Avda. de Andalucia, s/n 18015 Granads ~ GRANADA 953207100 GOSG7788L 958200122 info@hisrrascansrr
Ctra. De Granada, Km. o.com
6,200
Pagina 1de 1

IMAGEN 14

0 Los botones de flechas nos llevan al proveedor anterior y posterior, asi
como al ultimo proveedor si pulsamos el ultimo de ellos. El icono de la
puerta (salida) llevarda al MENU COMERCIAL.

* TARIFAS PVP SIN IVA

Para acceder a las “Tarifas PVP SIN IVA”, de este menu, sélo se tiene que dar un

clic sobre el boton.

== £ = BT én~ A s
= 5 = S | )| ) 2 Nuso X Totales Eq (  setecsin 3, Reemplazar
e = =) | @ Guardar 4§ Revision ortogrifica | k| ¥ avanzadas ~ = ra-
ver || ¢ 1A -1 = Adtuiizar Fitra Buscar
v o |[[N& 8 || A o[ [ [EE |2l At | 5 eiiminar - S mas - 4 N Stlecconar=
istas Partapapel i Fuznte 3| [Texto enviqueddo Registias Qrdtenatyfiltrar Buscar
ERE =i N
» |[ 55 MENUTALLER | 5] MENU COMERCIAL | 5] PRECIOS PARA TARIFA SIN PRECIO DE COSTE PARA ALMACEN |
TARIFA PVP SIN IVA PARA TALLER
51
ID_PRECIO | ARO - CONCEPTO | PRECIO_UNIT +|FECHA PREC -| BAJA_PRESUPUESTOS -
] 2015 _Arandela galvanizada de 300mm para union 4,64€ 25/03/2015 jm
2 2015 | _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO INV-140D, 140.000 Kcal/h, 9.600,00€ 25/03/2015 ]
1 2015 | _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO C-102, 120.000 - 140.000 Keal/h 5.000,00€ 25/03/2015 ]
7 2015 | _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO C-102, solo quemador 2.718,75€ 25/03/2015 ]
4 2015 _Hora de desplazamiento de instalador 30,00€ 25/03/2015 =]
5 2015 _Hora de Mano de obra de instalador 32,50€ 25/03/2015 =)
1713 2015 Baranda de 3m de longitud 100,00 € 30/01/2015 ]
6 2015  Hora de mano de obra de ayudante 26,55€ 25/03/2015 a
# | (Nuevo) =]
=
8
g
g
s
-l
g
@
3

MAGEN 15
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Este formulario muestra los precios SIN IVA para una venta al contado que se
haga a un cliente, o para decir a los distintos clientes los PVP que se disponen en
almacén.

También se anota la fecha en la que se dio de alta este producto con el precio
sin IVA para saber la antigliedad de éste, y si tiene que ser revisado.

Para sacar impresa esta lista y tenerla en papel para cualquier duda, tan solo hay que
darle al botén que aparece en la parte del encabezado del formulario, y se obtendra en
formato folio A4 para imprimir.

» | ) e TaLeR. | 5] MENU COMERCIAL ' ], PRECIOS PARA TARLFA Sl PRECIO DE COSTE PARA ALMACEN. | |5 INFORMETARIFA PVP PARA TALLER SINIVA |

&l TARIFA PVP PARA TALLER SIN IVA emeg Sdenppds s

16:17:47
Ref. ud CONCEPTO PVP_SIN_IVA
8 ud _Arandela galvanizada de 300mm para union apee
2 ud _GENERADOR DE AIRE CALENTE MODELO INV-140D, 140,000 Kealfh, 9600,00€
1 ud _GENERADOR DE AIRE CALENTE MODELO C-102, 120.000 - 140.000 Kcal/h 5.000,00€
7 ud _GENERADOR DE AIRE CALENTE MODELO C-102, 500 quemador, 271875¢€
4 hr _Hora de desplazamiento de instatador 30,00¢€
5 hr _Hora de Mano de abra de instalador 32,50¢€
1713 ud Baranda de 3m de longitud 10000
& Nhr Hora de mano de obra de ayudante 2655¢€
Pagina 1de 1

8

IMAGEN 16

* CLIENTES

Para dar de alta un nuevo cliente o consultar los datos de un cliente ya
existente, se debe de entrar en el formulario de CLIENTES.

IR

v || 78 menuTaugs | 5] MeNy coMERCiaL | ) CUENTES PARATALLER

CLIENTES ﬂ j j j
K RAZON_SOCIAL -
cuens

»
Id_CLIENTE: 51 PERSONA_DE_CONTACTO;
RAZON_SOCIAL Pedra Gomez Garcia CARGO
IMPRIMIR LISTADO DE CLIENTES
aF TENO: - 1
DIRECCION: = CLIENTES EN HOJA DE DATOS

MoviL
CODIGO_POSTAL:

EMAL
POBLACION [=] puese
PROVINGIA =

5 OTRA_PERSONA

¥ FECHA_BAIA:

H OTRO_EMAIL

3 Bam: T

H

£ .
DATOS_BANCARICS: ACTVIDAD -l
FORMA DE COBRO =] coero

COMENTARIOS:

IMAGEN 17
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- Para buscar un cliente ya existente, en la casilla “RAZON SOCIAL” se escribe
el nombre y se puede abrir un desplegable con los distintos clientes.

CLIENTES B <
RAZON_SOCIAL IFE R AMIREZ HERVAS |z|
CLIENTES COEXPHAL

I DIEGO MOLINA CAVA

1d CLIENTE: Dolores Garcia Sanchez RSO
Eduardo Burld Gutierrez

RAZON_SOCIAL: EL GRUPQ S.C.A. RGC

CIF: LUIS RAMIREZ HERVAS

NATURE CHOICE, 5.A.T.
Pedro Gomez Garcia

DIRECCION:

IMAGEN 18

Se hace un clic sobre él y se abre la ficha de dicho cliente.

- Silo que se desea hacer es dar de alta un nuevo cliente, se da un clic sobre
“Nuevo”

R ¥ Tatalc Sele

L uardar o Revision ortografica | | T avan

| || Actualizar 7 Fitr S

todo~ Efiminar » == Mas 4 o Alte

Texto enriquecido Registros Ordenar y filtr

Ll BN

IMAGEN 19

Después se rellenan los campos segun los datos que pida el formulario.

- Los botones que aparecen en la derecha del formulario:

0 El primero indica un acceso directo para imprimir un informe de
todos los clientes que se tengan en la base de datos.

WLER ||| INFORME CONSULTA DE CLIENTES

1.9 oz

oK 3530 MR | [ Propedades |
Listo

oK casa0 M

usaooz

[ mprimi

Copias

IMAGEN 20 o
N 7; [: =
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INFORME CONSULTA DE CLIENTES

ACTTHD. RAZON.3004L

COMO FOMADDN | TROWNGA TINO MOV PERSONALDE.CONTA | TMAL
e

IMAGEN 21

Como se observa en las Imagenes 20 y 21, primero aparece
directamente el cuadro de imprimir (Ctrl + P) y se imprime en
formato informe con la segunda imagen.

0 Elsegundo botdn | CLENTESENHOJADEDATOS | muestra  todos los

clientes en una tabla, como una consulta.

oot

com cn - EEE| EEe

o WA -
cumme

comeacien. ] ks atauce |
nazG SO0 w TG, wavh -
asomis  ceesasas
asoarrr oin
sene  GamsE e
wesE ai

COMENTARICS - (PROYINNGIA. + POBLACION | BIRESEION. + COPIGR_PG = FAK
15500
as06778)

semm

10535057

IMAGEN 22

* PRESUPUESTOS

Este formulario es uno de los mas importantes de los que dispone la base de datos.
Con él se empieza la relacion comercial con los clientes, el presupuesto “es un
cOmputo anticipado del coste de una obra o de los gastos y rentas de una
corporacion.” Esto quiere decir, que es un documento que se da al cliente por una

venta que le hace la empresa, para que éste pueda aceptarlo.
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,,,,,,,

ortapapel:
[EEETe

erto enviqueddo

» [ MenuTauen (5] =
—  PRESUPUESTO CON CLIENTE Ll Tlhrgm
*]  suscar io_presupuesto gl
Mo 101 c Jose Gomez Garca [=] IMPRIMIR PPTO. | VER PRESUPESTO|  Duplcarregisi | Z
CLEENTE | NATURE CHOICE, S.ALT. E| 0d-ene-15 IMPRIMIR ALBARANBLANCO | _IMPRIMIR PPTOSIN IVA |
; 2enets CLIENTES CON PRESUPUESTOS | __ ABIERTOS Y ACEPTADOSEN _|
ENTREGA. 04/01/15 IMPRIMIR ALBARAN DETALLADO
PEDIDO (u] |
Bl LIS IMPRIVIR ALBARAN TRANSPORTE
N Concerto <10~ [UNID/ | UNITBRUTO - | DSCNT - |COSTE BAS - [UNIT_NET - | MRGN. - TTL_NETO - | BNFC_TOTAL -
1 _GENERADOR DEAIRE CALIENTE MODELO INV-140D, 140.000 Kcal/h, w1 9.600,000€ 10,00%  4.800,00€ B8.64000€ 5000%  8.640,00€ 3.840,00€
*
$
S
2
§
3
2
I
sonero: | s.ean00e
- Sa00
oesci u s
05 La nstalscion incluye por equipo: chimenea, conducto de pléstico
clove porcauie o PORTE INICIAL AcTUAZAR
R amam IMPORTES 3.84000€
IMPORTE FINAL
Magnetotermico en cuacro electrico del cliente. " wa 1819.40¢
DESCUENTO A% 1%
TOTALPRESUPLESTO: | 10454,40€
TBusc

en que

En el encabezado de este formulario aparecen los datos del cliente, la fecha

se realiza el presupuesto, la fecha en que se debe entregar, la fecha

en que el cliente acepta o rechaza dicho presupuesto y el comercial de la

empresa que haya realizado dicha venta.

En la parte derecha del encabezado también se encuentran las distintas

acciones que se quieran hacer con el presupuesto:

o

Como Presupuesto sin IVA: Se abre una ventana para imprimir
presupuesto sin IVA, en este caso se abre un informe con un
documento en el que no aparecen las cantidades con IVA, en el
mismo se explica que los precios no llevan el IVA incluido y que se
aplicara el que esté vigente a la hora de realizar la factura
correspondiente a dicho Presupuesto.

Como Presupuesto: En este caso el documento va completo. Quiere
decir que aparecen todos los datos econdmicos y que el cliente
deberd firmarlo y aceptarlo para que se pueda dar orden de
efectuar la venta.

Como Albaran: Al igual que en los dos casos anteriores, se abre una
ventana para imprimir un Albaran detallado, con IVA, donde puede
aparecer el n? de cuenta (opcional) para que se pague por
anticipado segun la forma de pago que con anterioridad se le
designe a cada cliente en su ficha. Este documento acredita que el
presupuesto ha sido aceptado con anterioridad y que por
consiguiente la mercancia es entregada al cliente.

SANDRA GOMEZ TOQUERO
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IMAGEN 24

0 Cliente con presupuesto: Al presionar este botdn se abre otro
formulario donde podemos buscar por cliente y aparece el histérico

de presupuestos que tenga.

es|Fe .
N i3 D mmsammonmre

1 LISTADO CLIENTES CON PRESUPUESTOS
O _non
-
lnazon sociL B VIRPASUPUSSTO|  VOWER A PRESUPRSTOS. |
8- STAGO DR PRSPGESTOS 19008
¥ b i e e N
pe— SBE  AMTC  ATMA IMTE MUTAE oanets
18 comoat mame  mate  amn  swee  mee mhen
4
I
&
[T R T . =3

IMAGEN 25

- La parte central (cuerpo del presupuesto), aparecen las magnitudes mas
representativas, es decir los distintos conceptos de las mercancias que son

objeto de compra/venta, entre cliente y proveedor.

|J g e CoETALES PrESURESTO
Nt concerTo <[~ oo -]
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO INV-140D, 140.000 Kcal/h, ud

NIT_BRUTO | DSCNT - [COSTEBAS - |UNIT_NET - | MRGN - | TTL_NETO. | BNFC_TOTAL -
9.600,000 € 10,00% 4.800,00€ = 8.640,00€  50,00% 8.640,00€ 3.840,00€
ud 2 4,636 € 1,00% 510€ 4,59¢€ 45,00% 9,18€ 4,08€

2 _Arandela galvanizada de 300mm para union
b3 32,500€ 1652%  7300€ 27,006  20,00%  8L00€ 3,00€

3 _Horade Mano de obra de instalador

*|

Panel de exploracion

IMAGEN 26
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Como se observa en la imagen 26, aparecen todos los datos que al
empresario le pueden llegar a interesar, el concepto de la mercancia que se
elige con un desplegable que se enlaza con la tabla de precios, que en
principio solo puede modificar el gerente de la empresa y que se vera mas
adelante, el coste bruto, el descuento (si lo hubiese) que se desea aplicar, el
coste base que queda al aplicar el descuento, si se desea tener algun
margen de beneficio y por ultimo el beneficio que se obtiene de cada
producto.

- Y por ultimo, en la parte inferior del formulario de Presupuesto, se puede
poner un titulo al presupuesto, por ejemplo de lo que trate la venta y que al
cliente le quede un poco mas claro, asi como algunos comentarios, como
puede ser, lo que incluye el precio...

En la parte central y derecha tenemos:

0 Descuento a aplicar: es una tabla donde se calcula el descuento que
se quiere hacer a un cliente determinado, se escribe el precio inicial
que tiene el producto, y el que se desea tener después del
descuento, y calcula el descuento en porcentaje que hay que hacer.

DESCUENTO A APLICAR
DESCUENTO A APLICAR

IMPORTE INICIAL 32,50 €
IMPORTE FINAL 27,00 €
DESCUENTO

IMAGEN 27

0 Desglose de IVA: en la parte de la derecha, la tabla da el resumen de
la suma de los precios de los productos incluidos en dicho
presupuesto. El calculo de IVA se realiza segun el vigente en cada
momento, se da a “ACTUALIZAR IMPORTES” y se calcula con el tanto
por ciento de IVA que corresponda.

PRESUPUESTO NETO: 8.640,00 €
PCST Reducido: 4.800,00 €
%_Bnf Impuesto Reduci: 44 48%
ACTUALIZAR
IMPORTES Bnf IMPUESTOS Reducid: 3.840,00 £
o I'VA: 1.814,40 €
VA% | 21%
TOTAL PRESUPUESTO: 10.454,40 €
IMAGEN 28
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4.3 MENU

Por ultimo, para acceder al “Menud” en cualquiera de los dos menus anteriores, se
pulsa en la letra G de la palabra Gomez. De esta forma limitamos que no todos los
trabajadores puedan acceder al menu de contabilidad.

Esto se consigue desde los dos Menus Taller y Comercial, en vista disefio, insertando
un botén, con un comando para que abra el formulario de MENU.

g e e e e e = R I .
;e = 1 a2
A L L. E‘I!‘E‘s £o A Asistente para botones de comando

ma |

UTALLER Y C

£Qué acddn desea que ocurra cuando se haga dic en el botsn?

Existen diferentes acdones para cada categoria.

'GESTION DE AjMA|
| |

CONCEPTOS DE ALMAC

f T T T T
PEDIDOS PARA TALLE]

I I l I I
ENTRADAS DE ALMACE

Categorias:

Acciones:

Exploracién de registros
Operadiones con registros

Operadones con informes
Aplicacion
Otras

Operadones con formularios

Actualizar datos del formulario
Aplicar filiro de formulario
Cerrar formulario

Imprimir formulario actual
Imprimir un formulario

| SALIR DE LA BASE DE
—

IMAGEN 29

Después se modifica la imagen, y se pone transparente para que no se vea el
comando, se sitla encima de la letra que se quiere (se puede ir cambiando
periodicamente) y asi se obtiene mas privacidad.

TALLERES|GOMEZ
MENU TALLER y COMERCIAL

IMAGEN 30

En este Menu se trabaja la facturacion, los precios exactos por material con su
descuento y su margen para la empresa y una tabla donde se anotan a los trabajadores
gue se vayan contratando por la empresa, asi como los que se dan de baja.

El acceso a este menu estd un poco restringido ya que para acceder a él solo lo podra
hacer aquel empleado que el gerente de la empresa quiera, ya que solo se tiene que
pulsar en una letra, y no en palabra completa como los demas Mendus, y esto hace que
sea mas dificil encontrar el punto exacto para acceder.

Aparte del gerente de la empresa, también podra trabajar en él la persona encargada
del tema contable-financiero, y en su defecto el departamento de Administracion.
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Inigio

Crear  Datos externas de base de datos

L % Cortar = ‘ q@ [ =) Nugwo I Totale = v 2, Reemplazar

— 43 Copiar - i E =B Guardar % Revision ortografica | £/ | E = Irav
V| et |2 8 [B [EEE Sl o] S et | b

|| Vistas Partapapeles & Fuente o || Texta enviquecido Registros Grdenat y filtrar Buscar

B ____________________________________|

TALLERES GOMEZ
MENU TALLER Y COMERCIAL

|GESTION FINANCIERA| | GESTION COMERCIAL | TRaBAJADORES |

MODIFICAR FACTURAS | ‘ O DT ‘ ‘ TRABAJADORES |
FACTURAS POR CLIENTE -
|GESTION F PARA CC |
FACTURAS COBRADAS "
Facturas anuales por CLIENTE y
COMERCIAL
FACTURAS SIN COBRAR

FACTURAS SIN COBRAR COMERCIAL |

Panel de exploracion

SALIR DE LA BASE DE DATOS ‘

IMAGEN 31

* MODIFICAR FACTURAS

Este formulario es muy similar al explicado anteriormente sobre PRESUPUESTO,
solo hay que ir viendo los distintos campos que se piden y rellenar con los datos
de facturas que se desea.

Por lo que éste va a ser explicado en formato disefio para ver un poco el
funcionamiento de Access.

Disefio Organizar
& @bl Agq = BENO s

=
i)
3 {3

G F

O s 2 Agregar campos

©hdilL existentes  propiedades
vistas Fuente Lineas de divisin Contrales Herramientas

Logatipo o | Cusdro Etiquets Botén
Eé de terto

GG -
menuTauer | ] Meny | 5] mopincar FaCTURAS 1
Ll 1 2 s e B B 7B 8 Wi f et W h B 1B (198 K 1 200 | 210 1220 1 28 124 1 2B 1126 1270 1 280 (1290 130 |0 1A
‘ ‘ ‘ mjw{EsuPhEsTo: | ID PRESUPUESTO ! 1 LT hn ‘: NTE: ‘ ‘ ‘IDﬁCLIENTE
Fv 107 sk A |t MM Amw ] VERFACTURA
M_FACTURA: NUM_FACTURA___|cow] D¢ comsncm 3 IMPRIMIR FACTURA L]
fio_ralcTuRA: /‘aﬁcj‘Acrm‘zA i 107 TIPD \IENTA ' ‘“““‘*“‘5""’”%_‘
i =  ———] H
ICHA FACTURA: [ FECHA FACTURA E ADA FECHA cosmm “ ‘ m 1 ‘> ELMNAR
I N ! cuENTE: ‘ cgmcfpmsypnfc,os'—‘— GUARDAR MODIFICACIONES _ |—
R R KN TR SRR AN N AT KR R RN SRR KN SN IR DN X TN SRR N SRR e K R RN N R SR AR I
# Detale
L e NUN_LineA_FacTURa
o T
||_[idraciura |/1o_FacTura =
2
4 £ T N
= ; condeerall 1o_precio 5
s|ie e ———
5 t J [ ID_EQUIPO_FABRICADO [~
8lilo —- ‘
(RS
gl — o T T 1]
- ¢ UNIDADESL
1|7 | [oescuenio o DESCUENTOI S L
o —{-|[ [PrEcio_dniT T o '
= 5 - : e
4 m
=
] = o I ||| | lhrohechserhes
| fcomentasios - /SUB - IMPORTE TOTAL N
: ACmALIZARIMPORTESL *
A Y ot
2| e netane \é‘ 1 +|fEmeg [fumape
dB [T T T T T T T T T T T T T T T TO s T
“ |5 —hezaciura o ractura < I ]
5 e,
IMAGEN 32 | I T LT T T -
‘ = (e ym—r——— »
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Antes de hacer este formulario, se crean previamente otros sub-formularios. A
la hora de hacer el formulario hay que tener en cuenta qué datos deben
aparecer, para asi poder insertar los distintos sub-formularios, consultas y/o
botones que abran tablas o desplegables para dar mayor informacion.

Se observa que se han insertado 4 sub-formularios:

0 Sub- Detalle de Facturas: Es un formulario en formato hoja de
datos, donde muestra los detalles, de concepto (con desplegable), la
cantidad, precio, descuento, margen, etc. Este sub-formulario es el
cuerpo del Formulario Modificar Facturas.

B =1 1= S
» | ] MENUTALLER | 5] MENU | =] MODIFICAR FACTURAS 1 { 5| SUB - DETALLES FACTURAS
| N~ COMBO ID PRECIO - | UNIDADES - DESCUENTO - |PRECIO_UNI - |% BENEFICIO - BENEFICIO_1~ |IMPORTE_BRUT - |[IMPORTE_D ~ |IMPORTE_N ~
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO 1 5,0% 9.600,00 € 47,37% 4.320,00€ 9.600,00 € 480,00 € 9.120,00 €
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO ( 1 0,0% 5.000,00 € 0,00% 0,00 € 5.000,00 € 0,00 € 5.000,00 €
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO « 1 0,0% 2.718,75 € 20,00% 543,75 € 2.718,75 € 0,00€ 2.718,75 €
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO ( 3 5,0% 2.718,75 € 15,79% 1.223,44 € 8.156,25 € 407,81 € 7.748,44 €
1 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO « 2 0,0% 5.000,00 € 0,00% 0,00€ 10.000,00 € 0,00€ 10.000,00 €
1 Baranda de 3m de longitud 2 15,0% 100,00 € 29,41% 50,00 € 200,00 € 30,00 € 170,00 €
1 _Arandela galvanizada de 300mm para unic 20 13, 7% 4,64€ 36,26% 29,01€ 92,73 € 12,72€ 80,01€
2 _Arandela galvanizada de 300mm para unic 20 0,0% 4,64€ 45,00% 41,73 € 92,73 € 0,00€ 92,73 €
3 _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO « 1 0,0% 5.000,00 € 0,00% 0,00€ 5.000,00 € 0,00€ 5.000,00 €
*
IMAGEN 33
0 Sub- Detalle Pago Factura: Este formulario esta creado igual que el
anterior en Hoja de datos, se deben anotar cuando, cuanto y como
. .
se paga la factura o si se hace un pago a cuenta para saber cuanto
falta por pagar de la factura completa.
En laimagen 34 se ve el disefio de este tipo de formularios.
Vistas Fuente Lineas de division Controles
IR
» | [ =53] menuTaLER | =5 MENU | 5| SUB DETALLES PAGOS DE FACTURAS
lL”‘\'1'I'2'I'3'I'4'I‘5'I'S'I'?'I'8'I'9‘\'1U'I'11'I'12'I'13‘\'14'I'15'I'18'I-W?-I-]S-I-]S-I-ZU-I-Z]
||| # Detalle

| l\r_:arﬂ IRA l ID_FACTURA

[FdcHA | FECHA

|\r 30RTE_A_CU| IMPORTE_A_CUENTA

|c MENTARIOR | COMENTARIOS

IMAGEN 34
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0 Sub - Importe Total Nueva Factura: este formulario estd creado en
“blanco” y se anaden los datos de una consulta para poner las
formulas necesarias para calcular la base imponible, y el Total
factura. |

...... PR —— F—

) - [ @@E:

» || =2 menuTauer | = umu‘ﬁl m-mmmruuuwnmcnm‘

SUBTOTAL:

BNFC:

% BMNFC:
IVA: 16,80 €

TOTAL: 96,81 €

IMAGEN 35

0 Sub- Descuento a aplicar: es igual que el sub-formulario anterior,
para calcular el descuento que deseamos tener.
Se muestra en formato disefio para que se vea cdmo se crea el
formulario.

5 CRRE
» || Z2] MENU TALLER 1\|?_E| HEHUTE nescummnnpm‘
D R
|| # petane

Z |DESCJENTC A APLICAR

1 |[[IMPORTEINICIALT Independiente T}
- I I

|IMPCRTE FINAL | Independiente ||

~|||DESCPENTD

3
IMAGEN 36

-{[FII'\IIAL]_-"[III'NIICIA

Estos cuatro formularios son los mas significativos que tiene el Formulario Modificar
Facturas. Los demads datos son botones que abren algunas tablas de precios, y otros
datos que deberemos de ir rellenando como en el anterior explicado Formulario

Presupuesto, para imprimir la factura, ir a facturas por cliente, etc.

= Inide  Crear  Datosedernos  Hemamientas de base de datos
tmuﬁ,\g‘é]mu 2] MODIFICAR FACTURAS 1

MODIFICAR FACTURAS - ] n

ID_PRESUPUESTO: |0

DESCUENTO A APLICAR
ID_FACTURA: M  suscarFacTURA|  wum ALBARAN 2 VER FACTURA
= IMPORTE INICIAL
NUM_FACTURA: 1 COMERCIAL Jose Gomez Garcia IMPRIMIR FACTURA
N IMPORTE FINAL
ARO_FACTURA: 2015 TIPO VENTA MECANICA = . IR A FACTURAS POR CLENTES.
- DESCUENTO T
FECHA FACTURA: 15-ene-15 FECHA _COBRADA: |02-feb-15
ID_CLIENTE: LUIS RAMIREZ HERVAS E| _I CONCEPTOS Y PRECIOS GUARDAR MODIFICACIONES |
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DESCUENTO A APLICAR
ID_FACTURA: 10 | BUSCARFACTURA|  MuM ALBARAN = VER FACTURA. |
= | IMPORTE INICIAL
[ MEERCTH 1 COMERCIAL Jose Gémez Garcia IMPYNEE FALTURA |
i - IMPORTE FINAL
ANO_FACTURA: 2015 TIPO VENTA MECANICA E[ IR A FACTURAS POR CLENTES |
- la DESCUENTO G
FECHA FACTURA: [15-ene-15 FECHA_COBRADA:  02-feb-15 _ e |
ID_CLIENTE: |LuIS RAMIREZ HERVAS = - CONCEPTOS Y PRECIOS GUARDAR MODIFICACIONES |
N- 'CONCEPTO -~ ud - UNIDAI~ | PRECIO_UNIT - |DESCUEN - | IMPORTE NETO - |PRECIOBAS | MARGEN ~|
I _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO €-102, 120,000 - 140.000 Kcal/h ud ) 5.000,000 € 0,0% 5.000,00€ 5.000,00€ 0,00%
*|
=
o =
]
2
2
o
3
L)
o
T
2
£
Registro; 4« [1del | » M b= | & siniiiio | Buscar [« B
COMENTARIOS: FECHA_ENVIADA; 16-ene-15
SUB - IMPORTE TOTAL NUEVA FACTURA
Enviada por email SUBTOTAL: 5.000,(
Enviada por correo |~ ACTUALIZAR IMPORTES | | g rc. o
DETALLES PAGOS DE FACTURAS =
I 1 ’
| ID_FACT\- | FECHA - [IMPORTE A -| COMENTARIOS IVA: | 210% | | %BNFC o,
10 02-feb-15  6.050,00€  EFECTIVOENTALLER A w0
|10
TOTAL: 6.050,(_
Registro: 4« 1ded | ¥ M b [ i filiio | [Buscar [« E I »

Vista del formulario para poder rellenarlo.

* FACTURAS POR CLIENTE

Este formulario esta creado como el anterior explicado, con un subformulario en el

cuerpo del formulario.

Como en todos los demas, éste muestra las facturas que cada cliente tiene desde que

se dio de alta, hasta la actualidad. Muestra el nimero de factura, el afio de factura,

total de la factura, el dia que ha sido cobrada, etc.

L:ny Inicio Crear Datos externos Herramientas de base de datos
=] FACTURAS POR CLIENTE  &| «| »| «
v
RAZON_SOCIAL1 [afslls] Ga hez| E[ WER FACTURA
IR A MODIFICAR FACTURAS VER PRESUPESTO
|| MUM_F# - |ARO_FA - [FECHAFACT-| SUBTOTAL -| VA  ~-| TOTAL - |ID_PRESI~|FECHA_CO - |EMAIL -| CORREQ - FECHAENVI -|COMERCIAL -
_\ 4 2015  16-feb-15 10.000,00 € 2.100,00€  12.100,00€ il 17-feb-15 lose Gémez Ge
\ 7 2015 25-mar-15 14.212,73 € 2.984,67€ 17.197,40 € 30-abr-15 (] 25-mar-15 Jose Gémez Ge
.
g
s

el
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* FACTURAS COBRADAS

Al pulsar este botén aparece una consulta del afio que se quiere saber la factura
cobrada.

TALLERES GOMEZ
MENU TALLER Y COMER(

= duzca el valor del para m
GESTION FINANCIERA| A
EANO?
12015 |
MODIFICAR FACTURAS |
FACTURAS POR CLIENTE | |G_ES
FACTURAS COBRADAS |
‘ Facturas anuales por CLIENTE y | |
IMAGEN 40

Al dar aceptar cuando se inserta el aflo, muestra un informe con el total de facturas
cobradas en el afio deseado. (En la imagen 41, las facturas cobradas en el afio 2015)

0 v covenaa |9 wome s

TALLERES GéMEZ FACTURAS COBRADAS 2015
COEXPHAL
8 5 205 01-mar-15 10-mar-15 01-mar-15 2 Dias 271878€
CLENTE = COEXPHAL (1 Facturas) TOTAL 271875€

Dolores Garcia Sanchez

3 3 2015 Wene s 25-mar-15 Wenei5 54 Dias 170,00 €
1 9 015 15-jun-15 15-jun-15 15-jun-15 0 Dias SBTE
CLENTE = Dolores Garcia Sénchez (2 Facturas) TOTAL 2E0ETE
LUIS RAMIREZ HERVA §
43 T 2015 25-mar-15 30-3br-15 23uk15 -84 Dias @I
543 T 2015 25-mar-15 30-3br-15 23juk15 34 Dias 3120 00€
543 T 015 25-mar-15 30-abr-15 23juk15 -84 Dias 5.00000€
CLENTE = LUIS RAMIREZ HERVAS (3 Facturas) TOTAL 14212738
NATURE CHOICE, S.4.T.
1 1 2015 15ene15 02eb-15 15-ene-15 18 Dias 5.00000€
CLENTE = NATURE CHOICE. SAT. (1 Facuras) TOTAL 5.00000€
TOTAL TODOS LOS CLEENTES 215235 €

IMAGEN 41

Estos informes de facturas se obtienen usando una consulta y muestra el informe
solicitado.
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* FACTURAS SIN COBRAR

Este informe muestra directamente todas las facturas sin cobrar que existen desde el
primer dia que se usa la base de datos, hasta la actualidad sin filtrar por afios.

FACTURAS SIN COBRAR umasesane | FLETIEE]

]

2 Dolores Garcia Sanchez 30-ene-15 96,81€ 96,81€ 30-ene1s O

4 LUIS RAMIREZ HERVAS 16-feb15  12100,00€ 12.100,00€ meb1s O &

6 ELGRUPDSCA. 10-mar-15 937561€ 9.375,61€ 10-mar-15 [m]

IMAGEN 42
* FACTURAS ANUALES POR CLIENTE Y COMERCIAL

Este informe filtra la informacién con dos consultas, primero pregunta el aio del que
se desea informacion y después pregunta de qué comercial ha sido la venta.

ﬁ Sandra Gomez TFG : Base de datos (Access 2007) - Microsoft Access
TALLERES GOMEZ ﬁ'
IU TALLER Y COMEF TALLERES GOMEZ

IU TALLER Y COMERC

Introduzca el valor del pardmetro

NDICAR ARID FACTURA?? Introduzca el valor del parmetro |91

1:JOSE ; 2: MERCEDES ; 3: SANDRA

)
o ] [ comer ]

|G
‘ Facturas anuales por CLIENTE y ” Facturas anusles por CLIENTE y ”
IMAGEN 43 IMAGEN 44

FACTURAS EMITIDAS PORCLIENTE 2015 sdbada. 27 de junia de 2015

Tauenes Govez Toquere Pagina 1de1
RAZON_SOCIAL N FECHA FECHA IMPORTE IMPORTE
FACTURA FACTURA COBRO NETO BRUTO

Dolores Garcia Sanchez

p-d 30-ene-15 20,01 € 96,81 €
CLIENTE = Dokwes Garda Sanchez {1 Facuras)  TOTAL 3681 €
ELGRUPO 5.C.A.
] 10-mar-15 TT4B44 € 9.375,61 €
CLEENTE= EL GRUPOS.CA. (1 Facturas) TOTAL 93TIE1€
TOTALTODOS LOS CLIENTES 9472 42€

IMAGEN 45
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* FACTURAS SIN COBRAR POR COMERCIAL

Por ultimo, si aun se quiere saber las facturas que le quedan por cobrar a cada
comercial, para que asi pueda recordar a sus clientes que tienen una factura pendiente
con la empresa, éste ultimo informe muestra los datos de los clientes morosos.

Como los demas informes, primero pregunta sobre qué comercial necesita saber los
mMOorosos.

MENU COMER{IN.W INFOFRME DETALLE CONTROL DE FACTURAS para excel 3/3

FACTURASSINCOBRAR | . = ol Tai0000¢]

4 LUIS RAMIREZ HERVAS 16-feb-15 12.100,00 € 12.100,00€ 17feb-15 [ |

IMAGEN 46

* PRECIOS POR COSTES

Un nuevo formulario creado como los demas por un subformulario en Hoja de datos
que muestra todos los conceptos de productos, pero esta vez con todos los datos
necesarios para facturar: IVA, descuento, margen de ganancia para la empresa, etc.

— anicio Lrear LATos externos HEITamIentas ae Dase ae aatos -
El PRECIOS POR COSTES L
CONCEPTOS ALMACEN
IMAGEN 47 ] io.erecio  mer - u-| CONCEPTO +|PROVEED + |PRECIO_+ |DESC » |KG*M + | PRECIO_CC - | MARGE + |PRECIO_U - |FECHA PREC + AN« |
|8 524 ud _Arandels galvanizada de 300mm para unién BAEZA  255€  0,00% 1 255€ 45,00%  464€ 25/03/2015 2015
|2 525 |ud _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO INV-140D, 140.000 Kcal/h,  LOPEZBAEN4.800,00€ 0,00% 1 480000€ 50,00% 9.60000€ 25/03/2015 2015
BB 526 ud _GENERADOR DEAIRE CALIENTE MODELO C-102, 120.000- 140.006 Keal/n MOTORSES, 5.000,00€ 0,00% 1 5000006 000% 5.00000€ 25/03/2015 2015
_|7 527 ud _GENERADOR DE AIRE CALIENTE MODELO C-102, solo quemador TECNICASO 2.175,00€ 0,00% 1 217500€  2000% 271875€ 25/03/2015 2015
| 528 hr _Horade desplazamiento de instslador TALLERESG(12,00€  0,00% 1 12006 6000% 3000€  25/03/2015 2015
BE 529 hr _HoradeMano de cbra de instalador COMES  2600€  0,00% 1 006 2000% 3250€ 2532015 2015 |2
A [ 530 ud Barandade 3mde longitud TALLERESG(60,00€  0,00% 1 60006 4000% 100,00€  30/01/2015 2015
2l |e 531 hr  Hora de mano deobra deayudante TALLERES G( 18,00€  0,00% 1 1800€  32,20% 2655€  25/03/2015 2015
g % (Nuevo)
£

Inide  Crear  Datosedernos  Herramientas de base de datos

)R COSTES
e |
—‘C + |KG*M - | PRECIO_CC v_iMARGE - PRECIO_U ~ ;FECHA PREC - ‘AND‘ = ?PREEIARIQ il COMENTARIOS ~ ALTA PRESUP ~ BAJA PRESUF - :ALTAAALM - BAJA ALMA - | IDvFAMIIJA 52
% 1 2,55€ 45,00% 4,64€ 25/03/2015 2015 ] ] FABRICACION PRC
IMAGEN 48 % 1 4.800,00€ 50,00% 9.60000€ 25/03/2015 2015 ok ] ] FABRICACION PRC
% 1 5.000,00€ 0,00% 5.00000€ 25/03/2015 2015 ok [l [l FABRICACION PRC
e 1 2175,00€  20,00% 2.71875€  25/03/2015 2015 ok & & FABRICACION PRC
% 1 12,00€ 60,00%  30,00€ 25/03/2015 2015 & & MANO DE OBRA
1 26,00€ 20,00% 32,50€ 25/03/2015 2015 B B MANO DE OBRA
N 60,00€ 40,00% 100,00€  30/01/2015 2015 IFal & & FABRICACION PRC
:§ 1 18,00€ 32,20% 26,55€ 25/03/2015 2015 l l [ E[
7;1 = = = m =
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* TRABAJADORES

Para terminar con la base de datos, queda ver la tabla de trabajadores, donde se

anotan todos los trabajadores que se dan de alta:

- Datos del trabajador y cargo

0 Nombre

Apellidos

O O O 0o o o

Fecha de alta
Fecha de baja

Categoria
Nombre Completo
Fecha de nacimiento

Cargo que desempefia en la empresa

Inicio Crear

Datos externos

Herramientas de base de datos

=] MENUTALLER | ZE] MENU | ] MENU COMERCIAL | (1] TRABAJADORES

Hoja de datos

NOMBRE -~ APELLIDOS ~ |FECHA ALTA - | FECHA BAJA - CARGO ~ | CATEGORIA ~ NOMBRE_COMPLETO - FECHA_NAC -~ | T
LUIS MIGUEL  RECHE LOPEZ 19-feb-15 OFICIAL 12 SOLDADOR LUIS MIGUEL RECHE LOPEZ 17-may-87 4
JOSE FRANCIS( GOMEZTOQUERO 09-ene-15 INGENIERO INGENIERO JOSE FCO GOMEZ TOQUERO 10-ene-85 4
SANDRA GOMEZ TOQUERO 22-dic-14 ADMINISTRATI CONTABILIDAL SANDRA GOMEZ TOQUERO 18-mar-89 3
MERCEDES TOQUERO MOTOS 12-may-03 ADMINISTRATI PEDIDOS MERCEDES TOQUERO MOTOS 12-abr-61 4
JOSE GOMEZ GARCIA 28-sep-91 GERENTE ADMINISTRAD JOSE GOMEZ GARCIA 22-abr-58 4

*
IMAGEN 49
- Parala entrega de ropa de trabajo se necesita saber
Hoja de datos
0 Talla de pantaldn
TALLA PANT ~ | TALLA CAMI -~ | N2 ZAPATO ~ TALLA CHAC -
0 Talla de camiseta 74 L a3 L IMAGEN 50
, 544 L a4 L
0 Numero de calzado 338 M as M
144 L 38 L
0 Talla chaqueta 342 L P L
- Datos de direccién
O DNI
E-mail
0 Sisigue activo en la empresa
0 Direccién de vivienda
0 Teléfono de contacto
x
DNI - EMAIL ACTIVO - | DIRECCION ~ | TELEFONO ~
45716987W luchana_orce@hotmail.com Poco Trigo, 22 680275432
4571634TY jtoguero_8s@hotmail.com Tarquina Baja, 660362742
45868827L sandra.gt@hotmail.es Fdo Villalobos 669740038
74620097R orcemotos@hotmail.com Fdo Villalobos 628627730
241343376 talleresgomez@hotmail.es Fdo Villalobos 646694850
&
IMAGEN 51
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4.4 EJEMPLOS DE USO

Un ejemplo de ello, podria ser el procedimiento que se seguiria si hubiese que facturar
a un cliente nuevo, los pasos a seguir serian:

- Cuando llega un cliente a la empresa lo primero que se debe hacer, es en el
formulario, Menu Comercial, en el botén de cliente, crear un nuevo cliente
y recoger todos los datos que se piden en el formulario.

- Una vez el cliente estd dado de alta, se hace una oferta de lo que desea
hacerle a su vehiculo, o lo que quiera que se le fabrique.

- Cuando ya esta decidido, en ese mismo Menu, en el botdn presupuesto, se
rellena el presupuesto nuevo, y si el articulo que desea no esta dado de alta
en la base de datos, se abre el Menu y en el botdn Precios se da de alta el
nuevo articulo y se continta con el presupuesto.

- Terminado de hacer el presupuesto, se imprime el presupuesto y se firma
por el cliente y por el trabajador de la empresa para que quede constancia
de que ese presupuesto ha sido aceptado por el cliente.

- Se realiza el trabajo por los trabajadores de la empresa.

- Cuando este trabajo esta terminado, se hace la factura.

- Se abre el Menu, se pulsa el boton Modificar Facturas, y se rellenan los
datos que nos pide el formulario.

- Se imprime la factura, se le entrega al cliente, y se cerraria el ciclo, de ese
arreglo, hasta la proxima vez que el mismo cliente fuese a la empresa, y
volviese a requerir nuestros servicios.
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5. CONCLUSIONES Y MEJORAS DE LA APLICACION

5.1 CONCLUSIONES

Entre las conclusiones mds importantes que podemos sacar, estan el que si bien el
entorno influye fuertemente en las pequeiias empresas no tiene por qué ser
determinante. Gran parte de las PYMEs en Espafia tienen descuidado el apartado de
gestion y control de la actividad y por esto hay una necesidad entre ellas de tener una
guia para desarrollar adecuadamente estas funciones. En base a esa necesidad hemos
creado este modelo que pretende dar solucién a ese problema.

En la etapa inicial nos hemos centrado en explicar la importancia de las PYMEs en el
tejido productivo espafol y definir un sistema de gestion como concepto y su
importancia en la practica actual de la empresa que ha adquirido una importancia
como consecuencia del aumento de la competitividad y desarrollo tecnoldgico de las
empresas.

Para este proyecto hemos optado por el programa informatico Microsoft Access por
ser el mas idéneo para la pequeia y mediana empresa, ademas se trata de un
programa por lo que podemos adaptar acorde a nuestros requerimientos sin ningln
tipo de coste adicional. Con unos pequefios conocimientos tecnoldgicos y con trabajoy
dedicacién por parte del usuario se puede configurar de manera dptima sin llevar a
cabo el desembolso propio de los otros sistemas comerciales; por lo que se trata de un
sistema idéneo para PYMEs que necesiten de estas tecnologias.

Para finalizar el trabajo, hemos implantado este programa en una empresa para poner
en practica los conocimientos adquiridos y comprobar su funcionalidad. (Talleres
Gomez)
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5.2 MEJORAS DE LA APLICACION

Entre las posibles mejoras destacan dos:

* POSIBLE CONEXION CON MICROSOFT EXCEL

Las bases de datos de Access son una buena opcion para almacenar informacion, pero
a veces es posible que se desee usar o analizar sus datos en Excel. Se puede usar el
Asistente para la conexidn de datos para crear una conexion dinamica entre la base de
datos de Access y el libro de Excel.

Una mencidn especial a las tablas dindmicas, una herramienta para analisis de bases
de datos. Se encargan de resumir y ordenar la informacidn contenida en la base de
datos.

Permiten analizar sélo una porcion de la base de datos, es decir, con una base de datos
con gran cantidad de campos o columnas, ayudan a visualizar Unicamente la
informacidn relevante, con lo que el analisis se torna mas sencillo.
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* POSIBLE CONEXION CON EL SOFTWARE ERP (XGEST)

Se pueden enlazar las tablas de la base de datos de Access con el software ERP. De
esta forma se tienen el departamento de almacén y contabilidad enlazados, para hacer
los modelos tributarios que El Ministerio de Hacienda exige a cada empresa trimestral
o anualmente, en un mismo programa informatico.

Siguiendo unos intuitivos pasos, el asistente le guiard y ayudara a importar sus datos
desde el fichero Access provisto, de modo que una vez haya terminado de cargar sus
datos, podra validarlos, cerciordndose de que los productos y sus categorias,
proveedores y fabricantes estan tal y como se desea.

El conector permite importar los datos y los inserta en la base de datos del software
ERP (por ejemplo XGest) pudiendo afiadir los nuevos productos, categorias, clientes...
asi como elegir opciones como borrar antiguos o actualizar los existentes.
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